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高净值是什么意思、工行高净值客户是什么意思-股识吧

一、招商银行高净值专享 是什么意思

招行的高净值专享产品不是净值型理财产品，它是招商银行针对一些高净值客户发
行的理财产品，所谓高净值客户，通俗的叫法就是富裕阶层，是私人银行的潜在客
户群，在金融服务需求方面有着与一般零售客户表现出较大差异性，因而这类理财
产品的门槛也较高。
该产品的优点：1、本金、收益都有保障；
2、预期最高收益率5.4%也算不错。
缺点：1、投资门槛较高；
2、投资期限属于中长期，资金流动性差；
银行可提前终止，而客户不能赎回，一旦有资金的急性需求，无法抽出资金.3、发
行地点狭隘，仅在大连市发行。

二、怎么定义现在的高净值人群？

个人或家庭金融资产不少于等值300万元人民币；
或个人收入在最近三年内每年收入超过等值50万元人民币；
或者夫妻双方合计收入在最近三年内每年收入超过等值30万元人民币的客户。
国家规定私募投资的起点是100万元人民币，这是可用于投资的现金额度。

三、工行高净值客户是什么意思

基本上就是在工行有存款或理财100万以上的客户。

四、什么是“超高净值人士”呀，哪位能解释一下？

超高净值人士：除住宅、车辆、收藏品等非流动资产的可供投资资产之外，名下“
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净值”（个人金融资产和投资性房产等可投资资产等）至少100万美元者的社会群
体。

五、高净值账户是什么意思

一般是账户内平均有30万以上的。

六、工行高净值客户是什么意思

基本上就是在工行有存款或理财100万以上的客户。

七、浦发银行的高净值客户是什么意思

高净值（HNW）客户，即不止是关注客户的交易规模，也同样关注它们为公司带
来的利润，所以它重点发展私人银行业务，以较少的资本滚动了庞大的资产，而且
保持了较高的回报率。
通俗的叫高净值客户群就是富裕阶层。
高净值客户是私人银行的潜在客户群，在金融服务需求方面有着与一般零售客户表
现出较大差异性。

八、银行理财的高净值客户是什么意思

高净值客户一般指大客户，就是理财或者存款或者收入比较高用户。
银行理财的高资产净值客户是满足下列条件之一的商业银行客户：1、单笔认购理
财产品份额不少于100万元人民币的自然人；
2、认购理财产品时，个人或家庭金融资产总计超过100万元人民币的自然人；
3、个人收入在最近三年每年超过20万元人民币或者夫妻双方合计收入在最近三年
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内每年超过30万元人民币的自然人。

九、什么叫高净值资产，有没有通俗一点的解释

个人或家庭金融资产不少于等值300万元人民币；
或个人收入在最近三年内每年收入超过等值50万元人民币；
或者夫妻双方合计收入在最近三年内每年收入超过等值30万元人民币的客户。
国家规定私募投资的起点是100万元人民币，这是可用于投资的现金额度。
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