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东方财富股票怎么加好友|怎样做好股票营销？快速加到
好友？-股识吧

一、请问我有个问题想向你们请教一下，那就是如果东方财富丢
了，那么我该如何重新将东方财富添加到我手机上吗

在应用商店重新下载东方财富APP，用帐号或绑定的手机号登陆即可。

二、如何加入股票?

要先开股票帐户(带上身份证去证券营业部，90元)，关联银行帐户，往里面存钱，
就可以通过电话委托或去证券营业部或在网上交易了，在网上交易的比较多.电脑
，能上网，下载开户的证券公司的行情交易软件就可以通过网络交易. 你要是想听
朋友推荐或电视里推荐之类的买卖股票，只要学会用交易软件就可以了.因为用不
着学复杂图形什么的.要想学分析指标图形，学些技术分析之类的 推荐你款简单好
学的分析软件，让你轻松找到牛股.周末有教学活动，让你掌握更多的软件技巧来
选出好股. 软件图形详细介绍(附图说明)和行情分析教学活动， 详细地址 ：
*：//blog.sina*.cn/bjsnkj 注：建议新手用少量资金炒，因为模拟用的虚拟资金，这样
有时候不会认真对待.实盘才能让你更快的学会更多东西.

三、你好，可以加好友，谈谈股票吗

股票是一种高风险、高收益的投资方式。
高风险：2007年11月至2008年11月，全球金融海啸的冲击，我国股市（上证指数）
由原来的6000多点跌至1600点，大大下跌近4倍。
我国上千只个股，几乎都遭受严重的损失（少的损失3倍，多的损失9倍）。
以房地产万科A（000002）为例：2007年11月5日，万科每股40元左右；
到2008年11月5日，每股跌至5元左右。
也就是说，如果你在2007年11月投入100000元，大约持有100000/40=2500股。
到2008年11月以每股5元抛出，你仅余下2500X5元=12500元。
大约损失87500元（注不计算中间分红。
如果中间分红，损失就比该数小）。
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高收益：同样以万科A为例。
如果你在2008年11月以每股5元买入100000元，约20000股，到2009年7月中旬以14元
每股卖出，总额为20000X14元=28万元。
短短9个月就净赚28-10=18万元。
总之，股市有风险，投资需谨慎。
对于我们散民来说，风险远远大于收益。

四、怎样做好股票营销？快速加到好友？

黑衣路人 教你营销广告：如何做出走心的好营销广告？黑衣路人 认为酒香也怕巷
子深，所以广告在现代商业里变得越来越重要，那什么样的广告才能算是一条好广
告呢？美国著名的文案大师休格曼说，广告想要有效果，必须要有能捕获消费者的
几种心理诱因，咱们一起来听听。
第一个心理诱因是建立参与感。
回忆这样一个场景，当你去商场购物的时候，卖衣服的导购员会建议你试穿，卖食
品的老板也经常让你试吃，如果你一开始就拒绝， 那你肯定不会买，但一旦你试
穿或者试吃后，你购买这个商品的概率就大大增加了，商家的这种行为就是为用户
建立参与感。
好的广告也是这样，如果你仔细观察就
会发现，越是吸引人的广告，往往就越给用户建立参与感。
比如说有这么一条跑车的广告，我念给你听听，“驾驶这辆新车去逛一圈，感受下
炎热的傍晚驾驶时风吹 过你头发的感觉，把油门一脚踩到底，尝一下瞬间被冲击
力顶到座椅背后的滋味，看一下精美的电子显示屏，这是这款跑车带给你的速度”
，怎么样，听我说完你是
不是感觉自己在夕阳下开着这款跑车？这就是用语言或者画面为用户建立参与感。
第二个心理诱因是建立权威。
黑衣路人 觉得人本能的心理倾向就是相信专业和权威，比如说一个数码小白想去
买一个电脑，他一定会先问问身边懂电脑的朋友该怎么买，能不能陪
他一起去，告诉他各种型号的区别，最好连买哪个都帮他决定好。
再比如有时候我们去买西瓜，都要惯性的问老板这个西瓜甜不甜。
所以商家给产品做广告，很重要 的一点就是塑造专业权威感，比如你可以在广告
里列很多数字参数做对比，来显示自己的专业。
小米手机就经常在发布会上这样做，然后得出自己行业地位领先的结
论，这也确实增加了消费者对品牌的信任感。
第三个心理诱因是建立联系，就是把客户已经知道的东西跟你的产品联系起来，这
样就消费者才会更容易接受。
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比如说烟雾探测器刚刚面市的时候，很多人不知道这 个东西是干什么的。
厂商在打广告的时候就说，这个产品是“天花板上敏锐的鼻子”，一闻到家里的烟
雾就会发出警报。
这个人性化的类比一出现，立刻就拉近了产 品和客户之间的距离。
还有一个例子，美国曾经出过一款产品，可以远程控制汽车的启动，在你离车还有
一段距离的时候，按一下钥匙扣大小的按钮，汽车就会自动
打火，你一上车马上就能开走。
最爽的是夏天，你一开车门就能感受到凉爽的空气，再也不用像在蒸笼里一样，苦
苦等着温度一点一点降下来。
休格曼给这款遥控装 置起了个名字叫“黑手党的自动机关”，是不是一听，就联
想到了黑手党遥控汽车爆炸，眨眼间干掉对手的火爆画面？是不是很酷？第四个心
理诱因是唤起归属感渴望。
黑衣路人 认为人人都有对归属感的需求，这是天生的。
好的广告就能做到唤起消费者的需求，让他们感觉到买这个产品，我就能属于我喜
欢的 群体。
举个例子，美国的万宝路香烟，它的广告成功塑造了一种颓废的雅痞之美，西方人
都想要这种气质，当然就喜欢万宝路香烟；
再比如，奔驰汽车一直标榜的 是，开奔驰的人就是财富的拥有者，那想做有钱人
的人，想炫耀自己的财富的人就愿意买奔驰车；
沃尔沃后来也采取了归属感的策略，宣传说自己的用户是学历最高 的。
随后几年，沃尔沃高学历用户果然越来越多。
所以说，广告只要给消费者想要的群体气氛，他们就会自动归队了。
黑衣路人 ：产品要想卖得好，营销广告还是得更走心才行。
但是要注意，做任何营销都要走正道，不要做不合天道的产品和营销，更不要做欺
骗大众的事情。
目前网上是鱼龙混杂，小白们也要多注意防骗。
如果想了解营销本质，相关软件，系统方法，快速营利等不为人知的项目，可以点
击黑衣网络营销头像，查看更多资料，里面有联系通道，可以联系。

五、手机东方财富网怎样查询股票人气的关注度

用着还行，相比起其他软件来说，一些基本面的东西很全（PPI、CPI、开户数之类
，也有曲线）。
不用你再去网上找指标上没看出用么特点来就是刚开始看的时候会觉得很乱，慢慢
熟悉了就行了。
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六、怎么在东方财富网贴吧里找关注人数最多的股票

如果是手机东方财富网APP的话：登陆→股吧→发现
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