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股票经理每天都在干什么⋯证券经理人是做什么的？-股
识吧

一、股票经纪人日常的工作内容都有哪些？

展开全部股票经济人主要是：客户委托代买卖股票。
侧重与你的客户多少与你能让你的客户拿多少钱代买卖股票。
当好一个股票经济人必须具有广博的股票知识，透彻掌握股票市场行情及信息。

二、证券经理人是做什么的？

说白了就是证券公司的业务员，在开发客户方面目前主要是依托银行渠道，就是在
银行驻点，这个你可以去银行看得到~这个岗位在国内刚出现没几年，属于非常有
激情的销售岗位之一，某些方面会慢慢的和保险代理人类似。

三、股票的客户经理他们的主要收入是什么？最在乎什么？

就是基本工资加奖金（股民操作股票的佣金），他们最在乎客户不操作（股民不操
作就没有佣金），离开一个客户就是失去一个奖金来源。
所以一般的营业部都要千方百计地让股民操作，比如开讲座，建股票群，发关注股
票，诱使股民积极操作。

四、请问证券公司的客户经理是干什么的

如果你进的是总部，恭喜你，你有能力或者你老爹有能力，你可能做某个部门业务
，开始见习。
如果金德是证券公司下属营业部，简单，就是拉客户，超越这个职责的位置都是一
个萝卜一个坑。
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五、炒股新手，客户经理是用来做什么的

1.客户经理主要是为客户服务的，比如说最近有什么好股票可推荐，对于投资有什
么建议都可以咨询客户经理，当然，炒股这件事还是得靠你自己，别人是永远靠不
住的，谁也不能保证你稳赚不赔，毕竟股市有风险，入市须谨慎嘛。
2.客户经理主要是靠证券公司向客户收取的佣金做提成，不会向客户直接收费，判
断客户经理好坏最直观的方法就是他给你推荐的股票是否能让你赚钱，你向他咨询
股票时是否能够真心实意的为你答疑解惑。
3.如果去外地开户你必须本人亲自去，因为涉及到照相的问题，不过有些证券公司
可以场外开户，也就是说证券公司的人找你办理业务，不需要你亲自跑，但貌似这
项业务属于违规操作。
至于外地开户最有可能遇到的问题就是如果将来你想转户是一件很麻烦的事情，你
得一趟一趟的跑。
4.本人不在深圳，不太清楚哪家证券公司服务好。
至于佣金是要看你个人投资的资金的多少了，资金越多，佣金也就越低，大部分默
认是在千分之二，你要谈的话直接就问能不能降佣金就行，这个没什么不好开口的
，一般能降到千分之一点二左右就差不多了，说实话，如果你资金少的话完全没必
要在乎那么点佣金，根本多收不了你几个钱，关键看证券公司的服务吧。

六、股票经纪人日常的工作内容都有哪些？

展开全部股票经济人主要是：客户委托代买卖股票。
侧重与你的客户多少与你能让你的客户拿多少钱代买卖股票。
当好一个股票经济人必须具有广博的股票知识，透彻掌握股票市场行情及信息。
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