
股识吧    gupiaozhishiba.com
 

股票里的客服经理怎么找的；证券公司客户经理应该怎么
拉客户.我要去银行驻点，有-股识吧

一、证券公司的客户经理该怎么去找客户？希望前辈们给我点方
法

基本没戏，你签过风险揭示书的，风险由客户承担的。
如果他在开户以后忽悠过你买股票，或不必要的交易倒是可以。
不过现在行情确实不好，祝你好运

二、龙游衢州股票开户哪里好，要开户免费的哦

的确现在证券公司竞争比较大的，可以说每个证券公司都还是比较好的，最主要的
是要有客户经理为你提供一对一的服务。
如果方便的话我觉得你可以在浙商证券龙游太平西路营业部，那边开户是免费的，
服务态度挺好的，佣金也比较低的，给你推荐个客户经理吧 他人很好的 人很坦诚 
那天我跟他预约号他陪我一起开的户，做的很周到，而且还教了很多关于股票的专
业知识给我，还自费送了我一个U盘，U盘里面的内容很充实，包括炒股的一些基
本知识和实战练习，一个很不错客户经理，还有我觉得他的售后服务做的很好，跟
你说下他的QQ吧 你有什么事 可以找他
或者有什么关于股票咨询也可以找他的他的Q五一三六二八七八二

三、请问证券公司的客户经理是干什么的

你说的那些事，都是做为一个客户经理应该做的客户经理有的规定比如说一个月发
展5个客户，就有基本工资。
当然还有支付工资的计法。

四、证券公司的客户经理该怎么去找客户？希望前辈们给我点方
法
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我们干的时候比较简单直接去银行弄个咨询点到时候自然会有人来咨询，比较于心
不忍的方法就是发动亲朋好友，哪怕是开了户不交易，先把任务金额完成再说，或
者是去各大门户网站发布信息，说说在你那里开户的有点，不管是低佣金还是送奖
品什么的，反正得有点招揽客户的本钱，这工作不好干，努力混吧，干得好两三年
就出头了，当个市场部经理或是区域经理什么的，即使当个组长也轻松不少。
（原创，采纳希望好评，谢谢）

五、证券公司客户经理应该怎么拉客户.我要去银行驻点，有

大部分证券公司经理先招揽客户有两个渠道：1.银行渠道，通过银行柜台前发放传
单，推介自己证券公司，当这些潜在客户有意向时，可能会找到你的名片，给你打
电话。
另外，必须与银行工作人员处理好关系。
通常人们想炒股时都会去银行咨询相关的问题。
如果你跟银行的工作人员处理好关系，他们就会把客户介绍给你。
另外，在自己已有客户中建立联系。
通过转介绍的方式获得客户。
物以类聚人以群分么，通常有相同爱好的人会在一起讨论大家一起感兴趣的东西。
跟自己已有客户处理好关系，能获得不小收获。
2.社区街道等渠道。
类似房地产中介形式的，这种渠道特点是：全面撒网，重点捕鱼！成功率较小。
营销学来讲，这种营销渠道针对性不大！

六、股票客户经理工资是怎么算的

基本工资加交易佣金的提成，一般给你20-50%的佣金提成，就看你拉的客户给他的
佣金高低，给他的高你提的多，给他的少你提的少麻烦采纳，谢谢！

七、我可以找国信证券的客户经理算帐或者索赔吗？

基本没戏，你签过风险揭示书的，风险由客户承担的。
如果他在开户以后忽悠过你买股票，或不必要的交易倒是可以。
不过现在行情确实不好，祝你好运
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