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上市公司披露分销模式有哪些－快消品分销，什么是分销
模式-股识吧

一、企业做微分销网络推广的方式有哪些

一、品牌推广 企业做微分销网络营销推广要想办法创建自己的品牌，毕竟现在大
家比较相信品牌，相信口碑。
当然，也不乏一些知名品牌建设分销商城，这些企业的品牌在其他渠道有一定知名
度，但是，大家不一定了解你新做的渠道，这时候就需要想办法将那些流量引到微
商城，让品牌得以在微商城延伸，让微商城也有知名度。
其他企业则可以通过网络营销或微信分销快速推广品牌。
二、网址推广 企业网站所有功能的发挥都要有一定的访问量，所以，网址推广是
网络营销推广的核心工作。
网址推广可以是发外链，也可以是交换链接。
交换链接是有互补优势的网站之间简单合作，即分别在自己的网站上放置对方网站
的logo或网站名称并设置对方网站的超级链接。
这样一来，可以将对方网站的流量引到自己网站。
三、信息发布 企业做微信分销系统的网络营销推广常用的方式就是信息发布。
但是，很多人的信息发布仅限公众号和朋友圈，有的更甚至仅限公众号。
其实除了朋友圈，还有很多效果很好的平台，像微博、博客、社群、论坛等平台，
都是信息发布的有效载体。
四、渠道推广 企业搭建的微商城平台本身就是～个网上交易场所，如果再开通微
分销功能，就构成了微信分销系统，能让商城结合渠道，裂变式营销，使得推广效
果翻倍。

二、分销属于销售模式么

分销模式包括以下几种渠道模式： 一、垂直渠道系统 垂直渠道系统是由生产者、
批发商和零售商纵向整合组成，其成员属于同一家公司，或为专卖特许权授予成员
，或为有足够控制能力的企业。
每个成员把自己视为分销系统中的一分子，关注整个垂直系统的成功。
二、水平渠道系统 水平渠道系统，又称为共生型营销渠道关系，它是指由两个或
两个以上公司横向联合在一起，共同开发新的营销机会的分销渠道系统。
其特点是两家或两家以上的公司横向联合共同形成新的机构，发挥各自优势，实现
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分销系统有效、快速的运行，实际上是一种横向的联合经营。
目的是通过联合发挥资源的协同作用或规避风险。
三、多渠道系统
多渠道系统，是指对同一或不同的细分市场，采用多条渠道的分销体系。
（是指一家公司建立两条以上的渠道进行分销活动。
公司的每一种渠道都可以实现一定的销售额。
） 分销渠道广度，是宽度的一种扩展和延伸，是指厂商选择几条渠道进行某产品
的分销活动，而非几个批发商或几个零售商的问题。

三、快消品分销，什么是分销模式

分销是让消费者成为自己的业务员，消费者A买了产品推荐B也买，消费者B买后消
费者A可以获得厂家设定的奖励，现在做得比较多的是三及分销。
虽说分销系统可以快速发展用户，但也不是适合所有的企业，有些无安全隐患，不
暴利，常用的产品比较适合做分销。

四、企业供应链管理的有哪几种主要模式

目前主流的有三种：1、VMI(供应商管理库存) 零售商有自己的库存，批发商有自
己的库存，供应商也有自己的库存，供应链各个环节都有自己的库存控制策略。
由于各自的库存控制策略不同且相互封闭，因此不可避免地产生需求的扭曲现象，
从而导致需求变异放大，无法使供应商准确了解下游客户的需求。
供应商管理库存(Vendor Managed Inventory，VMI)这种库存管理策略打破了传统的
各自为政的库存管理模式，体现了供应链的集成化管理思想，适应市场变化的要求
，是一种新的有代表性的库存管理思想。
2、JMI(联合库存管理) 联合库存管理的思想可以从分销中心的联合库存功能谈起。
地区分销中心体现了一种简单的联合库存管理的思想。
采用分销中心后的销售方式，各个销售商只需要少量的库存，大量的库存由地区分
销中心储备，也就是各个销售商把其库存的一部分交给地区分销中心负责，从而减
轻了各个销售商的库存压力。
分销中心就起到了联合库存管理的功能。
3．CPFR(共同预测、计划与补给) 通过对VMI和JMI两种模式的分析可得出：VMI
就是以系统的、集成的管理思想进行库存管理，使供应链系统能够获得同步化的优
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化运行。
通过几年的实施，VMI和JMI被证明是比较先进的库存管理办法，但VMI和JMI也有
以下缺点：①VMI是单行的过程，决策过程中缺乏协商，难免造成失误；
②决策数据不准确，决策失误较多；
③财务计划在销售和生产预测之前完成，风险较大；
④供应链没有实现真正的集成，使得库存水平较高，订单落实速度慢；
⑤促销和库存补给项目没有协调起来；
⑥ 当发现供应出现问题(如产品短缺)时，留给供应商进行解决的时间非常有限；
VMI过度地以客户为中心，使得供应链的建立和维护费用都很高。

五、现在最火的三级分销模式是什么模式？

三级分销，最火的也就是V起点分销系统了，目前来说，很适合咱们厂家，店面，
生产商，企业使用的，可以找看看。

六、分销属于销售模式么

七、可供企业选择的分销渠道类型有哪些?

可供企业选择的分销渠道类型包括： 密集分销、选择分销和独家分销。

八、上市公司环境会计信息披露方式

*：//*chinaacc*/new/2005_8/5081917273410.htm
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