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股票承销商类型有哪些~1.证券公司承销一共有几种方式?
各自的含义是什么?发行风险各自由谁承担?-股识吧

一、股票券商是什么

“券商”，即是经营证券交易的公司，或称证券公司。
在中国有中信、申银万国、齐鲁、银河、华泰、国信、广发等。
其实就是上交所和深交所的代理商。
据悉，证券公司分为A（AAA、AA、A）、B（BBB、BB、B）、C（CCC、CC、C
）、D、E等5大类11个级别。
A、B、C三大类中各级别公司均为正常经营公司，其类别、级别的划分仅反映公司
在行业内风险管理能力的相对水平。
D类、E类公司分别为潜在风险可能超过公司可承受范围及被依法采取风险处置措
施的公司。
证券公司（Securities Company）是专门从事有价证券买卖的法人企业。
分为证券经营公司和证券登记公司。
狭义的证券公司是指证券经营公司，是经主管机关批准并到有关工商行政管理局领
取营业执照后专门经营证券业务的机构。
它具有证券交易所的会员资格，可以承销发行、自营买卖或自营兼代理买卖证券。
普通投资人的证券投资都要通过证券商来进行。

二、1.证券公司承销一共有几种方式?各自的含义是什么?发行风
险各自由谁承担?

根据投资银行在承销过程中承担的责任和风险的不同，承销可分为包销、尽力推销
及余额包销三种形式。
??（1）包销（firm commitment）。
即投资银行按议定价格直接从发行者手中购进将要发行的全部证券，然后再出售给
投资者。
投资银行必须在指定的期限内，包销证券所筹的的资金全部交付给发行人。
采用这种销售方式，承销商要承担销售和价格的全部风险，如果证券没有全部销售
出去，承销商只能自己“吃进”。
这样，发行失败的风险就从发行者转移给了承销商。
然而，承销商承担风险是要获得补偿的，这种补偿通常就是通过扩大包销差价来实
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现的。
对于发行人而言，他无需承担证券销售不出去的风险，而且可以迅速筹集资金，因
而特别适合于那些资金需求量大、社会知名度低而且缺乏证券发行经验的发行人。
??（2）代销（best efforts）。
即承销商只作为发行公司的证券销售代理人，按照规定的发行条件尽力推销证券，
发行结束后未售出的证券退还给发行人，承销商不承担发行风险。
因此，尽力推销也称代销。
采用这种方式时，投资银行与发行人之间纯粹是代理关系，投资银行为推销证券而
收取代理手续费。
尽力推销一般再以下情况下采用：①在投资银行对发行公司信心不足时提出；
②信用度很高、知名度很大的发行公司为减少发行费用而主动向投资银行提出采用
；
③在包销谈判失败后提出采用。
??（3）余额包销（standby commitment）。
通常发生在股东行使其优先认股权时，即需要在融资的上市公司在增发新股之前，
向现有股东按其目前所持有股份的比例提供优先认股权，在股东按优先认股权认购
股份后若还有余额，承销商有义务全部买进这部分剩余股票，然后再转售给投资公
众。

三、证券公司承销证券的主要方式有哪些？

承销又可分为包销、投标承购、代销、赞助推销四种方式。
包销是指发行人与承销机构签订合同，由承销机构买下全部或销售剩余部分的证券
，承担全部销售风险。
适用于哪些资金需求量大、社会知名度低而且缺乏证券发行经验的企业。
投标承购通常是在投资银行处于被动竞争较强的情况下进行的。
采用这种形式发行的证券通常信用较高，受倒投资者欢迎的证券。
代销一般是由投资银行人为该证券的信用等级较低，承销风险大而形成的。
这时投资银行只接受发行者的委托，代理其销售证券，如在规定的期限计划内发行
的证券没有全部销售出去，则将剩余部分返回证券发行者，发行风险由发行者自己
承担。
赞助推销是指当发行公司增资扩股时，其主要对象是现在股东，但又不能确保现有
股东均认购其证券，为放置难以及时筹集到所需资金，甚至引起本公司股票价格下
跌，发行公司一般都要委托投资银行办理对先有股东发行新股的工作，从而将风险
转嫁给投资银行。
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四、证券承销业务有什么基本方式

证券承销业务采取代销或者包销方式。
这两种方式是证券承销业务的基本方式，也可以说是法定方式。
为了有效地规范证券承销业务，明确在证券承销业务中发行人与证券公司间的权利
义务关系，分别对证券代销和证券包销的法律关系的内容作了具体规定，这些规定
是： 一、证券代销是指证券公司代发行人发售证券，在承销期结束时，将未售出
的证券全部退还给发行人的承销方式。
这一规定表明，在证券代销方式中，证券公司与 发行人之间是委托代理关系，证
券公司的责任是在承销期内尽力销售证券，期限届满时能销出去多少算多少，尚未
售出的证券全部退还发行人，基本上不承担什么风 险。
相应的，证券公司所收取的费用也较少。
对发行人来说，自己要承担全部的发行风险，但发行成本较低，销售证券的主动权
掌握在自己手中。
在实际中，代销证 券的方式适合于一些信誉好、知名度高、比较易于被社会公众
接受的大公司的证券。
二、证券包销是指证券公司将发行人的证券按照协议全部购入或者在承销期结束时
将售后剩余证券全部购入的承销方式。
在证券包销方式中，证券公司与发行人是 买卖关系，证券公司的责是按协议购入
发行人的全部证券或者在承销期结束时购入未售出的全部证券，发行风险全部由证
券公司承担。
与此相对应的是证券公司包销 的收益较高，其收益主要来自低价从发行人处买进
又以高价向投资者售出所赚取的差额利润。
对发行人来说既不必承担证券销售不出去的风险，又能迅速筹集到资
金，所以，包销证券是证券市场中最常见的承销方式。
证券包销，具体又分为全额包销和余额包销两种方式。
这两种包销方式本质上是相同的，但又各具特点。

五、券商分哪三种类型分别做哪些业务

应该是四种，不是三种，第一经纪业务，第二投资咨询和财务顾问业务，第三保荐
承销，第四自营业务。
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六、证券市场基础知识+证券发行与承销=哪种从业资格证，哪
种工作类型的

证券从业资格证，需要通过证券市场基础知识考试和任意一门专业考试（发行与承
销、交易、投资分析、基金，四门中的一门），这个从业资格证从原则上讲是进入
证券公司及其营业部工作的最起码要求，否则不能成为证券公司的员工。
在证券公司的投资银行部、企业融资部、企业债券部、并购部、承销部等部门工作
必须至少通过发行承销及基础的考试。
当然现在证券公司以上部门招人的要求比较高，一般新毕业的会要求硕士以上学位
，大公司甚至要求海归，或者要求通过保荐代表人考试；
通常，在证券公司机构客户部、客户管理部、营业部等部门或机构工作会要求通过
基础及证券交易的考试，通过该考试相当于可以在营业部干一般的活以及客户经理
，可以去拉客户了，应该说这个要求是进证券公司的所有要求中相对较低的了。
当然，现在证监会也要求证券公司对经纪人作为员工进行管理，相关要求可查阅有
关规定。
通过基础和证券投资分析的，可以被称作为分析师，这种人应该每个营业部都会有
，就是推荐你买这买那股票的，有名一点的可以上电视。
通过基础和基金的考试可以从事基金代理销售业务。

七、甚么是股票承销包括几种类型

主要是再融资定向发行股票时上市公司拜托的发行方券商负责承销发行股票

八、如果承销商承接发行股票的义务，将与发行公司商讨发行的
细节，不包括哪个

不包括C；
A：证券类型B：包销或代销D：股票发行量
可根据市场行情公司规模经营情况可选择或者讨价还价但股票发行种类一般不能
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