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股票型基金如何推销—您好，请问下，要怎样才能更好的
把基金销售出去呢？-股识吧

一、基金销售工作，怎么做？

假如你会基金投资，你有良好的基金投资经历，并且收益很好，那么基金销售对你
来说就很好做了，假如你根本就没有基金投资经历，或者投资尽力都是亏损，你怎
么劝说别人买基金了，不能为别人带来很好的盈利概率，你让别人买基金，心里可
能会愧疚，因为那几乎就是诈骗了，所以没有良好的投资经历，就不要做投资理财
方面的工作了，尤其是投资理财方面的销售工作！

二、请问股票型基金公司是如何运作赚钱的，利润怎么样，需要
什么样的人才来运作的，发行了就有人买吗

所谓股票型基金，是指60%以上的基金资产投资于股票的基金。
目前我国市面上除股票型基金外，还有债券基金与货币市场基金
投资者购买了一只股票基金，那么就意味着成为该基金所投资的上市公司的股东。
通过股票基金成为上市公司股东后，可能获得两方面利润：一是股票价格上涨的收
益，即通常所说的“资本利得”；
二是上市公司以“股利”形式分给股东的利润，即通常所说的“分红”。
如上市公司经营不当，股价就可能会下跌。
发行了，当然会有人买了！

三、您好，请问下，要怎样才能更好的把基金销售出去呢？

1、基金销售要做遵守“销售适用性”
原则，即把合适的基金销售给合适的投资人。
要做到这一点，首先要对投资人的风险属性加以了解。
一些投资人本身承受风险能力有限，就不适合买股票型这种风险高、收益高的产品
。
2、判断投资人风险属性：收入情况（是否有稳定的持续的收入）、家庭负担情况
（负担很重，比如房贷、孩子上学、老人赡养、生活费支出）、 投资经验、投资
时间（短期资金还是长期基金，一般长期资金承受风险能力更高些）、投资目的（
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如果是为小孩积攒教育经费，承担的风险就要低些；
如果期望资产增值的成分大些，可以选择高风险）
很多方面综合考虑，才能准确判断投资人风险属性。
如果经过测试，得知该投资人承受风险能力强，就可以对其销售股票型基金。
3、了解投资人的预期收益率 如果投资人的预期收益率很低，就没有必要推荐股票
型基金，因为本质上讲，该投资人不愿承担更多风险。
而且较低收益的产品，如债券型基金已经可以满足他的收益预期了，就没必要让他
承担更多的风险。
4、销售基金找对人后，还要定期向投资人汇报投资情况，特别是该产品业绩不好
时，应该及时了解投资情况，及时向投资人解释。
5、把握销售时点。
股市高点不要推荐指数型股票型基金，加息阶段，不推荐债券基金。
等等

四、怎么卖股票，基金，债券⋯⋯？

投资理财不是要把全部的钱拿来做一件事如果闲钱比较多的话可以分散投资三分之
一用来投资股票 基金三分之一用来购买保险
三分之一用来存银行应急如果想专职的做投资的话那就做做期货 外汇
权证等等等投机的东西 但只能用你的资产的十分之一来操作

五、

六、股票型基金投资有哪些技巧？该如何去选择股票型基金

选择股票型基金要选择长期走势较好、收益较高、盈利能力较强、排名靠前的基金
。
像华夏优势增长、华商盛世成长去年的收益率都在30%以上。
特性基金一定在股市下跌较多时，基金都处在相对的低位时买入。
当多数人恐慌、悲观失望时，就是买入基金的较低位置。
当多数人都认为投资基金是遍地捡黄金时，就是逢高赎回基金的最佳时机。
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