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股票业务员怎么赚钱吗—买股票是怎么赚钱的?-股识吧

一、证券公司的业务人员是如何挣钱的，在千分之三的交易佣金
中，有多少是他们的钱，

可以直接去，那样的话没有人领提成了，这部分提成直接成为公司的利润了。
如果是业务人员拉你过去，那就算他带来的客户，他可以提成，业务人员主要就靠
这块收入了。
提成比例各个公司不同，具体自定。
其实对顾客来说是一样的。
如果是由业务人员带过去的，以后有什么问题你可以直接找他，效果会好些。
如果自己去开的，那你的好坏与他无关，很多时候就不会那么热心。
毕竟人的精力是有限的，肯定愿意放到对自己有利益的客户身上。

二、我想知道金融行业里面的股票，期货，现货，这些业务员，
他们是怎么赚钱的？

手续费提成，证券公司的还可以卖基金及理财产品，都有提成的。

三、电话销售股票能挣钱吗？

如无证券咨询资格，则属于违法成份较大，一旦坐牢即使最争钱也没有任何意义！

四、证券公司的业务人员是如何挣钱的，在千分之三的交易佣金
中，有多少是他们的钱，
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五、做股票业务员，一般是不是都没有低薪？如果没低薪一个月
大概能赚多少？

得有证，否则就是临时工，基本工资一般是1000-2000，看城市来，但是得每月完
成规定任务，否则克扣到0，每个月得完成任务才能拿到自己客户名下产生的提成
，不是证券公司宣传的那样月薪几十万，当然你有机会。

六、现在股票市场里的小业务员 都是靠什么赚钱生活？

你所说的业务员是指跟客户直接接触的人群么？ 他们工作的性质其实跟保险业务
员没有太大的区别，企业的目的是实现利润最大化，利润的产生来自于客户对产品
的购买，金融证券业也是一样，只不过产品特征不同，性质是一样的。
所以现在多数的证券公司业务员（即客户经理）的主要任务还是拉客户、做中介、
搞经纪，主要收入来自客户开户、交易的佣金和提成然后他们的工作就是维护客户
，挖别人的客户，反正大家都不容易。
有部分的电销，网络营销会卖软件。

七、买股票是怎么赚钱的?

虽然“净收益”和“每股收益”这些东西会成为商业媒体的头条新闻，但这些仅仅
是会计学概念。
对股东而言，最重要的是实实在在，还是以再投资的形式投入公司运营、铁板钉钉
的现金，无论这些现金是以分红的形式分给股东，从而推动公司股价上涨。
翻开年报中的现金流报表，看一看公司“经营带来的现金流”是正还是负因此，买
股票前，你应该了解一下这个公司是怎么赚钱的。
这个问题听上去简单，但答案却不总是那么一目了然。
作为投资者你必须看公司最新的年报，你可以从年报中详细了解公司的业务构成，
以及每一项业务的销售和收益数据明细。
你还可以找到另外一个关键问题的答案：这些收益是否可能转成投资者手中的现金

八、做股票销售员有前途吗
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