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股票仓位回落怎么提高成交率——怎样提高成交率呢-
股识吧

一、怎么才能提高成交率啊

一个卖家总结的~我复制过来~你可以参考下
根据多年经营淘宝的经验，给你几点建议： 1、建立自己的博客（新浪、搜狐都可
以），在博客中介绍自己的店铺和产品，推广博客，具体如何推广博客各大网站有
介绍，这招会给你带来很大的流量；
2、淘宝论坛上多看别人的空间，发帖回帖，注意不发广告帖，也会带来流量；
3、在同行的客户中加他们为好友，注意不要贬低别人；
4、有意识的在各大网站的论坛上的相应版块发贴，特别是一些使用经验、产品介
绍的贴子，将顾客带入你的店铺；
5、参加淘宝的淘客推广；
6、发布宝贝时要有一个吸引人的标题、一张清晰或高清晰的照片、一个合理的价
格（参考同行）；
7、一切从买家的角度看自己的商品。

二、股票被套，如何利用仓位的控制来降低股票的成本，求操作
策略

三、我9：25下单买一支股票，怎样才能提高成交率呢，我看好
一支股票，买了去老不成交，还要去撤单，再下单

那你就在9点25的时候，直接挂涨停板的价格买入，这样肯定能第一时间买入，但
成交价格肯定不会已涨停价成交的。
这你放心好了

四、如何才能提高成交率呢
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先装修好店铺，完善商品。
万事俱备，就会有东风了

五、如何提高成交率

零售行业的店长的店员每天就是如何让进店的客户更多的买单，而不是空手离开，
或者说如何提高到店成交率。
从直复式营销的角度来看，每一个进店的客人都是公司用钱买来的，为了这些进店
客户，公司投入了市场广告费，外部装修、店面租金。
所以为了提高到店转化率，无论如何努力都不为过。
每一个零售店都为此做了大量的投入和长期的努力，例如商品摆放、店面内部的海
报，销售人员的培训等等。
根据2/8原理，当到店成交率达到一定的程度的时候，再进一步的提高已经很难，
还有什么方法，用更小的投入，更大幅度地提高到店转化率哪？
我们先看看有哪些环节在流失成交客户。
对于价值比较高的产品，如汽车、房子、保健品、奢侈品等，绝大多数的客户一般
不能第一次到访就成交，往往需要几轮的跟进和销售。
但是由于销售人员的积极性、严谨性、销售水平参差不齐、或者由于常规感性的客
户管理的混乱，有很多有成交意向的客户遗漏掉了。
为了管理好这些客户，很多公司上了CRM系统，把客户的数据记录和管理起来，
并跟进客户的销售状态。
但是成交率并没有得到明显的改善，销售人员不配合。
事实证明，仅仅靠CRM软件，不能解决好客户遗漏或者忽略的问题，也不能保证
客户的有效跟进。
CRM仅仅是个工具，而且并不是必须的，比软件更重要的是制度、流程、管理和
数据分析、这就是直复式数据库营销的方法和精髓所在。
下面王明潭以一个汽车4S为例，来解析进店转化率如何在三个月的时间提高了30%
的。
这是一家著名的汽车品牌的一个经销商，厂商为他们装备了CRM软件，但是最后
这个软件发挥的最大的作用就是销售统计，销售人员不愿意把自己的客户资料录入
系统，因为很麻烦，对自己的销售也没有什么实质性的帮助。
由于CRM系统中没有最新的客户资料和跟进的记录，销售经理也无法从利用数据
有效地管理和监督销售人员，或者从CRM数据分析出有价值的信息。
还有就是目前的销售流程，与CRM软件根本就不匹配。
我们做法就是先放弃CRM，因为每天到访的客户不多，就先用EXCEL表格记录客
户数据，顶多是销售助理的工作量大了一些。
推行直复式数据库营销，我们采取了一下的步骤 1)建立客户接待的流程和规范 这
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家4S店的客户来源主要有三个途径，一个是直接到店里来，一个是打电话，一个通
过网络联系，如电子邮件，网站注册或者MSN等。
打电话和网络联系的数据库营销，非常重要，做得好，同样的市场投入，将大大增
加客户到访的数据量。
但是由于篇幅的关系，我们在后面的连载中展开，这里着重介绍客户的进店到访。
以前的到访客户的接待，不是很规范、谁抓到就是谁的。
为此，他们建立的类似美发店排号的规矩，一个销售一但接待了客户，下一个销售
就进入接待准备状态。
2)提高登记客户接待表的成功率 首先重新设计客户接待表，减少不必要的登记信
息、增加了一些有助于判断客户购买意向的信息，如增加了主要陪同人员的信息，
如妻子，老人等，因为这些人对购买行为有重要的影响。

六、怎样提高成交率呢

我也在服装专卖店做过导购、领班、店长，根据我的经验，我在店里的时候业绩都
是在一般，很多时候不是自己的能力就能成功的，很多时候要看运气，在服装导购
要根据顾客的需求来决定。
做服装方面的导购女性最适合，男性的话就比较劣势，很多顾客觉得男性服务比较
尴尬，一般女性比较有亲和力，好好的注意顾客的言行举止，不要只是介绍产品。
还要看顾客的眼光注意到怎么款式的地方，很多顾客是货到三家，也许他来店里只
是核对其他店里的服装，在这个时候要更好的服务好，比如系鞋带、拉拉链、帮顾
客拿衣服（切记不要随便拿钱包或者值钱的贵重物品），虽然这点细节，它往往决
定你的成败。

七、怎么提高成交率？

做好宝贝内功，宝贝要有一定的优势，要突出您的卖点，
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