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上市公司手把手教你如何调研－－如何分析研究一家上市
公司-股识吧

一、想了解一下怎么对上市公司调研.

首先，最基本的就是先研究下公司的报表然后你可以去上市公司的办公地甚至工厂
去实地调研现在很多上市公司对接待投资者都是比较认真的，不管是机构还是个人

二、股票投资股票怎么对上市公司进行调研和研究一定要实地调
研吗？大家都怎么的？怎么去挑选一直股票？？？

专门从事股票投资的机构，在对某某股票做长期投资前对上市公司进行调研（包括
实地调研）的，具体的调研内容券商是有详细的程序，外人是不得而知的。
散户挑选一只股票是没有能力做这些调研的，差不多就是从个股的基本面来找，也
就是流通盘、业绩、市盈率、成交量、是否热门、利好信息、再加上K线和其它技
术形态等这些信息来选择的吧。

三、如何做市场调研，我对这方面不太了解，有人能教教我吗。

市场调研是一个要求特别专业的研究，要有专业的人才能分析出好的结果，如果你
不够专业，劝你还是找工司来做吧，市面上有很多公司的，像中研世纪就很不错，
你可以去了解一下&nbsp；

四、怎样对一只股票进行调研

当一只股票的技术面、基本面都进入较好状态后，还是要尽量做一些市场调研。
比如，我看好消费类股票，想买饮料类上市公司的股票，就在市场上观察：发现汇
源果汁卖的不错，超市、饭店、民航都在卖。
于是在赣南果业（汇源橙汁）调整到位时迅速介入，一周获利20%多。
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要想调研，尽量多观察生活。

五、如何做市场调研，我对这方面不太了解，有人能教教我吗。

六、请问如果想调查一家上市公司应该从几个方面入手？如何入
手?请求高人帮助！

1、营业收入：一个具有发展潜力的公司，其营业收入必须有快速发展的势头。
去年卖出 1 亿元的产品，今年 2 亿，预计明年 4 亿。
这样的公司常常提供了股价在短期内翻几倍的机会。
2、盈利：有些公司做很多生意，就是不赚钱。
公司经营的好坏主要以盈利作为衡量的标准， 盈利增加，股价自然上涨。
3、固定资产：固定资产就是公司现有所有的"不动"的资产。
如果公司的市场总价是 10 亿 元，固定资产是 15
亿元，你可以认为股价没有反映公司的价值，股价偏低了。
4、类似公司的情况：大家都生产类似产品，如电视机，其它公司的绩效和这家公
司比怎么样？ 同类公司通常有类似的经济周期，股价的波动也类似。
5、品牌的价值：你打算投资的这家公司有
无过硬的品牌？这可能对股价有深远的影响。
更多资料参看我的空间

七、如何调研一家上市公司？

在具体的上市公司调查时，做好以下四个环节的工作，可能是必须的。
一、在访问上市公司之前，一定要充分收集与该公司有关的各种信息，这些信息包
括年报的信息、行业的信息、市场竞争的信息，以及媒体的综合报道。
把这些信息都收集过来，初步研究形成关于这个公司的大概印象和逻辑判断。
不能没有对上市公司进行逻辑分析就在什么也不掌握，什么也不了解的情况下前往
公司，那样就会因为你没有对公司初步认识，到了上市公司之后，面对大量情况和
现象无法进行分类归纳和思考，从而使得调研的价值度大为降低，也就是说在这一
步其实就是完成我们在上篇提到的通过逻辑先把握企业。
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当你未到上市公司之前，形成了全面的判断之后，你就知道，你需要了解什么，需
要考察什么，需要重点关注什么，你的调研就是有目标的，有效率的和有价值的。
这一步，和中学生做物理试验极其相似，学生们在做实验之前，需要对实验的过程
和实验的器材以及试验的目的，提前进行准备，然后再到实验室，我们在上中学的
时候，如果没有提前准备实验计划，老师就不让进实验室。
二、到了上市公司之后
，不要把调研的精力只盯在企业本身上，要多同与企业关联的部门和公司交流。
任何一个企业它之所能存在，总是有与它相连的原料供应商、产品代理商等企业紧
密关联才能存在，我们要想了解这个企业的具体情况，通过对与之关联的公司进行
调查访问，其可信度和效率会更好。
比如：我们前一段时间去山西汾酒做调查，为了搞清汾酒的经营情况，我们专门访
问了给汾酒生产包装瓶的关联企业，我们和工人交谈得到的信息是，汾酒对包装瓶
的需求是稳定的和持续不断的，这使我们认识到汾酒的基本经营是稳定的和正常的
，多访问关联企业可以提高调研的效率和质量。
三、到上市公司之后，一方面要与企业的董事会秘书，证券事务代表等管理层接触
，因为这些管理层对企业的情况有全面宏观地把握，能够为投资人提供必要的信息
，但另一方面管理层所提供的信息有时候也有投投资人所好的问题，所以当我们和
管理层沟通完之后，应该把大量的时间和精力投放到对这个公司各个环节，各个角
落的实地走访中去，和工人接触，到车间中去，到厂区中去，在广泛的接触中，感
受企业并且透过一些典型的事情和现象来剖析企业。
关于这一点，我们同样举山西汾酒的例子，凌通的调查人员在山西汾酒的厂区内走
动的过程中，看到一个正在施工的楼房工地，我们很好奇，通过和建筑工人的了解
，知道这个楼房是新建的科技中心，这使我们感到汾酒在关乎企业长远的重大战略
环节，有大手的投入，这对企业的长期发展有好处。
在与企业的保安人员沟通的时候，得知保安人员的工资是1500元，而一线的生产工
人工资在3000元左右，这使我们意识到，公司的基本管理制度还是比较合理的，通
过广泛的与企业各方各面的接触，我们对汾酒的认识更加具体化，更加深刻了。
四、有必要对自己的访问过程进行尽可能的详细记录，这种记录包括：笔记、照片
、录音、录像，因为作为一个远道而来的调研者，在短短的几天之内，所看到的，
所听到的信息量非常杂多，如果不做必要的记录等回到自己的所在地，很多接触到
的事情和细节你可能就忘记了，从而使调研所得到的信息量大为减少。
做出了必要的记录后，回到所在地，一定要对调研的结果进行综合的分析并形成最
后的结论。
调研证明了自己哪些看法是正确的，哪些看法不正确，以及整体上这个公司处于什
么状态，都要写出来，就象中学生做完实验后要写实验报告交给老师一样。
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八、企业如何做市场调研？

我知道的，市场调研是为后期渠道策略及产品推广策略的制定提供客观、准确的市
场依据。
渠道调研目标消费群体的购买利益特性分析目标消费群体的购买行为特性分析目标
消费群体购买渠道选择特性分析目标区域市场的渠道状况分析竞争产品渠道状况分
析现有的渠道模式分析各渠道成员的利益特性分析推广调研目标消费群体的消费心
理特性分析目标消费群体的认知偏好分析目标消费群体的行为模式分析目标区域市
场的推广状况分析竞争产品推广状况分析现有的产品推广模式分析现有推广载体分
析现有推广活动分析这方面比如【志道成务营销策划咨询公司】都是不错的。

九、如何分析研究一家上市公司

一看行业地位，二看公司成长预期，三看公司的盈利能力或增长率，四看公司现金
流，产销预期，五看公司前期涨跌幅度，而后判断后市中长期趋势，决定取舍。
。
。
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