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汽车美容店股东如何分成、三人合伙开汽车美容店股份怎
么分-股识吧

一、想朋友合开一家汽车美容店，怎么合伙，房子和设备都是他
的。我出技术和人员。具体的该怎么分帐？

我这样给你说把，他出的东西都是硬件上的，就算亏了东西还在。
你出的工资却是你的现钱，亏了就亏了。
刚合伙的时候什么都好说，到把钱拿出来了就不好退了，你不可能让工人把钱还给
你吧。
大多数人合伙都会出问题的，这是我见了不下数次的。
刚开始都说赚了一人一半。
想过亏了怎么办没，你的工资是百分百的跑不掉，一个月花一万，两万你不给么，
可是要是没赚呢，还有就是买东西这些都是要钱的，怎么管理，和你的供货商是怎
么合作的。
而且合伙当中还有很多其它的问题。
你如果吃不了他的话你自己还是好好想想。
当然我说的是最差的情况，不一定每个都是这样子的，你自己好好想想吧，还有就
是欠帐不知道你们那个涉及的到不，那个事情也是个恼火的事。
还有比如说我有个朋友合伙，钱是赚了，让另一个拿去给他自己买房子了，问他要
钱，没有！！！

二、请问下如何设计美容院股权呢？如何完善股权设计？

很简单，直接找个培训机构或者公司学习一下股权设计的课程就可以了，大部分说
的还是有用的，我们门店是在橙美云课学的，你可以先试试看怎么样。

三、三人合伙开汽车美容店股份怎么分

要想进入这一行，我觉得你学的全面好一些！但如果要从这两方面来选取择的话，
我觉得你应该学汽车维修，你可能会问为什么？因为第一、别人都觉得脏和累的事
，那做的人就会少，你学成后你的机会就大。
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第二、汽车维修学起来比较复杂，如果学会了维修在学汽车美容你就会觉得简单一
些，起码汽车的构造，工作原因你都懂了。
第三、汽车修理场或4S店售后部，你可以学到先进的管理。
汽车美容店老板一班都是从很小的店慢慢做起来的，没什么好的管理。
第四、如果学汽车美容，一班只会让你从洗车开始，那是一件让你最终选取择放弃
的工作。
第五、学汽车维修，你可以通过了解汽车的构造慢慢学会怎么分析汽车是否出过交
通事故，这样你可以转行做二手车评估师。
现在中国新车卖得好，也就意味几年后，中国的二手车多！当然汽车维修，是一件
要能吃苦，眼明手快，心、眼、手、要有活的事。
换句话说，任何一件事要想干成，一定要坚持！！！！

四、我3个朋友和开了家汽车美容店，股权分配分别是15%，25%
，60% 现在我15%和25%的都不想经营了怎么办？

你好，我是马纲，希望我的回答能够帮助到你。
所谓股份制，大道理和公司法就不多讲了。
只告诉你一个中心：风险共担，利益共享。
其意义：1、在盈利的时候，其他股东或外人，不得强行要求别人退股。
但可以协商一个合理的价格收购。
2、在亏损的时候，不能随意退股。
但你可以将你的股份转让给其他股东，或在其他股东同意的情况下，转让给外人。
但问题就在于：盈利的时候，除非缺钱，谁愿意卖出手上这只下蛋的金鸡呢？亏损
的时候，谁又愿意接这烂摊子呢？估计你们的情况，就属于亏损了。
如果每年赚上几十万，你要卖给别人，恐怕没人不接受。
重要的是，你还会卖吗？总结，你们的出路有以下几种：1、协商一个合理的价格
，可能会让出售方觉得很亏的价格，由大股东抑或外人收购股权。
2、转让店铺，所得资金按股份均分。
你不能强行退股，也不能要求别人将股份卖给你。
记得2个字：协商！！你所有的行为，都必须在这个前提之下。

五、汽车美容店成本如何计算？方方面面的成本如何掌控？

除了原料、人工之外，别忘了房租、税务、各种管理部门所收的杂费，这些也是汽
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车美容店的成本，甚至是主要成本。
还有日常的宣传、广告、经营损耗（货品丢失、坏活赔偿等等）这些也是成本。

六、我和朋友合伙开了一个汽车美容，请问如何分红！

我给你们提个建议。
你们协定，店内工作人员1月工资多少。
例如3000.哪么两人6000.或者多点。
你们自己协定。
50000-6000 之后按股份分成。
这样是最合理的，将来你们做大也是最公平的分配。
他可以选择不来，但是利润是利润，你们的工作所得不属于利润。
将来也避免纠纷。
因为不一定谁干的多谁干的少。
毕竟投资分配在这摆着。
你不给丙分配利润，是可以起诉你的。

七、汽车美容店盈利项目比例

1 首先 你的项目前期投入需要大约100万以上 ，保守估计理由
洗车要2个门面，漆面保养内饰要3-4个，轮胎和换油间要4-5个
如过算上后期资金，你要准备500万来运作这个店！2 洗车是不赚钱的，但很重要
，因为这个是招来人气的，洗车越多，那么相对其他的项目交易的机会、也就更大
！3 以后是美容和养护的天下了！你选择的项目真的没错，但关键在于怎么运作好
！这2块必须是独立的4关于比例问题
漆面保养是美容类的，换油是快修快补类的，以后额利润会各自一半！
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