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理财通和股票哪个赚钱－微信理财通怎么赚钱？-股识吧

一、理财通收益如何？

理财通本身是不具备收益的哦，它只是提供理财服务的这样一个平台而已。
收益是你通过理财通购买理财产品才会有收益的。
而且收益的高低和投资风险也是息息相关的。
像腾讯理财通就提供多种理财产品，楼主可以根据自身需要选择购买理财产品呢

二、微信理财通怎么赚钱？

微信的那个有个小软件叫做理财通，它主要是靠你存的零用钱，然后转进去在再慢
慢的给你一点点利息，比如你存800块钱他就哦不对存8000块钱，他每天就给你5毛
钱的利息，你日复一日你就这样存着的话，你比如一个月就是150块钱一年就是差
不多就是一千五百多块钱吧所以说呢这个怎么理财就靠你自己而是存钱全在里面你
先把微信里有一定存在里面，这就可以再慢慢的理财了，就可以存起来，不用这样
子就可以把钱存起来让你不用。

三、在理财通不一定会赚到钱？还是一定会？

一定会赚钱，我在理财通已经受益400多了

四、微信理财通哪个基金，收益最高风险最低？

风险最低的就是货币基金风险最低，但是他的收益也不会很高，要想收益高，那选
择的基金的风险率肯定也会高，没有无风险的基金，收益也很高的。
所以这个还是量力而行就可以。
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五、微信里的理财通能赚钱吗？里面的基金该怎么选？

可以，和余额宝类似。
现在越来越丰富了，主要是三类：货币基金（风险最低，和余额宝干的一样的事情
）；
银行短期理财产品（有固定期限，现在有一个月和两个月的，风险相对高一点点，
基本和货基差不多）；
保险理财（中等风险，有随存随取的，也有锁定期的，现在基本都是推的光大的）
。
1、同类型基金之间进行比较。
很多人在查看基金排行榜时，只看收益率，就想选个收益率高的。
实际上，不同类型的基金由于投资品种和投资范围不同而呈现出不同的收益风险水
平。
一般而言，股票比例越高的基金风险较高，只有同类基金的业绩比较才是有意义的
。
若将股票型基金与债券型基金放在一起比较，就好比一支足球队里把前锋和后卫的
表现都以进球的多少来衡量，显然是不合适的。
2、长短期结合来看。
一般而言，基金在过去 6个月以内的回报率属于短期业绩，很难据此推断基金经理
团队的能力，但可以用它来观察基金最近的变化。
一般基金投资都是中长期投资，建议基金业绩的好坏也应当在较长时间内进行观察
分析，比如一年、两年的收益率水平，切忌将短期业绩作为选择基金的标准。
3、和业绩基准比较。
看基金业绩不仅要看净值增长率，还要比较其业绩与比较基准收益率之间的关系。
各类型的基金业绩比较基准不尽相同，购买基金之前要先仔细包括基金类型、业绩
比较基准等在内的基本概况。
一个能够长期跑赢业绩比较基准的基金，说明该基金的管理能力还是比较强的。
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