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股票里如何找专家__股票开户怎么找经纪人-股识吧

一、股票开户怎么找经纪人

寻找潜在客户是销售循环的第一步，在确定您的市场区域后，您就得找到潜在客户
在哪里并同其取得联系。
寻找潜在客户的原则 在寻找潜在客户的过程中，可以参考以下“MAN”原则：
M： MONEY，代表“金钱”。
所选择的对象必须有一定的购买能力。
A： AUTHORITY，代表购买“决定权”。
该对象对购买行为有决定、建议或反对的权力。
N： NEED，代表“需求”。
该对象有这方面（产品、服务）的需求。
“潜在客户”应该具备以上特征，但在实际操作中，会碰到以下状况，应根据具体
状况采取具体对策：购买能力 购买决定权 需 求.M（有） A（有） N（大）m (无) a
(无) n (无)" m" 其中： �M+A+N ：是有望客户，理想的销售对象。
�M+A+n ： 可以接触，配上熟练的销售技术，有成功的希望。
�M+a+N ： 可以接触，并设法找到具有A之人(有决定权的人)。
�m+A+N：可以接触，需调查其业务状况、信用条件等给予融资。
�m+a+N ： 可以接触，应长期观察、培养，使之具备另一条件。
�m+A+n ： 可以接触，应长期观察、培养，使之具备另一条件。
�M+a+n ：可以接触，应长期观察、培养，使之具备另一条件。
�m+a+n ： 非客户，停止接触。
1、准确判断客户购买欲望�对产品的关心程度 �对购入的关心程度
�是否能符合各项需求 �对产品是否信赖 �对销售企业是否有良好的印象2、准确
判断客户购买能力判断潜在客户的购买能力，有二个检查要点。
�信用状况�支付计划3、发掘潜在客户的方法一是资料分析法二是一般性方法。

二、怎样才能成为炒股专家

一是提高自身知识水平。
包括两个方面，一是经济金融知识，二是股票及股票软件知识。
前者可以买书和网络汲取知识，后者可以从论坛和交流群来提升。
二是提高股票操作水平。
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光有理论知识是远远不够的，还要提高股票操作的水平。
炒股最本质就是买入卖出赚取差价，你要提高的不仅是你的买入点和卖出点，更是
要保持这段时间内内心的强大，不因为一点风吹草动而随意买卖，养成绝对的纪律
。
前期可以拿模拟账户锻炼，后期以小资金实战，培养盘感，加强对大走势的把握

三、怎样才能成为一个真正的炒股专家？

必须经过长时间操盘历练，经过实战积累经验，多学，多问，多看，少动，看准了
再下手。
最关键还必须有一个良好的心态，处变不惊。

四、股票专家为什么不买股票而去做专家呢

炒股专家有很多。
看你是要学习课程，还是要找一些有偿荐股，

五、炒股类专家有哪些可推荐的

炒股专家有很多。
看你是要学习课程，还是要找一些有偿荐股，
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