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阳光财产保险股份有限公司电话销售怎么样|阳光保险公
司电话推销的产品怎么样？-股识吧

一、阳光保险电话销售工资待遇

实习生1500+提成+业绩奖金转正1600+提成+业绩奖金+社会保险

二、阳光保险公司电话推销的产品怎么样？

单从介绍上来看还不错，只是这个是业务员包装过后的产品。
因此很难看出保险的好坏。
具体要看条款。
大病包括哪些？有没有什么限制？医疗费用如何支付等等。
储蓄10年（每月最低347元），保障20年，20年后不但本金全额返还，还有 20%
固定收益。
这个每月最低和最高有什么差别，保障额度具体是多少。
投保此类分红险一定要慎重，现在因投保分红险最后投诉退保的人大有人在。
不要单方面听信业务员包装，一切拿到条款在说话。
如何避免保险陷阱，建议你可以关注我的博客：
*：//hi.baidu*/%BB%DB%D4%F1%CD%F8%D7%A8%BC%D2

三、阳光保险电话销售怎么样啊？ 说是无责任底薪
但是真的有吗 还有培训上课 到底怎么样呢

如果他们二话不说要你交钱培训，去考保险代理人资格证。
那就是拉你去卖保险的。
美其名曰保险代理人。
成天到处给别人推销保险，自己却没有底薪，没有劳动合同，没有福利，没有社保
，不是保险公司员工。
每天的电话费，交通费，生活费都要自己出，所有收入来自卖出保险的提成。
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四、阳光保险电话销售怎么样？

保险行业都是代理关系，即是不会一直有底薪，电销是很难的一种展业模式，因为
对于这个日益发展的社会，平均一个客户会接到8到10个推销电话，所以电销拒绝
的机会大得多，不过这也很能锻炼人的。
最后一句，打电话心态最重要。

五、阳光保险电话销售怎么样啊？ 说是无责任底薪
但是真的有吗 还有培训上课 到底怎么样呢

还可以 电话销售都是无责任底薪 不过一般不是很高。
但是现在电话销售现在发展的不错还是挺有前途的

六、在阳光保险公司做电销怎么样？

阳光保险是一家集团公司，听说刚建立一个5000坐席的电销中心，应该是可以的
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