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为什么股票分析师都卖保险—为什么有好多有钱人都在买
保险！-股识吧

一、我在58同城上投了份简历，收到很多公司的面试邀请，但大
部分都是卖股票软件，保险业务之类的

分红型提成很少的，但是那种的化只有一个身故险，没哈子理赔噻。
最重要的就是“售后“少噻，任何都怕麻烦噻，呵呵

二、为什么有好多有钱人都在买保险！

您好！ 事实上。
对于个人来说，无论是穷人还是富人，保险都可谓是一种对未来生活的保障性的投
资，防范自己未来可能遭遇的风险。
因为，谁也无法预测未来可能有什么危险，保险是一种对潜在风险防范的一种保障
。
至于具体的保险产品，目前保险市场主要的保险产品，大致主要有意外险、健康险
、重疾险以及商业养老险等类型。
至于保险的购买渠道，可以直接到保险公司联系相应的保险员咨询，也可以到相应
的保险平台上，依据实际保障需求自行选择购买合适的保障。

三、证券公司证券研究员 助理分析师和保险公司理财规划师的
工作都是什么？哪个待遇会更好？

如果他们二话不说要你交钱培训，去考保险代理人资格证。
那就是拉你去卖保险的。
美其名曰保险代理人。
成天到处给别人推销保险，
自己却没有底薪，没有劳动合同，没有福利，没有社保，不是保险公司员工。
每天的电话费，交通费，生活费都要自己出， 所有收入来自卖出保险的提成。
卖出去当然能拿到高额提成，卖不出去不给你发一分钱。
这类公司也没什么名声，因为正常的人听到保险两个字就不来了。
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所以大多打电话，或者发短信说在网上看到你的简历，
希望你周末穿正装去xxxx地方面试，找XXX经理/主管。
。
。
我还见过利用你的朋友来拉你去的伎俩。
招聘的职位也五花八门，不一而论。
我见过的有文员、助理、兼职、内勤、售后、财务、行政、人事、主管、营销精英
、保障专员、数据录入、理财顾问、储备干部、管理培训生、职业经理人、养老金
发放员。
。
。
你想要什么头衔，对方就开什么头衔，
但无论什么职位头衔，不外乎拉你去卖保险。
首先培训，让你考保险代理人资格证。
诱惑你给自己买保险，说是要从底层做起，要自己先熟悉业务好开展工作。
然后利用你的社会关系，拉亲朋好友来买保险。
然后让你拉更多的人来面试-买保险。
。
你要是没有足够的人脉，过硬的关系，强势的权力，
除了卖给身边的亲朋好友，谁会买你的账？
出不了单挣不到一分钱还怎么过下去。
等你没有利用价值了就踢掉。
不断招人，淘汰，再招新人，再淘汰⋯⋯

四、为什么有好多有钱人都在买保险！

您好！ 事实上。
对于个人来说，无论是穷人还是富人，保险都可谓是一种对未来生活的保障性的投
资，防范自己未来可能遭遇的风险。
因为，谁也无法预测未来可能有什么危险，保险是一种对潜在风险防范的一种保障
。
至于具体的保险产品，目前保险市场主要的保险产品，大致主要有意外险、健康险
、重疾险以及商业养老险等类型。
至于保险的购买渠道，可以直接到保险公司联系相应的保险员咨询，也可以到相应
的保险平台上，依据实际保障需求自行选择购买合适的保障。
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五、受不了卖保险的了，太会忽悠了

保险本身是好的，不然国家也不会允许保险公司运营了。
对咱们个人来说，如果有了社会保险（五险），还应该补充一些商业保险（保险公
司的保险），因为社保是不能全管的。
所有的事情都会有一个发展的过程，保险也不例外。
现在的保险业是这样的，新人进入公司后会有一个月的学习时间，包括考证、脱产
学习销售流程和产品等。
新人一般都是学中做，做中学，慢慢才能成熟。
但保险公司也有他自己的规定，例如一个季度一考核，达不到业绩者被淘汰，新人
如果想在这个行业求发展，就需要先立住脚，保险业务人员也很难。
他跟你兜圈子还并不奇怪，因为他是新人，他怕失去客户，想直接说，又不知道从
何说起，如果他是你的朋友，就多给他一些时间吧，就算他不是你的朋友，也请原
谅他，每个人都是从新手过来的，只要他没骗你。
还有，你可以直接和他说明你的想法，这样也是很好的方法，大家都省时间。
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