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为什么一直不拉涨停，为什么有些股票涨到了10%都不涨
停？-股识吧

一、庄只拉涨8%不拉涨停甚么意思？

看在甚么位置：高位（前期已有过大幅上涨的）谨慎是横盘出货；
低位（经过大幅下跌，在横盘1段时间，最好半年以上），说明有资金低位吸筹，
后市可关注；
如不高不低，说明庄家筹马不够，在拉高吸货（如庄家意在高远），也可能有横盘
出货之嫌，这要看后市此股走势来研判！

二、002262为什么没涨停

13年年报符合预期，没什么惊喜，惊喜的是14年一季度预计增长20%~50%，原因是
业绩增长带来的，所以有一大波资金今天杀进去，从分时图上看不出什么来，结合
K线图来看的话，底部放量，后市看涨。

三、庄家为什么不一直拉升?

这是庄家准备圈人了啊，诱导一般散户认为涨势很大错误买入，而他们自己却在偷
偷的大量往外卖，等他们全卖掉的时候也就是大跌的时候了。

四、全天都在高位徘徊，就是不封涨停怎么看?

在股票的高价区庄家不控盘是不会去封板的，低位就不一样了，只要愿意吃货就能
封，如果是低价区，不愿对抗空方或还想洗也不涨停.
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五、为什么几年来没有一次涨停

股市个股有的几年来没有一次涨停，原因包括但不限于如下多种：一是盘子过大，
一般的主力拉不动，也不会轻易拉；
二是基本面不够好，又缺乏热点概念；
三是行业景气度不高，业绩也不好，要脸蛋没有脸蛋，要个子没有个子，要文化没
有文化的那就只能当“剩女”了。
。
。

六、大单，中单，小单，，全部卖出，为啥还是封涨停价，

大单，中单，小单，全部卖出，还是封涨停价原因：涨停的封单多。
因为涨停的封单多，所以得到所以的卖单全部卖完，才会打开涨停。
这是股票成交原则中的成交时间优先顺序原则。
股票成交原则：1.价格优先原则：价格优先原则是指较高买进申报优先满足于较低
买进申报，较低卖出申报优先满足于较高卖出申报；
同价位申报，先申报者优先满足。
计算机终端申报竞价和板牌竞价时，除上述的的优先原则外，市价买卖优先满足于
限价买卖。
2.成交时间优先顺序原则：这一原则是指：在口头唱报竞价，按中介经纪人听到的
顺序排列；
在计算机终端申报竞价时，按计算机主机接受的时间顺序排列；
在板牌竞价时，按中介经纪人看到的顺序排列。
股票成交原则在无法区分先后时，由中介经纪人组织抽签决定。
3.成交的决定原则：这一原则是指：在口头唱报竞价时，最高买进申报与最低卖出
申报的价位相同，即为成交。
在计算机终端申报竞价时，除前项规定外，如买(卖)方的申报价格高(低)于卖(买)
方的申报价格，采用双方申报价格的平均中间价位；
如买卖双方只有市价申报而无限价申报，采用当日最近一次成交价或当时显示价格
的价位。
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下载：为什么一直不拉涨停.pdf
《分红前买股票应该拿多久》
《股票交易最快多久可以卖出》
《股票被炒过要多久才能再炒》
《股票的牛市和熊市周期是多久》
《股票除权除息日多久》
下载：为什么一直不拉涨停.doc
更多关于《为什么一直不拉涨停》的文档...
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