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股票客户经理禁止做什么⋯股票经纪人是干什么的？-股
识吧

一、股票经纪人是干什么的？

在国外，普通股民大多数不是自己直接买卖股票的，而是通过经纪人，由经纪人提
出建议，股民提出要求，再由经纪人代为操作，尤其在数量上比较大时这样做更有
必要。
但是我国的个人证券经纪人还没有获得合法的从业身份和资格，因此这种代理就存
在这风险，即使双方都签署了协议，也难以得到法律的保障，所以我国还没有正式
的股票经纪人，而只有取得了证券从业资格证和分析师证得指导客户投资的客户经
理和投资分析师、证券从业人员。

二、证券公司客户经理职责是什么？

我是银行的，什么事都是从基层作起，没有一步登天的工作。
你的职责真的就是拉存款，不过没关系，不是所有人都不给予配合的。
多问问老员工，多带一点微笑，多一分诚恳，一切都会好的。

三、证券公司的客户经理能不能教客户做股票？

1、一般来说，证券公司的客户经理可以教客户做股票，但不会去教，因为做股票
需要的是个人的学习和实践炒股能力，这个是教不会的。
中国的证券公司客户经理是指接受证券公司的聘用，从事客户招揽和客户服务等活
动的证券公司营销人员（业内自称金融业农民工）。
2、客户经理的主要职能是开发和招揽客户、向客户进行理财产品销售等，可以根
据证券公司的授权从事下列部分或者全部活动：（一）向客户介绍证券公司和证券
市场的基本情况；
（二）向客户介绍证券投资的基本知识及开户、交易、资金存取等业务流程；
（三）向客户介绍与证券交易有关的法律、行政法规、证监会规定、自律规则和证
券公司的有关规定；
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（四）向客户传递由证券公司统一提供的研究报告及与证券投资有关的信息；
（五）向客户传递由证券公司统一提供的证券类金融产品宣传推介材料及有关信息
；
（六）法律、行政法规和证监会规定证券经纪人可以从事的其他活动。

四、证券公司客户经理职责是什么？

展开全部股票经济人主要是：客户委托代买卖股票。
侧重与你的客户多少与你能让你的客户拿多少钱代买卖股票。
当好一个股票经济人必须具有广博的股票知识，透彻掌握股票市场行情及信息。

五、股票客服主要是做什么

你说的是股票客户经理吧，他们主要是发展客户，同时帮助客户们解决问题———
———————————————————————
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