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我为什么不给朋友推荐股票；假如你是业务员，拉客户的
，希望别人炒股，当一个人回答说：炒股票有风险，你该
怎么回答？？？？-股识吧

一、假如你是业务员，拉客户的，希望别人炒股，当一个人回答
说：炒股票有风险，你该怎么回答？？？？

炒股票有风险，对我来讲是不存在的，你如果不相信，我推荐一只股票，你不要买
，观察一个星期，我喜欢用事实说话。

二、微博上为什么有人推荐股票

推荐股票的人有各种目的：要出名、忽悠人抬轿、热心人将炒股心得与人分享。
。
。
等等，总之，多长个心眼，要靠自己判断。

三、怎么那么多QQ群的人 喜欢让新股民去买他们推荐的票呢？

有两种目的.一： 他们早先就买好了那只股票，他推荐别人买，推荐别人买的越多
，都去买，这股价就拉上去了.用你的钱拉高股价，他好挣钱.二： 他们推荐你买，
如果你赔了，他没损失，如果你赚了，你高兴，下次还推荐的时候你还赚，你尝到
甜头了，以为他们很厉害，他就让你交钱加他们什么会员..或者让你把帐户给他操
作(利益同一)..这些人也不是很准的，股票或涨或跌，推荐一个涨的几率1/2，连续3
次涨的几率就是1/8.也就是8个人里边会有一个人连续赚三次，这个人尝到甜头就有
可能上当了..他们也就是瞎蒙，为自己谋求利益..或许他们真的懂一点点，但你要知
道天上不会掉馅饼的..
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四、关于投资顾问，我想知道投资顾问是不是能帮助我们新手炒
股的推荐股票？

投资顾问的工作不仅仅是推荐股票这么简单。
所谓投资顾问，是要充分衡量投资者的风险承受能力、对预期收益的要求等投资目
标后，根据投资者的情况，为投资者制定在其风险承受能力以内，尽可能满足其投
资预期的投资方案。
推荐股票只是最后表现出来的一种形式，而且更多的是证券公司的投资顾问所为。

五、证券经纪人不给自己做股票 ！怎么 向客户介绍啊！

要先开股票帐户(带上身份证去证券营业部，90元)，关联银行帐户，往里面存钱，
就可以通过电话委托或去证券营业部或在网上交易了，在网上交易的比较多.电脑
，能上网，下载开户的证券公司的交易软件就可以通过网络交易.你要是想听朋友
推荐或电视里推荐之类的买卖股票，只要学会用交易软件就可以了.因为用不着学
复杂图形什么的.要想学分析指标图形，学些技术分析之类的推荐你款简单好学的
分析软件，让你轻松找到牛股.周末有教学活动，让你掌握更多的软件技巧来选出
好股.软件图形详细介绍(附图说明)和行情分析教学活动，详细地址：*：//blog.sina*
.cn/bjsnkj注：建议新手用少量资金炒，因为模拟用的虚拟资金，这样有时候不会认
真对待.实盘才能让你更快的学会更多东西.
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