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美发店股权融资怎么做、中途入股怎样计算出资金额?-股
识吧

一、现在有项目却没有足够资金，请教做企业的朋友要怎么做融
资呢?

股权融资是一种不错的融资办法，可以很快的融入资金甚至做你的项目的相关支持
资源，但是这里面相应的会将你们原有的股权做稀释。
做好这两方面的平衡，有理由你项目落地和发展同时保证你们自己的利益，这方面
还是建议向专业的机构做咨询，推荐华扬资本，听过他们的培训和咨询很专业。
希望对你有帮助。

二、新成立的小有限公司怎样股权融资

做小额创业贷款。
股权融资的话基本可以放弃，根本没有VC会投资。

三、我要写一个关于理发店的创业方案。怎么做成本分析呀？比
如需要多大面积合适呢？50平方米可以有多少把椅子

五十平米：装修中等的话要3到5万左右，设备仪器要38000左右吧，员工建议你请5
-8个！要有2个发型师每个发型师月薪在4000到10000左右！剩余的几人是理发师（
免提成） 在节假日时为店里的客户高峰期，平时的周一至周五为店里的淡期！周
末属于正常！一般一个月的水电费就几百块！ 企业在最初是要做宣传找生意，要
经过一段时间作为收回成本阶段，就视为无盈利期！一般你宣传工作到位5个月到8
个月就可收回十来万（包括装修，半年的工资，水电费，铺租）！ 盈利之后一个
月的盈利额不好说，一年大概可纯盈利20到30万左右！至于每天有多少客人没人懂
，也因此我也没办法解答你正常盈利的数额！不过一般按年为单位算就是一家50平
米的店内人流量在3000到8000人左右！
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四、中途入股怎样计算出资金额?

这个，主要由新股东和老股东协议商定吧。
一般来说，新股东出资金额应大于等于出资后占公司净资产的比例，高出部分作为
对老股东经营的补偿。

五、如何进行融资？求大神帮助

先做个规划书，有个可行性的报告才会有别人相信你啊。
方法： 一、去贷款或者找风投. 二、找有钱人，你认识的也好，介绍的也好。
因为有的人也在找项目，就是没有好项目，做一份很详细完整的规划书，让他知道
这个是有钱可来的，你自己的信心是最重要的。
追问： 貌似好多人都不想自己的钱打水漂，包括我。
进行融资，就不能找 风投 ，不得不说，风投的风险还是很大的。
回答： 补充： 我回答问题有个特点，因为好多人刚一问完就急着解决问题，所以
我都是先回答一部分占个地，你等下啊。
以为我都是自己手打，有点慢。
追问： 好的 谢谢~ 回答：
谁也不想辛苦得来的rmb扔水里啊，但没有舍，哪有得呢。
风投 是有一 定风 险，但是只要是有 收益 的 投资 那个没有风险呢？
所以我们畏惧是没有用的，只有正视他，运用方法躲避。
当然，到底用什么办法 融资 ，你可以根据自身 量身定制
，但是银行的投资贷款可不像 房贷 ，是非常难贷到的，你要有准备。
融资后自己需要拥有资金的多少比例才算合适？ 这个不好说，当然是越高越 保险
，但是比例越高可能也就说明手上的钱越少。
如果是做 小产 业，你可以达到80%以上，如果做大，20%以下也是很常见的。
如果是第一次 创业投资
，建议你做的越小越好，就当是去交学费，也就是试一下水。
因为不是我打击你，现在去投资的新人几乎是去一个死一个，去两个死一双⋯⋯
补充： 企业融资 与个人 融资 ，除了资金的多少外，还有什么不同？
有很多手续上关系上的不同，但对你来说没有什么用。
你只要知道，如果一个企业融资，赔了，老板顶多把 企业破产 就好了。
但是如果你是个人融资，你的项目完了，但在你今后的人生中，这些债务还是你的
。
补充： 融资 的风险： 信用风险 、完工风险、生产风险、 市场风险 、 金融风险
、政治风险、 环境保护 风险。

                                                  页面 2 / 4



股识吧    gupiaozhishiba.com
 

如果你可以看懂，我就不解释了，那个看不太明白，你就追问，我给你打。
具体是多少？我想没人回答得了啊。
现在市场大环境不好，不光是就业难，创业更难。
但是逆流而上的鱼才有机会锻炼身体，一跃 成龙 。
不是说沙漠的下面就是 石油
吗？困境的背后就是机遇，抓住了，就改变一生命运。
祝你好运。
还有什么问题，欢迎追问⋯⋯记得采纳啊

六、美发店营业执照怎么贷款。能贷款多少

贷款需要你的身份证照片，银行流水，要新办一张卡，而且预留号码要是我们提供
的，因为要帮你过口子，不然不好贷款，流水可以自己做存取几次贷款额度的10%
左右就可以，如果可以接受我就能贷款

七、公司融资增资扩股，原股东需要一起增资吗？

公司融资增资扩股，原股东不是必须要跟着一起增资。
但原股东享有优先权，这个优先权可以放弃。
股权投融资平台有很多，比如明德资本就很不错。
股权融资指企业通过增资的方式引进新的股东的融资方式，总股本增加，股权融资
所获得的资金，企业无需还本付息，但新股东将于老股东同样分享企业的盈利与增
长。
比如，企业目前缺乏技术、资金或资源，可以通过出让股份来寻找合伙人；
缺乏品牌信任，可以通过出让股份来让大厂背书。
资金是一个企业经济活动的基础，当企业出现资金短缺时就需要进行融资，股权融
资是企业解决资金的一种有效手段。
关于股权融资，是投融资双方都乐于接受的一种融资方式。
对企业来说，股权融资没有债务压力；
对投资方来说，取得股权可以获得相应的利润回报。
股权融资最主要的特征就是：风险与收益相伴相随。
如果企业家自己缺少资金资源，找不到投资人的话，建议你带着项目去不同的平台
上试试，比如明德资本生态圈、鲸准、创业邦等等。
一般情况下，基金、投资人都会与融资平台进行合作，他们通过平台来筛选值得投
资的项目。
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如果你还有有关股权投融资平台的问题，可以点击下方的在线咨询按钮，直接跟老
师对话交流。

八、入股朋友的理发店，请问怎么计算多少钱占多少股份？

根据理发店的投入全部总金额计算，然后按照人数进行比例划分，比如共投入9万
，总共三个人，也就是每个人占33.33%的股份，等到年末结算的利润额也是按照这
个33.33%来分配的。
当然，如果你只是投钱而不负责管理和打理肯定分的少些，大概可以分到20%的利
润吧

参考文档

下载：美发店股权融资怎么做.pdf
《股票定增后多久通过》
《股票买入委托通知要多久》
《股票基金回笼一般时间多久》
下载：美发店股权融资怎么做.doc
更多关于《美发店股权融资怎么做》的文档...

  
声明：
本文来自网络，不代表
【股识吧】立场，转载请注明出处：
https://www.gupiaozhishiba.com/store/64217619.html

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

                                                  页面 4 / 4

/neirong/TCPDF/examples/output.php?c=/store/64217619.html&n=美发店股权融资怎么做.pdf
/article/8595.html
/article/8812.html
/article/9834.html
/neirong/TCPDF/examples/output.php?c=/store/64217619.html&n=美发店股权融资怎么做.doc
https://www.baidu.com/s?wd=%E7%BE%8E%E5%8F%91%E5%BA%97%E8%82%A1%E6%9D%83%E8%9E%8D%E8%B5%84%E6%80%8E%E4%B9%88%E5%81%9A
https://www.gupiaozhishiba.com/store/64217619.html
http://www.tcpdf.org

