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上市公司商业模式是什么意思-商业模式是什么？-股识吧

一、什么是“商业模式”？通俗全面的解释一下

商业模式是创业者创意，商业创意来自于机会的丰富和逻辑化，并有可能最终演变
为商业模式。
其形成的逻辑是：机会是经由创造性资源组合传递更明确的市场需求的可能性（sc
humpeter，1934；
Kirzner，1973)，是未明确的市场需求或者未被利用的资源或者能力。
尽管它第一次出现在50年代，但直到90年代才开始被广泛使用和传播，已经成为挂
在创业者和风险投资者嘴边的一个名词。
有一个好的Business Model，成功就有了一半的保证。
商业模式就是公司通过什么途径或方式来赚钱。
简言之，饮料公司通过卖饮料来赚钱；
快递公司通过送快递来赚钱；
网络公司通过点击率来赚钱；
通信公司通过收话费赚钱；
超市通过平台和仓储来赚钱等等。
只要有赚钱的地儿，就有商业模式存在。
随着市场需求日益清晰以及资源日益得到准确界定，机会将超脱其基本形式，逐渐
演变成为创意（商业概念），包括如何满足市场需求或者如何配置资源等核心计划
。
随着商业概念的自身提升，它变得更加复杂，包括产品/服务概念，市场概念，供
应链/营销/运作概念（cardozo，1996)，进而这个准确并差异化的创意（商业概念
）逐渐成熟最终演变为完善的商业模式，从而形成一个将市场需求与资源结合起来
的系统。
商业模式是一种包含了一系列要素及其关系的概念性工具，用以阐明某个特定实体
的商业逻辑。
它描述了公司所能为客户提供的价值以及公司的内部结构、合作伙伴网络和关系资
本（Relationship Capital）等用以实现（创造、推销和交付）这一价值并产生可持续
盈利收入的要素。
在文献中使用商业模式这一名词的时候，往往模糊了两种不同的含义：一类作者简
单地用它来指公司如何从事商业的具体方法和途径，另一类作者则更强调模型方面
的意义。
这两者实质上是有所不同的：前者泛指一个公司从事商业的方式，而后者指的是这
种方式的概念化。
后一观点的支持者们提出了一些由要素及其之间关系构成的参考模型（ReferenceM
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odel），用以描述公司的商业模式。
商业模式新解：是一个企业满足消费者需求的系统，这个系统组织管理企业的各种
资源（资金、原材料、人力资源、作业方式、销售方式、信息、品牌和知识产权、
企业所处的环境、创新力，又称输入变量），形成能够提供消费者无法自力而必须
购买的产品和服务（输出变量），因而具有自己能复制但不被别人复制的特性。

二、商业模式是什么，谁知道？？

你好，现在商业模式不断的更新，商业模式就是不变的赚钱的模式。
这几年国加对申请直销公司的企业颁发直销牌照的速度就可以看出，国加要扶植自
己的民族直销企业。
只要是能走直销道路的企业都走直销，就说明直销是未来的发展趋势。
听说人财老师是直销行业的行家，你可以网上�搜——【人财老师】请教一下他，
关于这个行业的发展。
也许对你有所帮助。

三、商业模式是什么？

&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
简单的讲商业模式就是企业或公司是以什么样的方式来盈利的。
构成盈利的这些服务和产品的整个体系称之为商业模式。
换而言之，商业模式是企业进行赖以生存的业务活动的方法。

四、什么是商业模式，请简单清楚的表达。

商业模式是现代企业战略思路的外在表现，它融企业的发展方向、交易结构、盈利
结构为一体，能帮助企业获取产业发展中的话语权、议价权和定价权，是现代企业
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参与市场竞争所必不可少的工具。
在当今的商业竞争中，应对外部各种环境的变化，商业模式的设计并不是一成不变
的。
面对外部形势和政策导向的变化，我们应该提升自己的商业思维与商业逻辑，才能
做到企业发展走向正确的道路。

五、商业模式是什么

早在20个世纪50年代就有人提出了“商业模式”的概念，但直到40年后（1990年代
）才流行开来。
泰莫斯定义商业模式是指一个完整的产品、服务和信息流体系，包括每一个参与者
和其在其中起到的作用，以及每一个参与者的潜在利益和相应的收益来源和方式。
在分析商业模式过程中，主要关注一类企业在市场中与用户、供应商、其他合作办
的关系，尤其是彼此间的物流、信息流和资金流。
商业模式是一种包含了一系列要素及其关系的概念性工具，用以阐明某个特定实体
的商业逻辑。
它描述了公司所能为客户提供的价值以及公司的内部结构、合作伙伴网络和关系资
本（Relationship Capital）等用以实现（创造、推销和交付）这一价值并产生可持续
盈利收入的要素。
在综合了各种概念的共性的基础上，提出了一个包含九个要素的参考模型。
这些要素包括： 价值主张（Value
Proposition）：即公司通过其产品和服务所能向消费者提供的价值。
价值主张确认了公司对消费者的实用意义。
消费者目标群体（Target Customer Segments）：即公司所瞄准的消费者群体。
这些群体具有某些共性，从而使公司能够（针对这些共性）创造价值。
定义消费者群体的过程也被称为市场划分（MarketSegmentation）。
分销渠道（Distribution Channels）：即公司用来接触消费者的各种途径。
这里阐述了公司如何开拓市场。
它涉及到公司的市场和分销策略。
客户关系（Customer Relationships）：即公司同其消费者群体之间所建立的联系。
我们所说的客户关系管理（Customer Relationship Management）即与此相关。
价值配置（ValueConfigurations）：即资源和活动的配置。
核心能力（CoreCapabilities）：即公司执行其商业模式所需的能力和资格。
价值链（Value chain）：为了向客户提供产品和服务的价值，相互之间具有关联性
的，支持性活动。
成本结构（Cost Structure）：即所使用的工具和方法的货币描述。
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收入模型（Revenue Model）：即公司通过各种收入流（Revenue
Flow）来创造财富的途径。

六、商业模式是什么？

工业和商业最大的区别：商业的商品是买进来后直接就卖出去的.工业的是买进原
材料，加工成工厂特有的商品后才卖出.会计上的区别：商业会计的销售成本就是
商品的进价成本，具体用什么方法，根据公司自身的特点来定.工业会计要计算加
工环节的成本，有的是直接成本可以直接计入，有的是间接成本要进行分配，成本
计算的方法根据工厂管理的需要和工艺流程来定，有的相对简单，有的很复杂.但
无论如果，工业会计都比商业会计要繁锁.面膜*ptisys*/list.php/50011981.html

七、什么是商业模式。。 要的是详解。。谢谢。。

工业和商业最大的区别：商业的商品是买进来后直接就卖出去的.工业的是买进原
材料，加工成工厂特有的商品后才卖出.会计上的区别：商业会计的销售成本就是
商品的进价成本，具体用什么方法，根据公司自身的特点来定.工业会计要计算加
工环节的成本，有的是直接成本可以直接计入，有的是间接成本要进行分配，成本
计算的方法根据工厂管理的需要和工艺流程来定，有的相对简单，有的很复杂.但
无论如果，工业会计都比商业会计要繁锁.面膜*ptisys*/list.php/50011981.html
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