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传统经济模式上市公司有哪些.传统企业转型电商有哪些-
股识吧

一、网络购物上市公司有哪些

红方米购物网

二、传统企业互联网转型的企业有哪些

我觉得首先是思维的转换. 其实 个人也好， 企业也好， 都是需要不断成长.
这方面典型的例子我觉得应该是苏宁 和国美.
他们在互联网时代，都把很多传统业务放在网上作了.

三、传统企业转型电商有哪些

第一、资源应该流向最能产生价值的平台。
企业要延伸自己对电商的理解，电商的本质是商务的互联网化，有人的地方就会有
生意，你的客户在互联网上出现频率最高的地方都是你可以电商发力的地方。
第二、要先生存后发展，两条腿走路。
先把线下的那条腿走好，生存问题解决了，再谋发展才不会有后顾之忧。
线上电商这条腿不能单纯靠价格取胜，也不能把电商当成清库存的回收站。
把电商当成清理库存的销售通路，既影响原有的线下销售体系，对品牌也是致命伤
害。
而且在做电商时会发现在互联网上卖产品成本一点都不比线下便宜，面对成千上万
价格极其透明的同质化产品，依靠价格取胜的产品根本毫无竞争力，除非你的成本
能控制在比同行低20%以上。
第三，基于用户体验的产品创新是终局，这是企业做电商的终极法则。
都说互联网客户是最挑剔的，可正是这种挑剔，为企业的产品研发和创新提供了快
速迭代的机会。
做电商的终局意义不仅仅是销售产品，还应该是用电商来指导产品研发，构建企业
与消费者的新连接。
传统经济时代企业开发产品往往是闭门造车，而互联网给了企业和用户直接互动的
机会。
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小米是利用互联网进行产品研发升级的经典案例。
不是它的营销做得多好，而是它的产品超越了一般用户对于传统手机的体验。

四、有赞连锁合作的上市企业有什么？

古井贡酒，今年通过有赞连锁，搭建了24万人的分销，不仅实现了自救，还打破了
传统的经销商模式。
有赞连锁现在做的也是规模庞大，业务做到也是非常的成熟了有赞连锁现在做的也
是规模庞大，业务做到也是非常的成熟了有赞连锁现在做的也是规模庞大，业务做
到也是非常的成熟了

五、有哪些传统企业

电子商务对传统企业带来的些挑战就是在网络中企业没有大小的说法，只有谁的品
质好就是谁大，谁能给顾客实惠就是谁大；
机遇就是企业将自己的产品放到了网络之中，可以瞬间让天下人都得知，可以为企
业创造无限的商机。
尤其是现在的3G网站开始全面在各地开展，可以将企业的产品立即推广到各个角
落，就像现在的斐贝电子商务——全球唯一最大的网络大型超市就是这样的，将许
多知名企业的产品全放在网上销售，现在斐贝的业务推广人员就几十万，而且还在
不断的发展，推广人员会越来越多，为企业和网民带来了更多的方便，大家可以进
去参考一下，也可以在里面给我留言给点建议。
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更多关于《传统经济模式上市公司有哪些》的文档...
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