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股票走势不佳客户经理该做些什么在证券公司当客户经理
，要管理多少资产才算比较成功？-股识吧

一、进去证券公司做客户经理好吗？

如果你是金融名校毕业，可以到证券公司做非营销岗位的工作，比如分析师、客服
部，还是比较容易进的。
如果你不是，一般只能做营销岗位的工作，就是客户经理。
工作就是找客户，做市值。
当然以后看个人能力，也可以晋升为团队经理、区域经理、甚至营业部总经理等等
。
其他人力资源、行政等工作，要么你有关系，要么你就是学这专业的名校毕业或者
有含金量高的证书、工作经历。
否则不可能，毕竟证券公司都没有小公司。
其实即便此类工作岗位，大都也是有金融教育、工作背景的人转过来的。
在证券公司工作的人，不管什么岗位，最好都有证券从业资格证。

二、股票经纪人的出路

我是上海一家大券商的证券经纪人，出路有3条，一是继续往市场拓展方向发展，
成为客户经理，最后成为区域经理，即使做了区域经理也要完成指标，而且任务比
一般的经纪人更艰巨。
二是成为证券投资顾问。
三是做操盘手。
这是我们公司的晋升阶梯，在国内所有的券商中，绝对是最畅通的了。
别的公司不清楚。

三、客户经理要做些什么

我也是名客户经理..不过得看你公司规模大不大,我们公司规模在当地是比较大型的,
所以我公司的客户经理一般只是出去应酬客户,和客户交流下些新产品,主要工作是
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稳住客户的心,为客户和公司争取最大的利益.如果是中小型公司的客户经理,那有点
不同,中小型的公司实力不是很强大,需要客户经理多和那些客户交谈公司产品和计
划,要花多点时间在客户身上,多让他们了解公司产品的进程和质量.其实总的来说就
是想尽办法为公司留住客户!

四、证券公司客户经理怎样找客户？

不做这行好多年，10年离开证券行业，从业资格也过期，做这行对我来说最大的收
获是更全面的认识了股市，了解了投资人的心态，自己具备分析能力，能抓住自己
能抓住的机会。

五、在证券公司当客户经理，要管理多少资产才算比较成功？

多少资产没有什么用，最主要的是你这些客户是否经常买卖股票，证券经纪人的收
入是与佣金挂钩的，就算你手里有再多的资产，这些资产不去交易股票都是死水一
滩，要是经常交易那种的客户，几百万的资产都足够你赚的了。

六、证券公司客户经理职责是什么？

我是银行的，什么事都是从基层作起，没有一步登天的工作。
你的职责真的就是拉存款，不过没关系，不是所有人都不给予配合的。
多问问老员工，多带一点微笑，多一分诚恳，一切都会好的。
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