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个股股票目标价是多少、股票的目标价是如何计算的？请
详细告知，谢谢。-股识吧

一、请问 股票的目标价位是怎么算出来的 麻烦各位解释一下

目标价位，一般是上方抛压较大的点位，还有一个就是比如做一只股票，所赚取的
心理价位。
但股票不一定能到目标价位，或者一到目标价位就会回调！

二、股票目标价位怎么看

三、股票的目标价是如何计算的？请详细告知，谢谢。

方法有很多，最基本是推算未来利润，然后用徃绩市盈率定出股价

四、股票的目标价位如何定？

卖股票是最难的事，从某种程度上讲，何时卖股票甚至比何时买股票、买何种股票
更难，而且更重要。
虽然有关于股票目标价位的种种理论，但一般来说，投资者可以把握以下几点：一
、前期阻力位z；
二、大盘是否见顶；
三、量度升幅是否达50%或100%等。
所谓前期阻力位，是指当股价接近前期阻力位时，如果不能再增动量，则跃过此阻
力位的难度会非常大，投资者不妨出局或减仓。
股价运动过程中，每次高点的形成都有其特殊原因，而这一高点一旦形成，将会对
该股后续的股价运动产生极为重要的作用，一则是该点位附近被套的筹码在股价再
次运动至此时会产生解套要求，再则是股价行进至此时投资者会产生心理上的畏惧
，获利回吐的压力也随之增加。
因此，如果前期阻力位，特别是重要的阻力位没有被有效突破的话，或者投资者此
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时对股票的定价存在疑惑的话，则可以考虑减仓，如果正好处于市场的高点，则有
出局的必要。
在通常情况下，个股与大盘的联动性还是非常强的，大盘处于升势时买股票赚钱的
概率远远超过大盘处于盘势或跌势时，如果大盘见顶，则差不多90%的股票都会随
之下沉。
故判断大盘是否见顶是考虑是否卖出股票的一个重要指标。
按这种方法操作有几点需注意，一是对大盘的见顶迹象和信号能有一定把握，其次
要承担另外不随大盘表现的10%股票此时继续上升的风险。
也就是说。
这一方法要求能看对大盘，另外，也要有“舍得”的勇气。
至于量度升幅的方法，有几点特殊之处：首先，这一方法不是所有股票都适用，一
般用在强势股上更为有效；
第二，量度升幅的股价起始点需要小心处理。
如果不能很好把握，最好不要使用该方法，否则，会误导自己或别人。
除了上述的三种方法外，有经验的投资者还有其他很有效的方法，如指标法，该法
既可用于日线，也可用于周线或月线；
平均线法，看股价是否跌破某一均线；
顶底背离法，等等。
笔者想提请投资者注意的是，每种方法都有不完善之处，使用时不可过于机械。
另外，在最高点卖出只是奢望，故不应对利润的不圆满过于介怀，以免破坏平和的
心态。
在市场里，如果过于苛求的话，到头来都只剩一个“悔”字：悔没买，悔没卖，悔
卖早了，悔仓位轻了⋯⋯所以，在投资上留一点余地，便少一份后悔，也才有可能
小钱常赚。
有时候关于港股/投资/A股的知识或者入门常识，易阔每日财经的投资者学堂有非
常详细的解释

五、股票目标价位怎么看

计算的主要依据是市盈率，目前中国股市的市盈率平均是36左右，当一支股票的市
盈率过低时，表明投资该股票的年终利润远大于定期存款的利息，当一支股票的市
盈率较高时，表明该股票年终利润小于银行定期存款利息。
当股市平均市盈率确定之后，即：(每股价格/每股收益)＝36，那么机构就会收集关
于该股票的收益情况，如该股今年的销售非常好，或其他外因使得该股的每股收益
增加，那么为了保持市盈率不变，只能靠增加每股价格来使上述等式成立。
如xx股今年收益1元，目标市盈率36，那么股价为36元；
如果机构得知该股今年公司业绩比去年好，收益可能达到2元，那么该股明年的股

                                                  页面 2 / 5



股识吧    gupiaozhishiba.com
 

价将可能达到72元。
友情提示，要考虑会计公司作假帐的可能。
参考：第一，达到目标。
有一个加倍取整的理论，这个方法在股市中还没有被广泛的应用，而一种理论在市
场中掌握的人越少，可靠性就越大，所以，这是判断股票高点的一个好方法。
简单的说，我们准备买进一只股票，最好的方法就是把加倍和取整的方法联合起来
用，当你用几种不同的方法预测的都是某一个点位的时候，那么在这个点位上就要
准备出货。
当然，还可以用其它各种技术分析方法来预测。
故当预测的目标位接近的时候，就是主力可能出货的时候了。
第二，该涨不涨。
在形态、技术、基本面都要上涨的情况下不涨，这就是要出货的前兆，这种例子在
股市中是非常多的。
形态上要求上涨，结果不涨。
还有的是技术上要求涨，但该涨不涨。
还有的是公布了预期的利好消息，基本面要求上涨，但股价不涨，也是出货的前兆
；
技术面决定了股票该涨而不涨，就是出货的前兆。
第三，正道消息增多。
正道的消息增多，就是报刊上电视台、广播电台里的消息多了，这时候就是要准备
出货。
上涨的过程中，报纸上一般见不到多少消息，但是如果正道的宣传开始增加，说明
庄家萌生退意，要出货。
第四，传言增多。
一只股票你正在作着，突然这个朋友给你传来某某消息，那个朋友也给你说个某某
消息，又一个朋友又给你说某某消息，这就是主力出货的前兆。
为什么以前没有消息呢？ 第五，放量不涨。
不管在什么情况下，只要是放量不涨，就基本确认是处理出货。
如果有了这些征兆，一旦出现了股价跌破关键价格的时候，不管成交量是不是放大
，就都应该考虑出货。
因为对很多庄家来说，出货的早期是不需要成交量的。

六、什么是股票的目标价?

目标价是根据多种因素来综合计算的，主要是根据每股收益（EPS）和市盈率（PE
）来综合计算的。
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比如今年EPS为1块，PE为30，现价10块，预计明年EPS为1块5，如果维持30倍的PE
不变的话，那么12个月内目标价就为15块。
实际上，目标价的判断还牵涉到很多其他方面，比如行业景气度、公司基本面等。
所以不同的研究机构往往得出完全不同的结果来。

七、股票目标价怎么算

目标价的计算有横向与比纵向，先对计算业目标企业未来业绩走向，这要求你对目
标企业的经营状况十分了解，而且你一定要有一个效准确的估计值，有了这个值，
如果你要从所谓横向估计目标股票价，你就要拿业绩估计值与同业进行业绩对比，
与你业绩相同的股票PE值应相当，这就可以对比股票价格，于是就有了横向的对
比价格了。
再来就是须要进行纵向比较目标企业的历史业绩对比了，也是一样，对比目标企业
的业绩历史与相对应的历史股票价格，相当业绩，相同价格！当然这是不够的，业
绩的增速，决定了股票的价格，增速越强，价格越高，这时你再对比同业，与你的
这个目标企业的业绩增速相当的股票价格又如何，这样大概就可以决定你目标企业
的股票价了！有了股价，再乘以所有目标企业股本数，就是市值了！估价是一个很
复杂的东西，没有很深的经济与会计造指，很难自已估值，再加上要与股市的大环
境，也就是股指现状加在一起再进行更准确的估值，那就更难把握了！有个简单的
，很保守的估值方法，你将目标企业过去五年的分红为基础，每年是否有业绩增长
，增长率最少要与当果的CPI相当，每年是否给你一定比例的分红，如果都是的话
，将平均分红率乘以20，就是对比现实经济现状的股价了，低了，你可以买，高了
你可以卖！

八、股票的目标价

目标价是某些专业机构（或你自己）认为的股价最终能到达的某个点位。
如果这个机构是你信任的有效的机构，可以根据这个选择你的投资方向，甚至设做
止盈点
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