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为什么鞋服类市盈率低|什么是市盈率?为什么现在银行股
市盈率这么低-股识吧

一、急急急~~~批发和零售鞋子，销量比较低怎么办？

看了以上的“第一因素”“第二因素”我有点害怕！汗！要是犯了这么简单的原则
问题，很令人担心啊！选址，本身就不是件随便的事情，一开始选了个没客流的地
方，又卖些高端价位的产品，而周边的竞品店都是超低特价店，那这家店店一开始
就被判了绞刑。
担忧⋯⋯ 但您所反映的是两个信息是：批发和零售鞋子，销量比较低，我建议您
先做一下分析： 1、您做这一块批发零售几年了？ ----若是新手，可以考察一下是
否这一个片区的批发零售，今年销量都不好或者从几月份开始下滑的。
别人家卖得比较好的是什么价位什么款式的产品。
若是老手，我觉得刚才那些问题您应该是了如指掌，另外还要维护一下您以前的老
客户，来批发的客户现在还来您这里吗？他们来的次数是否比以前少了？或是他们
有其他更好的供货渠道？他们市场是否变化导致您这里的货品已经不再满足他们市
场的顾客需求？您怎样开发新客户？是否可以让老客户推荐新客户到您这里来，而
给老客户额外的一些让利来激励他们推荐新客户？&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
&nbsp；
零售量急剧降低，您也可以看看是否自身的客户群体在改变。
2、您之前的批发零售业务量比现在要好一点吗？ ----若是老手，这个好对比。
若是新手做生意，看看能不能跟同行业做得比较好的其他老板，多学习学习，前提
是他们觉得您对他的生意不会带来什么影响，才会跟您聊聊，传授一下经验。
3、您之前的业务量里面，批发量和零售量，各占多少比例？可以按照走货数量和
销售金额分别统计一下，大概的就好。
----从这一项分析里面，可以看到您现在主要是“批发”还是“零售”，分清楚核
心业务，这一点很重要。
因为批发和零售，是两个不同的经营模式，需要不同的经营理念。
4、您是哪个地区的老板？是否对省内其他地市的市场也了解一点？ ----建议您得
同样知道其他地区的价格情况、货品结构情况、人家的销量大约是多少等等。
5、相对于您的店租等一切费用来讲，您自己店的损益平衡点是多少？ ----弄清楚
这个，您可以知道现在即便销量不好，但勉强可以维持，不至于赔钱做买卖，就可
以确定您再做多长时间。
抑或根据现有库存情况，看看是否还会继续降价销售⋯⋯
6、好好看看您的货品，是否还能让顾客产生购买欲望。
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请分类分析。
----例如男鞋女鞋，女鞋里面的休闲款、运动款、皮鞋类，皮鞋里面的单鞋、棉鞋
，等等（因我不清楚您是做的那些品类的鞋，所以没半分给到具体的解决方案）。
按照品类好好分析一下，还有哪些类别的，适卖性比较高的，单独做摆放（陈列）
，可以让别人看的时候，第一眼比较喜欢。
一些属性不太好的品类，有些可能很低的价格都卖不掉，例如：一些鞋子本身设计
上就不好看，本身价位高不好卖等因素，都是滞销的因素。
把自己的整盘货分析清楚，并且统计好数量，金额，及其各品类的占比，您就知道
了原来不是多所有的货都不好卖。
假如适卖的占比少，您说还会有顾客有人经常来吗？就是咱们说的回头客。
先谈几点吧，希望能对您有所帮助。
因为我们也是做鞋服批发零售，确切的说是零售，但是要批发给加盟商，就出现了
很多销售问题。
我们就是先帮着“诊断”，发现经营问题后，帮助解决的⋯⋯

二、市盈率这么低，为什么股价不涨

就你的这个问题，需要详细的用很多知识给你说，才能完整的回答清楚让你理解原
理是什么首先，基本面信息包括业绩或者利好利空和股价不是绝对关系，而且你所
知道的利好利空，都是公司公告以后或者看新闻才知道的消息，你想想，公司老板
，大股东甚至行业对手，去调研过的机构都会比你先知道情况吧。
那么是好他们就会先卖股票，股价就会先涨，是坏就会先卖出，股票就会跌。
往往在出基本面利好之前先把股价炒上去，出利好的时候就会借消息出货套人，比
如公布三季度利润上升106%的赣锋锂业，当天跳空下跌4%，到现在位置跌了20%
多了。
然后，股票的涨跌，基本面的信息和消息面只决定他的根本质量，而不是直接决定
因素。
直接决定因素，第一是筹码面，意思就是持有这家股票大多流通股份的人是主力还
是散户，如果是主力，易涨难跌，如果是散户，易跌难涨。
然后，如果是主力的话是哪一种类型的主力。
国家队，法人机构，外资这类型的主力，股票确定上涨趋势后，就会沿着固定的均
线上涨，正乖离过大就会拉回，比如茅台，格力的六十日均线。
但如果主力是牛散，游资，私募之类，股性就会较为活跃，来回波动大，需要更多
的方法去判断买卖。
直接决定因素，第二是技术面，技术面不是网上泛泛而谈的什么技术指标，K线组
合这些，而是量价，趋势，波浪，时间转折等等，这些东西是主力进出的痕迹，可
以最快捷的判断要涨要跌或者要盘整。
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市盈率低，只代表公司体质好，盈利状况好，未来有潜力涨，但是在没有主力完成
进货动作之前，不会马上涨，比如工商银行，市盈率低，涨的慢，但每年总有那么
2~4次主力完成进货上涨达20%~30%的机会，如果你看的懂这些技术面讯号，就可
以第一时间上车，看不懂就价值投资当存款不看股票不是跌多了就会涨，有业绩有
概念。
会不会涨取决于有没有主力进货做他。
而一旦主力进货了，技术面上就一览无余。
有不懂可以追问

三、中国好多鞋服厂没生意是怎么回事

1、首先是市场大环境，中国2022年的GDP已经创24年最低水平，而2022年再创新
低，可见经济形势已经很不好，与之对应的，就是企业效益不佳，很多小型企业面
临严峻的生存压力！2、近几年市场竞争特别激烈，很多大企业趁机做强做大，而
中小企业在竞争中处于劣势。
3、鞋服近几年被过度竞争所伤害，部分企业不得不竞相降价，这样有利于消费者
，却对自身是严重伤害！
综上所述，鞋服厂的生意越来越差，大大势所趋，是正常现象。

四、急急急~~~批发和零售鞋子，销量比较低怎么办？

五、市盈率过低有什么关系？

低市盈率：如果一家股票的市盈率低于10：1，就被认为是偏低。
低市盈率通常是那些已经发展成熟的，成长潜力不大的（像食品公司）公司股票的
特点，此外还有蓝筹股和正在面临或将要面临困境的公司。
如果低市盈率是由于低迷的销售、经济增长缓慢或投资者看空等暂时的市场状况造
成的，股票的价值可能被低估，低市盈率很可能是买价的标志。
但同时，低市盈率也可能是公司破产的第一个征兆。
在购买低市盈率的股票以前，查看一下信息服务公司对公司安全性和财务稳定性的
评价。
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习惯反向思维的投资者则认为，如果股票市场整体的市盈率偏低，那么市场已经触
底，从中长期的角度来看，很可能将要出现反弹。
对于这类分析师，市场整体市盈率偏低是一个利好，标志着这是买进股票的时候了
。
虽然市盈率最终要被用来对一家公司股票的价格进行相对的评价，但是不要凭借这
一指标单独进行解释，要把它与同行业的公司股票的市盈率进行对比，与公司股票
过去的市盈率进行对比，与道�琼斯工业平均指数股票、标准普尔500家公司股票
、价值在线指数股票等的市盈率为整体市场市盈率标准进行对比。
市盈率指在一个考察期（通常为12个月的时间）内，股票的价格和每股收益的比率
。
投资者通常利用该比例值估量某股票的投资价值，或者用该指标在不同公司的股票
之间进行比较。
一般认为，如果一家公司股票的市盈率过高，那么该股票的价格具有泡沫，价值被
高估。

六、什么是市盈率?为什么现在银行股市盈率这么低

河北稳升为您服务。
市盈率就是市价与每股盈利的比值，用来衡量股票估值的一个指标。
银行股市盈率一直处于比较低的水平，现在主要是经济周期下行，市场担忧银行股
的坏账率。
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