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欧普康视如何发掘成长型牛股__何谓昭穆之制？-股识吧

一、梦戴维和欧普康视哪个更好

他们是一家的，欧普康视是公司的名字，梦戴维是产品的名字

二、何谓昭穆之制？

昭穆制习见古代文献。
如《国语．晋语四》载宁庄子说：“康叔，文之昭也；
唐叔，武之穆也”。
昭穆的本义是一条明晰而又细小的裂纹，这条明细的裂纹正是“相邻辈分之间的界
限”。
它产生于原始的两合氏族婚姻组织向地域性的两合氏族婚姻组织转变的过程中。
它既要强调父子之间的界限血缘关系，又要区分两个母系氏族成员的身份。
其产生的直接原因是由“男孩转入舅舅集团改变为转入父亲集团”而引起，是“男
孩转入本公社男人集团的结果”，是“婚姻变成父系地方性这一历史发展过程中的
产物”（李衡眉：《昭穆制度与周人早期婚姻形式》）。
它的发展过程是从相当周人始祖母姜女原开始，直到太王“爰及姜女”（《诗经．
大雅．绵》）止，广泛施行于周人的墓葬、祭祀、婚姻等生活当中，是周人社会生
活中一项重要的礼仪活动，而且作为一种民俗，影响久远。
当然，昭穆的作用只是在名分未定时，用来区别父子氏族界限，待君臣、父子、夫
妇的名分已定，昭穆之制便失去它的价值了。
昭穆制用于墓葬，《周礼．春官》记载：“先王之葬居中，以昭穆为左右。
”郑玄注云：“先王之造茔也，昭居左，穆居右，夹处东西。
”一些学者对宝鸡斗鸡台，长安沣西，浚县辛村等处发掘的西周墓葬进行研究后认
为，周人早期的墓葬似乎有昭穆序列的现象。
如长安沣西张家坡第一地点Ｍ１６６与南北二排的东部四墓，在八米见方的范围内
排列成一缺口向西的“Ｕ”字形，墓中的骨架都是头对头，脚对脚，父子异列分昭
穆的现象，但整个周代，尤其在西周晚期至春秋早期昭穆制在墓葬制上似乎并不存
在。
根据《周礼．冢人》：“先王之葬居中，以昭穆为左右。
凡诸侯居左右以前，卿大夫、士居后，各以其族”，及《周礼．春官》的说法，天
子和诸侯的墓位“以昭穆为左右”，昭辈居东，穆辈居西，其排列形式和宗庙昭穆
之制相同。

                                                  页面 1 / 3



股识吧    gupiaozhishiba.com
 

这样公墓墓位安排可以有两种形式，一种是墓区内第一位先王或始祖居中，其后嗣
依昭穆世次分列左右，横向排开。
二世、四世、六世位于始祖之右侧，称穆三世、五世、七世位于始祖之左侧，称昭
。
另一种墓位呈现纵列之形，由北向南交替排列（高智群：《从晋侯墓葬论商周墓地
制度的几个问题》）。
从晋侯墓地的材料看，晋侯墓地分南北两排，北排４组，南排３组，北排与南排之
间两端１组，共１９座大墓，考古工作者依据其墓葬形制积石、积炭情况，殉葬器
物、铭文名号和１４Ｃ测定看出各组晋侯墓都是明显地从北排东端开始到南排西端
结束，亦即按世次先后，先北排，后南排，自东向西依次排列。
这种依父子先后顺序定墓位的格局与“以昭穆为左右”的安排极为不符，因此从西
周中期到春秋初年的晋侯墓地内并未实行昭穆之制。
从卫国、燕国已发表的材料看，昭穆之制也不明显。
如浚县卫国墓地遗址发现大墓８座，中型墓６座，墓主人为卫君、夫人和公子等。
大墓集中在墓地的东西两个边沿，早期墓在右，晚期墓在左，墓地布局西早东晚。
再从虢国墓地看，已发掘的可分为８组的墓葬，族葬制很明显。
从北呈现葬者身份依次渐低的特点。
即使发掘的虢仲、虢季两座国君大墓，也位于国君兆域的中部偏西、西区。
这两位国君分别葬于厉、宣王时期。
若说三门峡虢国是厉、宣时期建国的话，虢仲可说是三门峡虢国的开国之君，他的
墓位偏居西区。
作为第二代国君的虢季其墓穴偏居更西的国君兆域区西部边缘，并且在这两座国君
墓的旁边还有一些身份较低的随葬墓，因此，虢国墓地似乎也没有遵循昭穆制度。
这样看来，基本可以肯定西周中期到春秋早期昭穆制度在诸侯公墓中是不存在的。
春秋至战国时期，由于周天子权威、地位严重降低，礼崩乐坏，昭穆制度更没有存
在的必要了。
希望采纳

三、听说成都有家欧普康视科技公司是专业做角膜塑形镜的，有
人了解吗。

就在清江东路的温哥华广场啊，还不错，很专业的。
是专门从事角膜塑形镜的

四、欧普康视什么时候出手，求大神指点？
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次新股，如果是出手是指买入，就算了。
原因是创业板在下行通道，595已经被估值到64倍了，已经很高了。
如果是指卖出，从交易的角度看，股价跌破5日均线，就应该卖出了。
现在看 大概是100块左右。

五、何谓昭穆之制？

靠耐心，即使1W个客人当中有10个对你感兴趣，而只有1个和你成交量，那就是你
的成功。
而且对待大小客户一视同仁，某些小客户能培养成大客户的。
所以不能势利眼哦！能帮助人家，尤其是刚起步的小客户的时候尽量帮人家，人家
会记得的。
就算以后不合作了，但是至少你肯帮助人家的名声已经在外了，会吸引其他客户的
，所以对你来说也没什么损失。
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