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股票客户如何逼单销售人员如何逼单-股识吧

一、用什么方法能更有效的逼单？

原发布者:23454446逼单技巧如何逼单,逼单方法,技巧培训大纲一、逼单前的准备二
、逼单技巧三、解决逼单中的一些问题四、判断客户意向五、把握签单的时机六、
逼单技巧促成客户交易如何逼单我认为逼单是整个业务过程中最重要的一个环节。
我们来探讨以下如何逼单？我认为其实整个业务过程就是一个“逼”的过程，逼要
掌握技巧，不要太操之过急，也不要慢条斯理，应该张弛有度，步步为营，也要晓
之以理，动之以情。
下面针对我们，介绍一些逼单的技巧！1.学会思考!!!你对你的客户了解吗?去思考一
个问题，客户为什么一直没有跟你签单？什么原因？很多同事提出客户总是在拖，
我认为不是客户在拖，而是你在拖，你不去改变。
总是在等着客户改变，可能吗？做业务从来不强调客观理由。
客户不签单肯定有你没做到位的地方，想一想？这是一个心态问题,多问自己几个
为什么!!!2.认清你的客户了解客户目前的情况，有什么原因在阻碍你？你一定要坚
信，每个客户早晚一定会跟你合作，这只是一个时间问题。
我们要做的工作就是把时间提前，再提前。
原因：意识不强烈、没有计划、销量不好、只是代理、建设新厂房或是搬迁、正在
改制、品种单一、客户有限、太忙、价格太贵，对你或是龙采不了解、不信任、没
有电脑，没人管理等等各种理由.解决办法:”神挡杀神,佛挡杀佛”.3.树立必胜的信
心⊙只要思想不滑坡，方法总比困难多抓住客户心理，想客户所想，急客户

二、股票电话销售怎样逼单

基金不是传销，举一例：假设您有一笔钱想投资债券、股票啦这类证券进行增值，
但自己又一无精力二无专业知识，三呢钱也不算多，就想到与其他10个人合伙出资
，雇一个投资高手，操作大家合出的资产进行投资增值。
但这里面，如果10多个投资人都与投资高手随时交涉，那事还不乱套，于是就推举
其中一个最懂行的牵头办这事。
定期从大伙合出的资产中按一定比例提成给他，由他代为付给高手劳务费报酬，上
面这些事就叫作合伙投资。
将这种合投资的模式放大100倍、1000倍，就是基金。
你会觉得基金像传销是因为现在有些海外基金为了更好发展自己，提供上下线制度
。
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你是基金投资人，你再介绍朋友投资这家基金，你会得到一些红利。
这只是很普遍的企业发展手段，就像做销售拿提成一样。
跟国内禁止的传销有本质区别。
国内禁止的传销都是像地下黑窝点一样，会员被集中在一个小黑屋里。
上线逼着下线完成业绩。
而且基本没有产品，上线就靠拿下线的入会费赚钱。
有的基金是像股票一样有风险。
你说的“交钱 然后一段时间返还一定金额”的是另一种基金。
你不用考虑风险，只需定期拿固定的收益，不会多也不会少。
现在这种基金多是海外基金，可在网上操作。
但也有人做骗子网站骗钱。
要小心。
由于这些骗子的存在，现在对于这种基金网上评价褒贬不一。

三、销售过程中，怎么样逼单？

简单 通过诚信逼单！ 销售过程中态度要>说服，客户需求要>我们的需求～

四、怎么逼客户买股票啊

要用诚心、耐心、良心去指导客户买卖股票而不是逼迫客户买卖股票。
君子爱财取之有道，勿以恶小而为之，只要有一颗真正为客户着想的心业绩自然提
高，加油。

五、销售人员如何逼单

这要看你是做行业市场还是终端零售。
行业市场：成单是水到渠成的，不需要“逼”客户，成单与否主要看你前期的工作
是否到位；
终端零售：1、特定时间：现在是优惠期或年度打折，不买过两天就不是这个价了
；
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2、特定数量：只有最后几个了，不买就没了；
3、特定人物：跟你谈的挺开心的，你要是现在要，给你最低价；
4、特定情况：我今天一单都没做，你是我第一个客户，我就跑个量，别的地方没
这个价；
5、特定产品：这个真的很好，我自己都买了几个给家人用。
。
。
。
。
。
。
。
还有很多，一时脑子也想不出了，这些都是小伎俩，最好的销售还是要站在客户角
度上挖掘客户潜在需求，那样不用逼单也能顺利成交。
祝你好运！
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