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股票pz业务员怎么开发客户！怎样开发新客户-股识吧

一、股票业务员怎么才能快速开单？

这需要仔细的了解自己下
问问自己对电脑的兴趣是不是会一直持续很久直到作出成绩
如果没有把握能一直坚持下来 还是选择已经了解一些的证券行业吧

二、客户经理如何开发客户

证券公司对新人应该会有培训的过程，会告诉你怎么拉客户
一般都是先从自己的熟人开始，利用你的和你家人的社会关系
如果你对股票买卖操作的很好，也会有其他不认识的人主动找你 。
至于蹲点银行，这个是证券公司和银行协商，确认可以在银行蹲点，再派人过去蹲
点。
最好是驻点在银行，接触的人比较多

三、投资理财公司的投资顾问具体怎么开发客户？

1、投资顾问要去找客户的方法有很多，寻找潜在客户是销售循环的第一步，在确
定市场区域后，就得找到潜在客户在哪里并同其取得联系。
在寻找潜在客户的过程中，可以参考以下“MAN”原则： M：
MONEY，代表“金钱”。
所选择的对象必须有一定的购买能力。
A： AUTHORITY，代表购买“决定权”。
该对象对购买行为有决定、建议或反对的权力。
N： NEED，代表“需求”。
该对象有这方面（产品、服务）的需求。
2、投资顾问是指专门从事于提供投资建议而获薪酬的人士，它是专户理财服务中
非常重要的角色。
客户在接受专项理财服务的过程中，第一个遇到的服务者就是投资顾问，并且投资
顾问与客户的沟通与交流将贯穿服务的始终。
投资顾问的任务是帮助客户达成财务目标，为此他需要始终与客户保持全面深入的
交流。
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四、怎样开发新客户

客户资源开发要解决的是两个问题：一是客户资源的渠道，二是客户资料的平台处
理。
对项目的潜在客户要有明确的定位，然后采用多渠道共享客户资源、专属渠道等方
式获得潜在客户资料；
然后通过一定的组织或是销售活动，将获得的客户资料资源转化为项目的销售业绩
；
客户资源开发工作要形成双向、互动的沟通渠道，而且要能够销售跟进。
这种情况下，各种有针对性的活动是不可缺少的；
客户资源开发工作需要强有力的组织保证，既不能让客户感到厌烦，同时还要组织
的流畅。
所以，有力的组织保证，或是良好的活动组织，至关重要。

五、做销售证劵客户经理要学习些什么，怎么开发客户？

这需要仔细的了解自己下
问问自己对电脑的兴趣是不是会一直持续很久直到作出成绩
如果没有把握能一直坚持下来 还是选择已经了解一些的证券行业吧

六、怎样开发新的客户？

开发新客户主要就是准确找到需要你产品或服务的人，销售人员一定要像雷达一样
，时时刻刻努力寻找潜在客户，并仿效锥子精神，勇往直前，不成功，不罢休。
以下几条就是开发新客户的法则：&nbsp；
1. 每天安排一小时做销售，就象任何其它事情一样，需要纪律的约束。
2. 销售总是可以被推迟的，你总在等待一个环境更有利的日子。
3. 其实，销售的时机永远都不会有最为合适的时候。
4. 尽可能多地打电话。
5. 永远不要忘记花时间准确地定义你的目标市场。
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6. 如果你仅给最有可能成为客户的人打电话，那么你联系到了最有可能大量购买你
产品或服务的准客房户。
7. 在这一小时中尽可能多打电话。
由于每一个电话都是高质量的，多打总比小打好。
8. 电话要简短。
9. 打电话做销售拜访的目标是获得一个约会。
10. 不要在电话上销售一种复杂的产品或服务，而且你当然也不希望在电话中讨价
还价。
11. 电话做销售应该持续大约3分钟，而且应该专注于介绍你自已。
12. 在打电话前准备一个名单。
13. 专注工作。
14. 在销售时间里不要接电话或者接待客人。
15. 充分利用营销经验曲线。
16. 正象任何重复性工作一样，在相邻的时间片段里重复该项工作的次数越多，就
会变得越优秀。

七、股票业务员怎么才能快速开单？

9：15分到9：25分可以进行集合竞价委托。
中国的股票开盘时间是周一到周五，早上从9：30--11：30，下午是：13：00：15：
00，中国所有地方都一样，以北京时间为准。
每天早晨从9：15分到9：25分是集合竞价时间。
所谓集合竞价就是在当天还没有成交价的时候，你可根据前一天的收盘价和对当日
股市的预测来输入股票价格，而在这段时间里输入计算机主机的所有价格都是平等
的，不需要按照时间优先和价格优先的原则交易，而是按最大成交量的原则来定出
股票的价位，这个价位就被称为集合竞价的价位，而这个过程被称为集合竞价。
集合竞价一般是量大从优，散户只能碰碰运气。
集合竞价时间为9：15-9：25，可以挂单，9：25之后就不能挂单了。
要等到9：30之后才能自由交易。

八、证券公司营销人员如何开发客户？

先靠身边亲戚朋友的关系，然后靠自己的实力。
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