
股识吧    gupiaozhishiba.com
 

炒股公司如何包装中国公司如何在美国包装上市-股识吧

一、什么是股票包装上市

把股票的业绩，行业指数，企业形象，，，，通通人为的抬高就是包装了．这如同
明显包装是一样的，原本是丑小鸭，经过人为的，夸张的包装就成了明星了．股票
如果不进行包装是没有办法上市的，因为想要上市的股票是因为企业原本经营有了
困难才想上市来圈点钱，可由于法律条文的限制，业绩不好的公司是不能上市的，
因此只有选择包装这个方法来匡股民了．也因此一些刚刚上市的股票原本业绩还不
错，可过不了一年，情况就发生了大逆转，不是亏损就是利润大幅下滑．这也就是
中国股市的特点！！

二、我们公司正准备上市、我听人说可以买股票，包赚、到底该
怎么做？

在中国确实是可以上市的公司的原始股基本上就是包赚不赔。
暂时没有发现原始股亏的。
但是除非你买得到原始股，大多数情况下一般人是买不到原始股的。
因为很多原始股都有条件限制比如，在有关系的情况下，才买得到。
买入也得50万起步。
等等。
就看你有本事买到原始股不了。
个人观点仅供参考。

三、中国公司如何在美国包装上市

上市即首次公开募股，指企业通过证券交易所首次公开向投资者增发股票，以期募
集用于企业发展资金的过程。
申请上市，应当向证券交易所提出申请，由证券交易所依法审核同意，并由双方签
订上市协议。
证券交易所根据国务院授权的部门的决定安排政府债券上市交易。
在美国上市的两种主要途径：向SEC提交登记申请书与已经公开交易的公司合并。
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1.第一种上市模式是传统的IPO。
传统公开上市的方式是向SEC提交向公众首次公开发行证券的登记申请书。
在IPO的过程中，公司及其审计、律师、财务顾问将共同协作确定发行的承销商、
磋商承销协议，同时准备向SEC提交登记申请书。
一旦公司选定了承销商，将与其签订承销合同，清楚地阐明IPO的一般条款以及承
销商将获得的费用。
费用一般包括下列多重因素：承销折扣（承销商从公司购买股票的价格与公司将股
票出售给投资公众价格的差额）、购买普通股的期权、花费津贴以及将来融资交易
中承销商的优先购买权。
承销费用根据各个IPO的规模而有所不同。
在小规模的发行中，总的花费为将近总发行收益的13%，在较大的发行中，费用一
般为总发行收益的8%或10%。
承销协议经磋商，承销商便应当向金融业监管局（FINRA）提交费用方案包。
2.第二种上市模式是通过反向兼并交易同已上市公司进行合并。
“反向兼并”一词指，即便严格意义上来说上市公司是兼并企业，但被兼并公司却
是实际的存续公司，其管理层获得控制权且以往的财务报表在反向收购完成后成为
新企业的财务报表。
&nbsp；
在反向兼并中，被兼并企业与公开上市的壳公司会签订一份换股协议或兼并协议，
该壳公司只具备名义上的资产或业务。
这些壳公司可能就是为了与其他公司合并而设立的，也可能是生意失败的经营公司
。
美国的全国证券交易所，包括纽约证交所以及纳斯达克证券交易所会解除非经营性
企业的上市资格。
因此公开上市的壳公司最普遍存在于场外交易系统（OTCBB）或粉纸市场（Ping
Sheets）。
市场上存在一部分专事壳公司认定与销售的人。
收购壳公司的价格通常由现金及现有股东所保有的一定数量的股份组成。
价格取决于该壳公司在OTCBB还是粉纸市场上市；
是否需要为壳公司符合SEC上市申请要求而花费一定费用；
该壳公司是否带有可能影响反向兼并后中国经营企业的或有债务。
&nbsp；
一旦确认了壳公司，该公司便会同中国经营企业签订一份协议使反向兼并交易生效
。
该协议使经营公司的股东将其所有或大部分的股份转让给壳公司。
作为交换，壳公司向这些股东发行其股票。
最后，中国经营企业的股东拥有了该壳公司的大部分股权，同时经营企业成为了壳
公司的一个子公司。
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四、股市到底是如何操作的？一个公司要上市经过哪些步骤？

国内上市的程序相当烦琐，门槛也很高，所以现在大多公司都选择直接到美国上市
，具体步骤如下：第一步一般说来，中国的公司依以编制财务报表的会计处理原则
没有与国际或美国一般公认的会计原则接轨。
更有甚者，中国公司的公司组织与股权结构往往也不符合美国证券管理委员会的上
市条例。
因此，您需要法律上与会计上的咨询服务，以便使您的公司得以在美国公开上市。
我们需要2～4个月的时间，来重新包装您的公司，让它符合美国的会计与证管条例
，并配以确实并保守的事业计划书。
事业营运计划书是不可或缺的，因为你必需通过它向市场投资大众介绍并传达公司
的实质、产品、管理人员、以及营运前景。
营运计划书和它的策划、执行是使上市公司增值的关键。
因为，投资大众可以经由它把新公司与其它同业上市公司的市值加以比较。
第二步当中国的公司财务报表与股东结构符合美国市场的要求后，我们会把你的公
司借壳上市。
借壳上市后的美国上市公司将是一个干净的壳公司，并公开在柜台或美国证券交易
市场上买卖（至于在柜台上或美国证券交易市场上买卖，就看您的公司规模的大小
垃）。
第三、四、五步当新公司成立时，我们的工作方才开始了一点点。
接下去的是如何提高新公司的市价。
因此，投资者咨询服务中心的广为宣传与做市商的操盘，可以使市场投资大众了解
新公司的价值所在，并与其它公开上市的同业公司比较。
例如，美国上市公司的平均本益比，大抵是36倍。
各种行业的平均本益比各不相同，可用外延法计算，例如，年净利300万的公司，
其市价总值大抵是300万的36倍，或1亿零800万美元。
这就是我们所安排的投资者咨询服务中心联系人、操盘人员、与宣传人员在12～18
个月所要达成的任务。
一般而言，12～18个月是我们所需要的时间。
但如果新公司的营运绩效超过事业计划书中所订的营收目标，或者它所提供的产品
受到欢迎而且市场又活泼，则这段时间可以缩短。
投资大众咨询中心的顾问人员将会向市场大众（包括股东、金融机构、投资者）提
供公司的正面信息，尤其是实际营运超过计划预期的信息。
操盘人员将配合投资大众咨询服务人员，使其了解公司，以便配售股票给投资大众
，并建立一个有秩序的有买有卖的市场。
包括公司在内的所有参与者都将尽力让金融机构注目公司的营运表现。
如此一来，市场上的投资者就回来把公司的营运绩效拿来与同业或非同业的其它公
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司加以评比。
这表明了新公司的市价是如何创造出来的，同时也说明了为什么需要12～18个月的
时间来壤公司极大地创造价值。

五、初创公司， 怎么包装自己，求指教？

公司形象包装可不是一两句话就能说完的，舍不得孩子套不住狼，
在上海的话，可以去摩匙（inkey）创投。
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