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中小市值上市公司如何突围，市场痛点：中小企业如何去
抓-股识吧

一、中小企业如何策划上市？

上市对一家公司来说并不是件简单的事情，不然有很多公司都会想着去上市，《公
司法》第152条对于股份有限公司上市的条件规定如下：
1、股票经国务院证券管理部门批准向社会公开发行；
2、公司股本总额不少于人民币5000万元；
3、开业时间在3年以上，最近3年连续盈利；
原国有企业依法改建设立的，或者《公司法》实施后新组建成立的股份有限公司，
其发起人主要为国有大中型企业的，可以连续计算；
4、持有股票面值达人民币1000元以上的股东人数不少于1000人，向公司公开发行
的股份占公司股份总数的25％以上；
公司股本总额达到人民币4亿元的，其向社会公开发行的股票比例在15％以上；
5、公司在最近3年内无重大违法行为，财务会计报表无虚假记载；
6、国务院规定的其他条件。
等等等等，繁琐得很呢。
筹备上市真的是件很很很辛苦的事情，为了能轻松点，个人的建议是找家有丰富经
验的策划上市的公司来指导，其专业的指导会让你少走很多弯路。
岳阳那边我知道的就有几家公司上市了，如科伦制药、天欣陶瓷已经上市，然后颐
通管业就在今明年上市，你都可以向这些公司了解下啊，明天策划集团有帮其中一
家公司策划过上市，我忘了是哪家了。
明天策划公司是比较专业的而且有丰富经验的策划公司，成功策划过37家企业上市
，你可以请他们帮忙啊。

二、如何做到互联网+中小微企业转型？

首先你要确定有你有足够大的数据，并且通过数据帮你连接互联网，企业转型互联
网+，并不是表面的接入互联网，把东西放到网上去，而更深层次的是，要让你的
数据在线上线下流动起来，这才能为你带来真正的价值。

                                                  页面 1 / 5



股识吧    gupiaozhishiba.com
 

三、市场痛点：中小企业如何去抓

我没有新潮时髦的高科技企业的经营经验，而是在传统行业里浸淫了十年，一直在
作小企业的小老板。
呵呵，我们只有自己给自己指引道路。
在小企业的初创阶段，甚至直到守成阶段—只要它还是一个小企业，我们最主要的
工作就是把客户资源牢牢地抓在自己手里。
客户！在这个喧嚣的世界里没有什么真正独有的东西，尤其对我们这些传统行业里
的小企业来说。
不要迷信技术，技术可以被学习；
不要迷信模式，模式可以被克隆；
不要迷信组织架构，组织架构可以被复制；
不要迷信管理机制，没有销售再好的管理机制也没有用武之地。
只有客户资源是独有的，是独一无二的！只有把客户资源牢牢地掌握在自己的手里
才能在残酷的竞争中立于不败之地。
人！在我们这个根本还谈不上游戏规则的层面上，再体恤下属的老板，再快乐的工
作环境，再人文关怀的福利待遇，再有效的激励约束机制也阻挡不住你的那些聪明
能干，野心勃勃的员工独立创业的脚步。
更何况我们还做不到这些！我们刚刚创业，每天忙得焦头烂额，还能有什么好脸色
给员工？我们连明天进原料的钱都没有了，还谈什么提高员工福利待遇？我们自己
创业都还前途未卜，有什么资格向员工保证足够光明的个人发展前景？说不定我们
的很多员工正在刻苦钻研怎么成为老板呢。
那么他们离开你这里去创业是个什么局面？很残酷，就是成为你的竞争对手！他们
在这个行业里对什么最熟悉？就是你！他们创业后第一个动作是什么？就是抢你的
客户！不要埋怨他们，不要唠叨自己当初对他们多么多么地好。
他们这样做其实无可厚非。
但是我们怎么保护自己？惟有让客户关系牢固牢固再牢固！不要去指望什么产品的
差异化。
在这个信息充分透明的时代，产品没有差异化。
我们的小企业也要发展，我们做老板的除了挣钱还要让企业一天一天地成长。
在这过程中我们早晚会遇到一个问题——授权。
企业越来越大，已经不再是你当初的那个小作坊了。
你不但把父母朋友的钱全还上了，还怀着感恩的心加倍给他们回报。
你渐渐感觉到再像原来那样事无巨细都由自己出马已经不可能了—你不是孙悟空，
没有分身术；
你原来赖以安身立命取得成果的经验也不再灵验了；
你看那些跟你一起打天下的老员工也越来越不顺眼，这个时候，你只能选择授权。
授权应该是一个缓慢的过程，应该是一步步来的。
在建立了良好的制度的基础上，采购可以授权，生产可以授权，研发可以授权，销
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售可以授权，人力资源管理可以授权，售后服务可以授权，但是，千万啊千万，在
你的精力还足够的时候，千万先把客户资源留在自己手里再掌握一会儿，给自己一
个把企业做大，把品牌做响，把内部管理理顺的机会。
如果你很幸运，没在这个过程中死去，那么我恭喜并告诉你：其实在这个危险的阶
段中，正因为你把客户关系牢牢把握在了自己手里，你才有了其他环节授权的勇气
和监督授权效果的力量，你才为自己的孤注一掷留下了后路，你才没有死去。
顺利闯过这关后不久，你将发现你再也不可能把客户资源掌握在自己一个人手里了
—你的手太小，而你的客户资源太大。
但是，千万，不要忘记你80%的利润不过是20%的客户创造的，所以把这20%的客
户再多留一会儿吧。

四、中小企业如何突破发展瓶颈?

7月10日消息，作为目前中国经济中最具朝气和活力的力量，中小企业一直以来备
受各界关注。
然而，与已经成功壮大的企业相比，中国的中小企业在很多方面都面临着一系列成
长难题。
所以，我们在看到中小企业对整个国民经济的贡献的同时，更应该积极地帮助他们
找到解决之道⋯⋯ 据有关资料显示，从上世纪70年代至今，无论在发达国家还是
在发展中国家，中小企业占现有企业总数的比例普遍达到90%以上，这些中小企业
，诞生最快、倒闭也最快。
正因为这样，中小企业更加引人注目。
在某种程度上来说，中小企业的发展壮大直接关系着整个国民经济的能量与活力。
然而，因起步较晚、积淀较浅等因素，当前的中国中小企业也面临着诸多难题，管
理、资金、人才等方面都是企业持续发展中急需突破的瓶颈。
针对此种境况，各行专家与组织机构纷纷展开深层的思考和大量的探讨，以为中小
企业排忧解难为目的的各式各样的培训也应运而生。
但由于中小企业经营者出身、背景、经济实力、经营水平、市场经验千差万别，大
而全的培训不能满足中小企业极具差异的问题与提供解决之道。
以帮助中小企业成长为使命，相关负责人指出，管理、市场等方面的理论对于经营
灵活且极具创新性的中小企业而言，并不是最迫切的需要。
只有针对性地解决中小企业面临的具体问题，帮助他们满足基本的生存需要才能进
一步畅谈和规划发展远景。
基于这样的认识，要安排各行业的专家现身说法，与企业主进行线上的互动交流，
开展了系列“一大把中小企业讲堂”。
统计显示，中国中小企业的生命周期平均在3年左右，并有加速缩减的趋势。
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如何在这种大批地倒下又大批地起来的环境中生存下去，才是中小企业迫切需要解
决的问题。
从这个角度来看，“一大把”的“中小企业讲堂”通过邀请活跃在实战中的行业专
家，与中小企业关注者在线进行实际的问题解析，以本着发现问题、解决问题的态
度为企业解疑排惑、传递专家成功经验和背后的故事。
据了解，此次“一大把”的“中小企业讲堂”针对当前最为活跃的行业为样板，先
期涉及装饰装修、家电、餐饮、玩具、服装等五个行业圈，围绕中小企业高度关注
的投融资，人力管理，及销售技巧等方面展开。
在讲堂活动期间，参与者可与专家进行充分的会前提问、会中互动、会后意见交流
。
这种方式，一改传统的通过宣讲去灌输专家的学识和经验，而是借助与受众之间的
高度互动，切实具体地了解中小企业面临的实际困难，从而给予针对性的帮助和指
导。
这也正是凸显了“一大把”网站的网络商圈的特点：给中小企业人士提供交流、学
习、成长的园地。
从线上反馈来看，广大的中小企业对此次活动赞誉有加。
毕竟，对于以生存为第一要务的中小企业而言，“实用”才是硬道理。
中小企业研究专家表示，针对帮助中小企业成长，“中小企业讲堂”是积极有效的
尝试，同时，也为我们打开一个新的视角。
线上讲堂的方式契合日益深入人心的互动交流需要，为中小企业提供了一个多方互
动，相互借鉴成功经验的圈子和平台，在帮助中小企业解决经营中遇到的具体问题
方面有很强的实际指导作用。
在中国企业信息化进程纵深发展的今天，借助网络的开放性和互动性，能够更加直
接有效地发现并解决企业面临的困难。
旨在帮助企业人士在“一大把”中寻找与自己志同道合的“圈子”，举办“中小企
业讲堂”活动的初衷就是希望通过集合行业圈内的智慧，实现众多相关行业企业的
共赢与发展。

五、经济大趋势下中小企业应当如何突围呢？

顺应经济发展吧，可以找一位指导老师来为你们指导一下。
贺安波老师在这方面研究很多，很权威！你们也可以自己去选择老师哈！千万不要
盲目行事！
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六、如何寻找小市值潜力股

兰州黄河、栋梁新材、长航凤凰相对较好，市盈率在20倍左右。
长江润发、通润装备市盈率也只有30多倍，可以关注。
但目前都停牌。
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