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一、如何判断和估计股票的瓶颈及其价格

有很多计算方法一种简单的方法就是，看前段时间比目前价位高的成交量最大的价
位，也就是前期套牢盘密集区域，其距离现在的时间越短越有效力

二、如何突破销售瓶颈

1. 思维关
销售人员要积极改变原有的思维模式，不断汲取新观念、新思维和新方法。
有个“猫和老鼠”的故事颇有哲理：猫在树下睡觉，一只老鼠打了个洞，正好在猫
的身边，有四种人得出了四种不同的结论（见下表）。
这个故事告诉我们，思维模式的改变能使前景变得海阔天空。
随着销售经验的积累，许多销售人员往往会不自觉地使自己的思维模式变得固化，
而固化了的思维模式往往导致其先入为主，只会用已有的经验来对新环境与新情况
做出想当然的判断，而最终造成采用错误的方式来处理问题的状况。
在很多企业里都经常出现销售精英在某一阶段创造出了惊人优异成绩的事例，但当
他们换了一个环境后却默默无闻，无法保持原有的优势，这是什么原因？笔者认为
，这就是思维模式出现了问题、用老一套方法对付新市场、思维模式没有得到有效
的优化提升的表现。
在这里，笔者给大家举个例子：老陈原来是一家调味品公司的优秀大区经理，在朋
友的盛情邀请下他加入了其投资创办的管理咨询公司，但没过多久他却发现自己总
是格格不入，最后便黯然退出了。
仔细分析个中原因他才发现，自己在做管理咨询的时候仍然无法改变原有那种单一
的销售思维模式，但单一的销售思维显然不适合管理咨询公司这种需要全面销售思
维和能力的企业。
因此，适应市场变化，结合实际情况而不断优化自我思维模式，不被固化、钝化，
这些是每一个职业化的销售人员必须时刻注意的问题。
正所谓思路决定出路，优化思维模式是销售人员突破自我发展瓶颈的第一关。
2．学习关 学习是涉猎各种观念，以此来优化自己的思维模式、提升个人认识与分
析能力的最有效的途径之一。
“学习力”是销售人员突破瓶颈的关键，也是实现“逐变”到“突变”的关键动力
。
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信息时代中大环境的瞬息万变，逼迫我们要不断地努力学习，要求我们要辩证地吸
收与转化千变万化的信息，并取其精华充实自我，培养自己养成一个良好的学习习
惯对于一个职业化的销售人员来说比什么都重要。
笔者认为，突破学习关是销售人员保持自己不被淘汰的重要途径，因为惟有不断地
学习才能给自身发(续致信网上一页内容)展带来动力和支持。
未来世界属于勤学习的人。
3．创新关 当一个人感觉生活和工作乏味，往往是自我创新陷入困境的时候，创新
实际上是一个人对学习到的知识进行有效处理与运用的过程，销售人员在任何时候
都不能仅仅停留在对别人的模仿阶段，只有结合市场的实际情况，总结和创新他人
的经验为我所用才是立足之本，这也是职业化的销售人员实现自身价值最大化的关
键环节。
因此，销售人员一定不要被无聊的琐事而窒息了自我的创新能力，要善于思考、勤
于总结，否则将陷入因瓶颈不断滋生而困境重重的境地里无法自拔。
4．平台关 “平台关”关系到竞争格局的大小。
王敏先生在其《赢在平台——卓越人士的三大支柱》一书中，对“木桶理论”进行
了新的理解和阐述：木桶能盛多少水，首先取决于它的桶底（平台）。
笔者认为，知识面的宽窄决定了一个人发展平台的大小，因此，一个职业化的销售
人员不能仅仅停留在某一个专业特长方面，还要有意识地建立自己更宽的知识平台
和人脉平台，把自己塑造成为一个复合型人才，才是突破发展瓶颈的有效方法。

三、股票在什么情况下的平台突破可以买

突破后3天股价有效站稳突破压力线为有效突破，可以大胆买，配合成交量的放大
可以大胆买。

四、如何突破外汇交易瓶颈

你好！学习新的知识，完善自己的交易系统，有时间来我们这看一下，老师在线互
动教学外汇实盘喊单如有疑问，请追问。
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五、如何快速寻找突破平台多方炮形态的股票

快速寻找突破平台多方炮形态的股票的具体方法如下： 1、先找出多方炮形态的股
票，先进入你需要预警的股票画面，在五档盘口那里右击（这里有个问题，要在写
着卖一买二买三这些文字上面或者价格上面，鼠标变成小手掌的时候点才有），然
后就点 设置预警委托，里面就可以设置向上或者向下突破某一价位时的预警了。
2、再来筛选平台突破就简单的，功能--预警系统--条件预警设置，添加股票后点确
定，它会问你是否打开预警系统，选择打开后就可以了。

六、你们好！本人学习股票到一个瓶颈希望突破，望牛人指点，
谢谢！

不懂得话买些股票原理的书看看。
花费2-3个月做模拟练习（比如游侠股市），有一天你可能成为中国的巴菲特。
并祝你参与股市投资，碰到大好运赚到大把钱。
这是新手亏损的主要原因，但炒股很少有人去培训，去做模拟练习，多练习，多看
看炒股知识。
学开车肯定要去驾校新手入市最好从一开始就养成一些好的习惯，每天都应看A股
的K线图和你关心的股票K线图，严格遵守股市的一些操作纪律，经常网站上看看
，可提高自己的炒股水平 ，只有这样，新手才能很快成为高手。
另外你还得去新华书书店买些炒股的基础知识的书来做基本的了解，上网查看一些
证券网站；
炒股讲的是策略，而且务必验证可行后方可投入你的主力资金，可抱着试试的心态
来炒股，绝对不是靠软件而赚钱的。
多做模拟练习，可以减低进入实盘操作后发生亏损的概率。
刚买股尽可能少买点。
自己要制定一整套炒股的战略。
根据你的需要继续去淘一些对你有用的书，不断操作不断学习，坚持下去就会见成
效

七、怎样才能知道一只股票的股价是否突破箱体？

1. 思维关
销售人员要积极改变原有的思维模式，不断汲取新观念、新思维和新方法。
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有个“猫和老鼠”的故事颇有哲理：猫在树下睡觉，一只老鼠打了个洞，正好在猫
的身边，有四种人得出了四种不同的结论（见下表）。
这个故事告诉我们，思维模式的改变能使前景变得海阔天空。
随着销售经验的积累，许多销售人员往往会不自觉地使自己的思维模式变得固化，
而固化了的思维模式往往导致其先入为主，只会用已有的经验来对新环境与新情况
做出想当然的判断，而最终造成采用错误的方式来处理问题的状况。
在很多企业里都经常出现销售精英在某一阶段创造出了惊人优异成绩的事例，但当
他们换了一个环境后却默默无闻，无法保持原有的优势，这是什么原因？笔者认为
，这就是思维模式出现了问题、用老一套方法对付新市场、思维模式没有得到有效
的优化提升的表现。
在这里，笔者给大家举个例子：老陈原来是一家调味品公司的优秀大区经理，在朋
友的盛情邀请下他加入了其投资创办的管理咨询公司，但没过多久他却发现自己总
是格格不入，最后便黯然退出了。
仔细分析个中原因他才发现，自己在做管理咨询的时候仍然无法改变原有那种单一
的销售思维模式，但单一的销售思维显然不适合管理咨询公司这种需要全面销售思
维和能力的企业。
因此，适应市场变化，结合实际情况而不断优化自我思维模式，不被固化、钝化，
这些是每一个职业化的销售人员必须时刻注意的问题。
正所谓思路决定出路，优化思维模式是销售人员突破自我发展瓶颈的第一关。
2．学习关 学习是涉猎各种观念，以此来优化自己的思维模式、提升个人认识与分
析能力的最有效的途径之一。
“学习力”是销售人员突破瓶颈的关键，也是实现“逐变”到“突变”的关键动力
。
信息时代中大环境的瞬息万变，逼迫我们要不断地努力学习，要求我们要辩证地吸
收与转化千变万化的信息，并取其精华充实自我，培养自己养成一个良好的学习习
惯对于一个职业化的销售人员来说比什么都重要。
笔者认为，突破学习关是销售人员保持自己不被淘汰的重要途径，因为惟有不断地
学习才能给自身发(续致信网上一页内容)展带来动力和支持。
未来世界属于勤学习的人。
3．创新关 当一个人感觉生活和工作乏味，往往是自我创新陷入困境的时候，创新
实际上是一个人对学习到的知识进行有效处理与运用的过程，销售人员在任何时候
都不能仅仅停留在对别人的模仿阶段，只有结合市场的实际情况，总结和创新他人
的经验为我所用才是立足之本，这也是职业化的销售人员实现自身价值最大化的关
键环节。
因此，销售人员一定不要被无聊的琐事而窒息了自我的创新能力，要善于思考、勤
于总结，否则将陷入因瓶颈不断滋生而困境重重的境地里无法自拔。
4．平台关 “平台关”关系到竞争格局的大小。
王敏先生在其《赢在平台——卓越人士的三大支柱》一书中，对“木桶理论”进行
了新的理解和阐述：木桶能盛多少水，首先取决于它的桶底（平台）。
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笔者认为，知识面的宽窄决定了一个人发展平台的大小，因此，一个职业化的销售
人员不能仅仅停留在某一个专业特长方面，还要有意识地建立自己更宽的知识平台
和人脉平台，把自己塑造成为一个复合型人才，才是突破发展瓶颈的有效方法。
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