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如何拓展上市公司人脉关系_怎么搞好公司里的人际关系-
股识吧

一、如何拓展人脉资源

人脉是一个人通往财富、成功的入门票。
两百年前，胡雪岩因为擅于经营人脉，而得以从一个倒夜壶的小差，翻身成为清朝
的红顶商人，两百年后的今天，检视政商界成功人士的成功轨迹，你会发现，他们
都因为拥有一本雄厚的人脉存折，才有了之后辉煌的成就存折。
21岁女总裁董思阳认为，人脉可以定夺个人与事业的江山；
人脉可以增强自己事业的合纵连横；
人脉可以截长补短、互通有无；
人脉可以养兵千日，用于一时；
人脉可以见贤思齐，见不贤而内自省人脉可以铸就振臂一挥，应者云集的大成人生
。
1、对人脉资源进行有效分类任何事业的成功都离不开有效的规划，人脉的拓展同
样如此。
早一点对人脉资源进行有效的规划与分类，才能够早一点实现身边到处是可以随时
协助你的专业人士、一通电话即可解决棘手问题的至高境界。
人脉资源根据所起作用的不同，可以分为：政府人脉资源、金融人脉资源、行业人
脉资源、技术人脉资源、思想智慧人脉资源、媒体人脉资源、客户人脉资源、高层
人脉资源、低层人脉资源等。
人脉资源根据重要程度的不同，可以分为：核心层人脉资源、紧密层人脉资源、松
散备用层人脉资源。
2、人脉资源要以职业、事业的发展为第一考量人脉资源的规划，离不开对自己的
职业和事业生涯的规划。
在对人脉资源进行规划之前，首先要弄清楚以下几个问题：其次，还要弄清职业和
事业的人脉资源需求，主要包含以下几个问题：

二、怎么扩建自己的人脉？

1、性格 简单说就是让尽可能多的人不讨厌你，再争取多一些的人喜欢你，再努力
让一些人欣赏你... 2、人品 正 3、能力 综合 iq eq bq cq...等等，让自己不断磨练吧
一切都是辩证的统一，在进入别的圈子的时候，不要丧失自我，不要失去方向。
好运~

                                                  页面 1 / 3



股识吧    gupiaozhishiba.com
 

三、怎么搞好公司里的人际关系

不要把自己的真实想法表露 和所有人都要友善 不在背后说别人坏话
那样会失去信任 但对于自己认定的朋友和其他人都要真诚相待 不可以议论别人
即使有想法也请宽容在心里 但不可以为了搞好人际关系而不顾尊严
要明白什么该做 什么不该做 有自己的准则才会被别人所信任，尊重

四、如何拓展自己的人脉？

拓展人脉在于对其细节关注.你身边的每个人都有不同的性格特点，而有的与你是
很投缘，有的则刚好相反，努力学会去适应别人和报着一种宽容的心态，自然而然
会得到很多人的认可.另外，在于陌生人的交往中，注意给人留下好的第一印象，
为今后的接触打下一个良好的基础.

五、做销售如何拓宽自己的人脉

六、什么是上下游企业？

1、上游产业原指处在整个产业链的开始端，包括重要资源和原材料的采掘、供应
业以及零部件制造和生产的行业，这一行业决定着其它行业的发展速度，具有基础
性、原料性、联系性强的特点。
2、下游产业指处在整个产业链的末端，加工原材料和零部件，制造成品和从事生
产，服务的行业。
上游往往掌握着某种资源，比如矿产，或掌握核心技术，有较高的进入壁垒的行业
，因此许多投资者都偏爱上游行业的股票。
&nbsp；
扩展资料1、上游产业与下游产业关系：在大行业类别里面，上游企业是相对下游
企业而言的，指处于行业生产和业务的初始阶段的企业和厂家，这些厂家主要生产
下游企业所必需的原材料和初级产品等的厂商。
下游企业主要是对原材料进行深加工和改性处理，并将原材料转化为生产和生活中
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的实际产品。
可以说，上游企业和下游企业是相互依存的。
没有上游企业提供的原材料，下游企业犹如巧妇难为无米之炊；
若没有下游企业生产制品投入市场，上游企业的材料也将英雄无用武之地。
所以，各个行业的上游企业和下游企业都应该同甘共苦、互助互盈、共同生存发展
。
2、上游产业与中游产业关系：在讨论循环经济等问题的时候，有时还会出现“中
游产业”的概念。
比如农业是粮食加工、纺织、家具工业等企业的上游产业，同时又是化肥、农药等
生产企业的下游产业。
纺织印染是化纤业的下游产业，同时又是服装加工的上游产业。
那么，纺织印染则是介于化纤业和服装加工业之间的中游产业。
参考资料来源：股票百科-上游产业参考资料来源：股票百科-下游产业
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