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阳光人寿保险股份有限公司电话销售怎么样~在阳光保险
做电销怎样-股识吧

一、阳光财产保险电话销售怎样?

还可以，他们的理赔服务是现在叫的最凶的，在3-5千元的案子。
如果责任明确无伤人，当天就陪。
推荐使用！

二、阳光保险电话销售怎么样啊？ 说是无责任底薪
但是真的有吗 还有培训上课 到底怎么样呢

还可以 电话销售都是无责任底薪 不过一般不是很高。
但是现在电话销售现在发展的不错还是挺有前途的

三、在阳光保险公司做电销怎么样？

阳光保险是一家集团公司，听说刚建立一个5000坐席的电销中心，应该是可以的

四、阳光保险电销怎么样.业绩好做吗

阳光在合资寿险公司中算不错的。
做保单，其实在哪个公司都差不多，取决于你的努力。
保险产品其实你最终会发现，客户一开始都说没有听过你们公司，可是后来还是会
买的。
公司知名度有一些影响，但是不是最重要的。

五、阳光人寿保险股份有限公司石家庄电销工作怎么样
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是石家庄电销中心，进行电话销售保险的工作，有一定难度，但是如果肯用心，抱
着百折不挠的信念去工作的话，应该会有成绩的。

六、阳光保险电话销售好干吗?能挣到钱吗？

您好，我是中国平安综合金融主管，易飞。
首先，任何职业都是能赚到钱的，任何销售行业也是能赚到钱的。
其次，销售这个行业不好做，也很容易做。
做销售要做好莫大的勇气和准备。
因为中途会遇到很多的挫折！！！！

七、阳光保险电话销售工资待遇

实习生1500+提成+业绩奖金转正1600+提成+业绩奖金+社会保险

八、阳光保险电话销售好干吗?能挣到钱吗？

是石家庄电销中心，进行电话销售保险的工作，有一定难度，但是如果肯用心，抱
着百折不挠的信念去工作的话，应该会有成绩的。

九、在阳光保险做电销怎样

我在阳光电销工作，后天辞职，因为不等到那时候扣我640培训费，今天看工资表
了，工作了七十天，加培训费总共2253快钱，然后再扣我110.6的代理税，拿到手21
42.4元，每天早上八点四十上班到晚上七点多，中午休息一个半小时不到，所谓的
双休就好每周六强制加班，中途想走可以，直接走人，一毛钱没有，每个月20号发
工资后最少一半要辞职，辞职信递交的慢一点的倒霉了，不给你批，没理由，就是
不批，可以直接不来，这个月二十天工资又没了，基本上就是靠坑新人来工作，说
那么多没一句假话，亲身体会，你自己感觉好不好吧！我是武汉的阳光寿险电销？
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