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迪阿股份有限公司国内国外业务怎么样，你好
我觉得你挺专业的 我想问下做海外货代业务员
外贸业务员 ebay 英语客服 请问哪个好点 在深圳 女生-
股识吧

一、我现在在这家公司做业务员，是做国内的，我想学习一下英
语做国外的业务员，那个学校比较好呢？

上海新世界呀，那里一定可以帮到你的，学会了英语做国外业务员，是不是工资就
高一些呀，建议你去学习吧。

二、货代海外销售怎么样

随着国内经济增速的放缓，很多的公司为了寻找新的盈利增长点开始把眼光放到了
海外，而海外业务的开展工作肯定需要公司总部外派人员给予一定的支持。
去境外工作首先需要解决的就是安全方面的问题，一份平安境外工作保险是少不了
的。
在国外确实也有很多知名度和服务质量都非常好的本地保险公司，但是直接购买国
外的保险用户至少会遇到以下几个方面的问题：1、保障内容不同国内的保险和国
外的保险侧重点不同，保障的内容也会有很大的不同，所以国外的保险可能并不适
合境外工作人员的需求，相反平安境外工作保险则更加的“符合国情”一些。
它是根据境外工作人员的特点而推出的，所以其保障的方面更符合使用的需求。
2、投保费用较高在一些发达国家购买保险费用是特别高的，很多企业和个人很难
承担起高昂的投保费用，而平安境外工作保险每年的保费只有几百元，而它的保额
却可以高达数十万，这基本上也能够满足大多数海外工作人员的需求了。
3、不会使用不同国家的保险从投保到使用，再到使用过程当中的注意事项都是有
所不同的，很多初次到国外的工作人员并不知道怎么样正确的使用国外的保险。
与之相比较平安境外工作保险使用起来就更加的得心应手了。
它还为用户提供了24小时国际医疗救助服务，让用户在海外出险也能够轻松的获得
帮助和赔偿。
4、语言障碍有很多的国家通用语言并非英语，到非英语的国家去工作语言也是影
响保险正常使用的问题。
即使出险之后如何理赔，用户可能都不知道怎么操作，平安境外工作保险则根本没

                                                  页面 1 / 6



股识吧    gupiaozhishiba.com
 

有任何的语言障碍，所有的一切都一目了然。
平安境外工作保险保障也非常的全面，它解决了海外工作人员的意外伤害、突发疾
病、行李和证件丢失等问题，让用户在遇到这些问题的时候能够将损失降低到最低
。
所以用户只需要购买一份平安境外工作保险就能够对自身的安全进行全面的保障。
与其说平安境外工作保险是一份保障海外工作人员的保险，倒不如说它是你身边的
小保镖。

三、美国迪尔公司怎么样？

简介：迪尔公司（Deere &amp；
Co.）成立于1837年，总部设在美国伊利诺依州莫林市（Moline）。
公司是一家主要提供农业、林业产品和服务的供应商。
公司经营主要有三个部分：农业和草坪、建筑和林业以及信用业务。
农业和草坪业务主要负责制造与销售农场和草坪设备系列产品，还提供干草和草料
设备。
建筑与林业部门主要提供各式与建筑、土方、材料处理相关的设备，该部分业务主
要通过独立的零售经销商网络和零售网点进行销售。
信贷部门主要提供农业和草坪设备租赁，建筑和林业设备租赁与融资，为上述设备
商提供运营贷款，资金周转等服务。
另外公司还进行风险投资，开拓风力发电业务。
1837年，公司创始人约翰?迪尔制造出第一架不粘泥土的钢犁，1958年，迪尔已经超
过国际收割机公司，成为美国最大的农用机械制造公司，到1963年，它已成为该行
业中世界最大的公司；
其国外业务扩展到墨西哥、阿根廷、法国和西班牙，公司年收入的20%来自在110
个国家的销售商和7家国外工厂。
1991年，公司购买了萨博制造公司（一个德国商业草坪修剪设备制造公司）的大部
分股份。
经过近175年的发展，公司已由一家当初只有一个人的铁匠店发展为现今在全世界1
60多个国家销售，在全球拥有约61，300名全职员工的集团公司。
截至2022年10月31日，公司营收逾320亿美元，净利润约28亿美元。
35年前迪尔公司来到了中国。
1976年，公司董事长威廉?休伊特率美中贸易全国委员会代表团访华，奠定了约翰
迪尔在中国发展的基础。
1978年，黑龙江垦区在友谊农场进行现代化农业试验，引进了当时世界最先进的62
台约翰迪尔农机设备，创造了
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“20人耕种11000亩，平均每人产粮10万公斤”的生产奇迹。
自此，“迪尔”作为高质量、高科技的优质品牌而为农民用户广为熟知。
公司现为标普500指数成分股，在纽约证券交易所上市，股票代码DF。

四、你好 我觉得你挺专业的 我想问下做海外货代业务员
外贸业务员 ebay 英语客服 请问哪个好点 在深圳 女生

三个排序中1、外贸业务员2、Ebey英语客服3、海外货代业务员外贸业务能煅练人
，如果你能做好业务，做EBAY客服，那是比较轻松的。
因为，外贸业务员，是接触销售最前沿也是最多的，接触到产品、公司推广和动作
，以及市场的了解。
客服呢，主要对象应该是经营网店遇到的问题的店主，和一些购买技术性问题。
这些问题都有相应的部门处理，相应的，客服只是把问题总结，并协调其它门部门
。
海外货代业务员，这个是一个正在走向更激烈行业，国外管理完善网络健全和资金
雄厚的企业不断涌进，国内经营成本低，多个企业合并建立大企业的步伐也在加快
，以后，竞争会更激烈。
做货代，在国内没有外贸业务的经验和关系，做业务难度是比较大的。
也可以说是挑战很大。
加上，国外的公司在国内做，基本是靠他们在国外的关系来接业务，所以，在国内
做依赖性很大。
分析完之后，做外贸业务是首选，其次是EBAY英文客服（因为EBAY现在业务在扩
大，也是一个大公司)，最后，才是国外公司的货代。
供你参考吧，很多人的性格是不一样的。
如果你是爱安静，不喜欢争的，还是不要做外贸业务和货代的业务，而是去做客服
。
做货代不是不赚钱，也赚钱。
只是现状不是很理想。
可以这么讲，当然外贸业务员生意很淡的时候，货代的生意也是淡的。
因为，水涨才能船高（外贸生产不好，出货少，相应的，货代的生意也会冷）看一
下下面1、外贸业务员--外贸经理--公司管理层--老板 外贸业务员--老板2、客服--客
服经理--公司管理层--老板在国内，咨询服务，很多人还不太了解，水平良莠不齐
。
目前还不是很好。
3、货代业务员--经理--管理层(停）在国外的公司做，管理层中，特别高管，很少
给中国人做的。
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李开复是个例，不太有代表性。
选择一份职业，又做了几年，就难换行了。
等到年纪越来越大，换行业的成本更主。
第一份工作，就把自己定位好。
就一直往下走。
至于走得多远，除了个人能力，最重要的也是这个行业的现状，行业好，只是容易
趁势而起，行业不好，则发挥作用也是有限。
只有选好行业了，一直努力，则会容易成为佼佼者。
不管怎么样，祝你好运！

五、西安通源石油科技股份有限公司有海外业务吗？

是一家专注于油田增产技术的集研发、产品推广和作业服务为一体的油田增产服务
企业，公司规模挺大的，在阿果石油英才网有他们的详细信息，给你个链接*：//*c
npcjob*/company/company.php?comid=8129

六、深圳邦凯新能源股份有限公司做国内业务怎么样

挺可以的，只要你用心，能开发客户，应该挺不错的

七、境外工作买国外的保险好么

随着国内经济增速的放缓，很多的公司为了寻找新的盈利增长点开始把眼光放到了
海外，而海外业务的开展工作肯定需要公司总部外派人员给予一定的支持。
去境外工作首先需要解决的就是安全方面的问题，一份平安境外工作保险是少不了
的。
在国外确实也有很多知名度和服务质量都非常好的本地保险公司，但是直接购买国
外的保险用户至少会遇到以下几个方面的问题：1、保障内容不同国内的保险和国
外的保险侧重点不同，保障的内容也会有很大的不同，所以国外的保险可能并不适
合境外工作人员的需求，相反平安境外工作保险则更加的“符合国情”一些。
它是根据境外工作人员的特点而推出的，所以其保障的方面更符合使用的需求。
2、投保费用较高在一些发达国家购买保险费用是特别高的，很多企业和个人很难
承担起高昂的投保费用，而平安境外工作保险每年的保费只有几百元，而它的保额
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却可以高达数十万，这基本上也能够满足大多数海外工作人员的需求了。
3、不会使用不同国家的保险从投保到使用，再到使用过程当中的注意事项都是有
所不同的，很多初次到国外的工作人员并不知道怎么样正确的使用国外的保险。
与之相比较平安境外工作保险使用起来就更加的得心应手了。
它还为用户提供了24小时国际医疗救助服务，让用户在海外出险也能够轻松的获得
帮助和赔偿。
4、语言障碍有很多的国家通用语言并非英语，到非英语的国家去工作语言也是影
响保险正常使用的问题。
即使出险之后如何理赔，用户可能都不知道怎么操作，平安境外工作保险则根本没
有任何的语言障碍，所有的一切都一目了然。
平安境外工作保险保障也非常的全面，它解决了海外工作人员的意外伤害、突发疾
病、行李和证件丢失等问题，让用户在遇到这些问题的时候能够将损失降低到最低
。
所以用户只需要购买一份平安境外工作保险就能够对自身的安全进行全面的保障。
与其说平安境外工作保险是一份保障海外工作人员的保险，倒不如说它是你身边的
小保镖。

八、货代海外销售怎么样

这几年全球的经济危机，美国赤字带动全球消费一落千涨，直接影响到南美洲，欧
洲，亚洲的经济。
出口量相对比过去几年少了很多，而国内的货代行业以及国际货代之间的竞争日益
剧增，为了避开国内的价格战，也有很多人跑到海外直接拉客户，至于效果就不得
而知，估计比国内好。
有走中东货找我，谢谢，QQ：1404386028
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