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股票销售怎么加意向客户_如何更快的寻找股票客户？-股
识吧

一、证券公司的客户经理怎样拉客户最有效？

用心做，把他们当自己

二、请问如何约见意向客户？

拜访客户其实有很多讲究，你既然是新人，那我也不想说的很书面化粗略的讲几个
例子，希望能对你有所帮助与启发1，我曾经去拜访客户，说好了什么时候见面，
但他却没去，我打他手机，他停机。
我想这下完了，谈不成了。
突然想到，停机难道不是机会么？于是我帮他交了100元话费，打电话过去，说，*
**总，知道你很忙，手机停机了怕耽误你事，我给你交了话费，你看有空能见一面
吧。
他很爽快答应了，当天便下了500W订单。
（细心，真诚，脑子活，不怕失败⋯⋯2，我公司来了个推销打印纸的，一次次来
，一次次面带笑容，一次次被拒绝，一次次被给脸色，他总笑着说，那我下次来，
下次依然照旧，因为我们还有很多纸，终于一天，我们纸用完了，而他也照例又来
了，我们自然而然的在他那订了上万的纸，晚上大家一起吃饭，问他为什么不怕失
败，他带点酒意说，因为没有一块冰不被阳光融化！（做业务要有毅力，别怕脸色
，别怕失败，你和客户是平等交易关系，不分贵贱你下步该做的是，再打电话过去
，说昨天得知你忙，我就没敢约你，今天有空务必谈下，反正自己注意技巧，说随
便点，象朋友样的~口气 记得见了以后~~`~~~~靠你自己了
尽量先聊其他，先消除陌生感~~~再谈业务记得类~~~~祝你成功，别忘加分~哈哈

三、在做销售的时候怎样去判断潜在客户和意向客户？谢谢哦

潜在客户是需要去挖掘的，当他向你表明他的难处和担忧，而你的产品刚好可以帮
助到他，那他就是你的潜在客户，当你向他推销你的产品他给了你讲下去的机会，
并且积极与你交谈，提出他对产品的异议，并且向你讨价还价，那他就是你的意向
客户，这样的客户很难得，一定要把握商机，坚持到底哦，积极应对他所提出的异
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议，持友好态度

四、如何更快的寻找股票客户？

找股票客户无外乎3种途径 第一行销 第二电销 第三直销 任何一个途径，只要执着
，都能成功，但前提是先给自己做规划，先给自己做好销售前的培训工作，磨刀不
误砍柴工！ 祝你顺利

五、股票业务员怎么才能快速开单？

9：15分到9：25分可以进行集合竞价委托。
中国的股票开盘时间是周一到周五，早上从9：30--11：30，下午是：13：00：15：
00，中国所有地方都一样，以北京时间为准。
每天早晨从9：15分到9：25分是集合竞价时间。
所谓集合竞价就是在当天还没有成交价的时候，你可根据前一天的收盘价和对当日
股市的预测来输入股票价格，而在这段时间里输入计算机主机的所有价格都是平等
的，不需要按照时间优先和价格优先的原则交易，而是按最大成交量的原则来定出
股票的价位，这个价位就被称为集合竞价的价位，而这个过程被称为集合竞价。
集合竞价一般是量大从优，散户只能碰碰运气。
集合竞价时间为9：15-9：25，可以挂单，9：25之后就不能挂单了。
要等到9：30之后才能自由交易。

六、销售怎么做能把潜在的意向客户标记成销售机会，方便以后
的跟进呢？

答复：如何做好销售工作？着重归纳总结以下几点：第一、在销售过程中，以销售
人员真诚和友善来对待客户，说得好“顾客就是上帝”，以顾客为中心的思想论点
，以及时为顾客着想。
第二、在销售过程中，以体现销售人员的职业义务，以“热情与执着”，“热忱与
服务”来感动顾客，以及时为顾客处理相关的问题和相关要求。
第三、在销售过程中，以销售员建立对客户的信任关系，与此同时，对客户谈论有
兴趣而有意义的话题，以相互彼此了解对方的心声和需要，以接受双方的产品订单
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需求。
第四、在销售过程中，以相互建立客户的家庭住址和联系方式及数据库档案，以备
注锁定目标客户的相关资料，以进行对客户联络和沟通的需要，以进行有针对性的
客户资源，做好上门拜访和咨询等工作。
第五、在销售过程中，以产品与客户之间提升服务和品质，以倾力打造顾客首选可
信赖的合作品牌，为顾客量身定制产品的个性化专属方案，为顾客提供让渡附加价
值的优质服务与增值服务。
第六、作为销售团队，以增强团队共同协作的集体荣誉感，以培养销售团队的凝聚
力和号召力，为销售团队口号为“我们时刻准备着”，为团队创造最佳销售业绩而
努力奋斗。
第七、作为销售人员，以扎扎实实的，努力的做好每项工作流程，以细心到细致入
微的做好每一件事情，为下一步工作事务的展开，做好充分的准备工作就绪。
第八、作为销售人员，以按质按量的完成属下的工作，并作好向销售经理汇报工作
的有关情况，和需要交代的相关事宜，以认真落实好销售工作的具体任务与相关事
项，并做好销售工作总结的相关事情。
谢谢！
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