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股票投资工作从哪里找.我非常喜欢炒股，可以找哪些有
关股票的工作呢，目前我没学历，只有中专文化，不喜欢
做业务员，我该去哪里-股识吧

一、在证券投资行业找工作

你现在要进证券行业很容易，先从客户经理做起，其实证券的业务员是和其他的销
售有区别的，还是比较容易做的，首先需求是很大的，不需要你去创造需求，炒股
的人太多了，只要你专业人家就信你，就会成为你的客户，你要在这个行业继续发
展也需要有客户经理的过程的，进证券公司首先考证是第一步，其实很容易的，过
两门就可以了，《证券市场基础知识》（必考科目），后四门过一门就可以拿到证
券从业资格证，《证券发行与承销》，《证券交易》，《证券投资分析》，《证券
投资基金》，后面的相当于单项，你可以根据自己具体以后的发展来考虑选择科目
，全部考完也可以，那你想在这个行业发展基本没什么问题了，证券行业首先不是
很稳定，具有周期行，这点没办法改变的，但是也没那么严重，差的时候也不会很
差的，好的时候你就很牛了，你如果有理想可以继续发展，不过相关的考试就很难
了，保荐人不错，做上了保荐人你就是精英了，年薪就是100W级别了，但较难，
还可以做分析师，也不错，需要有经验的，也需要很多的金融知识，大量的分析和
操盘经验，可以给你看看保荐人的参考书目：一、参考书目 1
、《证券知识读本》（2006年修订），周正庆主编；
2 、《领导干部金融知识读本》，戴相龙主编；
3 、《证券发行上市审核工作手册》（2008年修订），
中国证券监督管理委员会编；
4 、证券业从业资格考试统编教材（2008年）：《证券市场基础知识》、《证券发
行与承销》、《证券投资分析》、《证券交易》、《证券投资基金》；
5 、2008年度注册会计师全国统一考试指定辅导教材：《会计》、《财务成本管理
》、《税法》、《审计》；
6、面向21世纪经济、管理类核心课程教材：《货币银行学》，黄达主编，中国人
民大学出版社；
7、《国际金融》，钱荣堃、陈平、马君潞主编，南开大学出版社。
相关法律：中华人民共和国公司法 中华人民共和国证券法 中华人民共和国行政许
可法中华人民共和国物权法中华人民共和国担保法中华人民共和国证券投资基金法
中华人民共和国信托法 中华人民共和国商业银行法中华人民共和国反垄断法中华
人民共和国企业破产法中华人民共和国刑法（第二编第三章）
中华人民共和国会计法 中华人民共和国审计法 中华人民共和国企业所得税法最高
人民法院关于审理证券市场因虚假陈述引发的民事赔偿案件的若干规定（法释〔20
03〕2号） 最高人民法院关于审理与企业改制相关的民事纠纷案件若干问题的规定
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（法释〔2003〕1号）

二、我非常喜欢炒股，可以找哪些有关股票的工作呢，目前我没
学历，只有中专文化，不喜欢做业务员，我该去哪里

证券公司，操盘手，期货操盘，太多了

三、想进入投资行业怎么找工作

你要在网上大量投金融管理投资的公司，他们一般是想要本科生，但有时候要会招
一些优秀的大专生，他们不用你太多的专业知识，进去后一般是从市场助理做起，
其实工资不错，然后慢慢来，可以跟投资讲课老师学到很多东西，你在面试的时候
主要强调你的执行能力，他们不需要你的沟通能力和独立处理事情的能力，他们需
要你学会把交给你的事情处理好，大部分是琐碎的事，包括，报表，记录，总结，
跟进，准备等工作当中的事，但慢慢你会学到东西，你主要表达的思想是：帮领导
做琐碎的事，让领导有更多时间考虑大事，公司的大方向

四、平时都做做股票，想找份工作，可以让做股票的？

自己开一个小店，手撕烤兔店吧，到餐饮体验式培训创业网里面去学，很不错的，
我比较建议。

五、操盘手，或是股票交易员到哪里工作比较好？

投资公司、私募基金

六、想进证券公司上班，有什么渠道么
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有个从业资格证，高中以上文化，那么很多证券公司都会要你了，当然，还是做客
户经理，就是经纪人。
需要你有一定的客户资源。
我就进过一段时间的证券公司，哎，真的是百感交集。
我不知道你是不是一个有毅力的人，很多人把这个行业的工资吹得很高，的确很高
，那是对于干了很多年，有一大批客户的人而言。
刚开始进去，也许连底薪都没有，特别是行情不好的时候，谁来炒股？你到哪儿找
客户去？每个月还有沉重的任务，要开多少户，卖多少基金......你能保证你拉来的
客户马上就能入金操作吗?公司可不管这些，每个月都有固定的多少个有一定资金
量的客户才行。
所以如果有更好的选择，还是不要进这行的好，压力不是一般的大，况且客户经理
也算不上证券公司的正式员工，里面的人由于竞争激烈，为了抢客户，也可以脸都
不要的。
我也刚毕业不久就去了一家证券公司，干了接近一年的实习生（连客户经理都算不
上），然后辞职去了另外的城市，然后男朋友家人帮我找到一家证券公司的营业部
老总，请他帮忙给我安排个岗位，这个老总磨磨唧唧的办了2个多月，然后通知我
去上班，说先试用两个月再转正，前提是我帮公司完成几十万销售任务。
虽然对于证券公司来说几十万或许并不多，但对我就很难，为什么呢。
第一，我刚来的这个城市，我很陌生，我谁也不认识。
也就是我没有自己的客户资源。
第二，销售时间从我上班开始算只有半个月了。
也就是让我用两个星期的时间完成几十万任务。
第三，我所在的是个小城市，西部三流小城。
所以老总很清楚我不可能完成任务，之所以给我下任务，是想让我男朋友家自己解
决这个任务，不管是用自己的钱还是借钱，都行。
甚至怂恿我去借高利贷。
还不要脸的说：你们要给我送礼的，我都没要，你们把钱花到该花的地方吧。
为了工作花费一些也没什么。
我都无言了，我想说明的是，我们都不是大款，谁能大笔一挥就拿出几十万，甚至
要高利贷借几十万去卖你那个狗屁产品，现在行情一点都不好，到时候两头亏，谁
受得了？了解股市的人都知道，进来的人。
10个有8个都在赔钱，明知道是个坑，为了他的工作他还是让我去跳。
最后我又辞职了，没办法，没有哪个领导喜欢不听话的员工，而实际上他用我的时
候就想着要用我做点对他有利的事，别期待人家会给你时间慢慢培养你，这个显示
的社会，很无奈地.....如果你非常热爱这行，做好吃苦的准备，就可以了。
在中国，做客户经理是很容易的，其它岗位又很难进。
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