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永和豆浆的股票怎么样.开一家台湾永和豆浆一年大概能
盈利多少？-股识吧

一、永和豆浆生意怎么样

生意一直可以，品牌的口碑积累度也很好

二、开一家台湾永和豆浆一年大概能盈利多少？

资金投入估算表 考察费 5仟元（须先预付，实报实销多退少补） 保证金
2万元（确保本店与加盟者履行特许经营合同费用，无违约，期到无息退还）
装修设计图 5仟元（加盟店的装潢规划设计图纸） 权利金
每月定额2000元（加盟店每月将权利金付给来来永和豆浆作为支持品牌的费用）
文宣广告费 4万元（包括外墙灯箱、价目表、海报、宣传单、收银价目表） 装修费
10万元—15万元
（200—300平方米为例）按每平方米500元进行核算依现场弹性减） 厨房设备
9万元（含煮浆机、四门冰箱、不锈钢操作台、微波炉、电饭锅、保温机⋯⋯等）
餐桌椅及餐具 3万元（以80只座位为例，以20桌80人座位，每桌1000元为例）
收银机及音响 5仟元（以一台收银机和一台音响为例） 开办费用
5仟元（自行申请工商护照、消防许可证、卫生许可证、营业执照等证照）
首批原物料
2万元（大米、黄豆、精制油、面粉、糖、盐、酱油、浓缩果汁⋯⋯等）
空调、制冰机 4万元（空调5P3台，及中型制冰机1台为例） 房租及押金
4万元（房租2万押2万）按每月租金2万，押一付一方式预估 加盟金 12万元3年一次
性（包括加盟金、商标费、技术培训费）约28名不含住宿及餐费返程费
资金投入合计 52万总投入资金根据实际情况上下浮动 投资回收预测表 日营业额
约5500元/日 月营业额 约165000元/月 营业税
约5000元（个人所得税及税金预估）/月 原材料耗用 约50000元/月 费用开支
约65000元（房租/工资/水电煤/电话费）/月 物料用品 约5000元/月 预计净利润
约40000元/月 投资回收期 约10个月（不含加盟金，根据实际情况回收）

三、长线股票怎么选 如何选择长线股票
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目前中国的股市已经变成了机构互相博弈的股票市场，在这场博弈中，由于散户的
资金少，进出股市很快，一秒钟就可完成，散户利用自己的资金少，进出股市快的
优势，在和机构博弈中，可能成为股市上最大的赢家。
另一方面当这些机构买入这些股票时，机构都有研究团队对上市公司的基本面进行
过研究。
这些机构买进都是准备长期持有。
散户买这些股票是利用他们的研究成果来指导自已投资。
北京有个著名的连锁店叫“永和豆浆”，细心的食客会发现，它的很多分店和麦当
劳、肯德基在一起。
原来，当初考察分店地址的时候，永和豆浆得知麦当劳、肯德基已经动用了大量专
家和团队，进行了详细的调查和论证，永和豆浆决定尝试和麦当劳、肯德基在同一
地址设立分店，后来发现，果然是一个多快好省的选址方式。
选择和基金等机构持有同种股票，对于散户，也是一个多快好省的选股方法。
(2)绩优分红股。
这一条也很重要，股市的资金要良性循环，上市公司必须赢利和分红，对投资者回
报，上市公司对股市回报的资金要大于公司从股市圈走的钱，这才是真正好的上市
公司。
(3)未来公司业绩增长的股票。
股票是绩优分红股，但将来的业绩一定要预增，这一条基本面能保证你的股票价格
处在一个上升趋势中，有...目前中国的股市已经变成了机构互相博弈的股票市场，
在这场博弈中，由于散户的资金少，进出股市很快，一秒钟就可完成，散户利用自
己的资金少，进出股市快的优势，在和机构博弈中，可能成为股市上最大的赢家。
另一方面当这些机构买入这些股票时，机构都有研究团队对上市公司的基本面进行
过研究。
这些机构买进都是准备长期持有。
散户买这些股票是利用他们的研究成果来指导自已投资。
北京有个著名的连锁店叫“永和豆浆”，细心的食客会发现，它的很多分店和麦当
劳、肯德基在一起。
原来，当初考察分店地址的时候，永和豆浆得知麦当劳、肯德基已经动用了大量专
家和团队，进行了详细的调查和论证，永和豆浆决定尝试和麦当劳、肯德基在同一
地址设立分店，后来发现，果然是一个多快好省的选址方式。
选择和基金等机构持有同种股票，对于散户，也是一个多快好省的选股方法。
(2)绩优分红股。
这一条也很重要，股市的资金要良性循环，上市公司必须赢利和分红，对投资者回
报，上市公司对股市回报的资金要大于公司从股市圈走的钱，这才是真正好的上市
公司。
(3)未来公司业绩增长的股票。
股票是绩优分红股，但将来的业绩一定要预增，这一条基本面能保证你的股票价格
处在一个上升趋势中，有些公司今年的业绩很好，但未来的基本面变坏了，这些股
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票就不能长期持有，要尽快卖出。
2004年的钢铁板块股就是一个很好的例子，2005年该板块的基本面变坏，就要卖出
，不能长期持有。
(4)影响国民经济发展的大型国有企业上市公司。
中国是一个公有制为主体的国家，这些公司的发展直接影响国家的GDP，国家的经
济政策和税收政策是向这些大型国有企业上市公司倾斜的，这是这些公司的长期利
好。
这些公司也是国家审计部门审计的重点，公司搞欺骗和造假的可能性较小，投资者
长期持有这些股票是安全的，可作为长线投资。
(5)上市公司领导班子是诚信的
上市公司领导班子是否能够诚信是公司经营成功的基本保证。
选择领导班子诚信的公司股票，可以获得意想不到的丰厚利润。
而那些不诚信的公司往往害得股票投资者亏损累累。
著名房地产公司万科的老总王石得知其妻购买了公司股票之后，主动公开道歉，并
将股票卖出。

四、永和豆浆具有怎样的实力？

有什么实力啊，淄博高青县这边服务员和我们消费者在一起吃饭，收银的一点礼貌
都没有，你穿得整齐一点就对你客客气气的，你穿的朴素一点就对你爱答不理的，
什么服务态度。
我不回去第二次的。
也叫我的朋友都不去。

五、“永和豆浆”是如何进行市场细分和目标市场营销的

你好，我也是根据永和豆浆案例的分析，做了一点了解和认识，在市场细分方面，
永和豆浆的目标市场，针对的是写字楼或商住办公人员或者一些政府机关，银行，
工厂的大型的团体客户，这类客户有，收人高，素质高，学历高等特征， 容易接
受新事物，而且更渴望的是精神层面和服务周到的快餐店，白领往往是创造时尚的
精灵，最容易接受新事物，就像麦当劳和肯德基刚刚进入中国市场的时候，更容易
接受新新事物的，往往是他们，在永和豆浆的整体目标中，它们首先针对的客户是
这种高素质，高收入，高学历的新星人才，这样可以起到一个先导作用，更加可以
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使永和豆浆更快的进入市场，当然在市场定位方面，永和豆浆进行了细致的市场调
研，为企业整体找到了准确的定位，是建立连锁类快餐店的定位，而永和豆浆一直
倡导的是健康类饮食，把豆浆进行产业化，在进行连锁方面，永和豆浆采用不同的
连锁经营方式，使自己与同类快餐进行区别化，永和豆浆倡导的健康类饮食，和国
际上一些快餐比如，麦当劳等，本质上的区别是，市场的定位和企业文化不同，】
据我了解，中国的饮食难以走向国际的原因有几个， 从国外人对饮食的挑剔上，
麦当劳就做的很好，据说一个面包的工序就超过了17中，而在中国许多饭菜的火候
无法有效的掌握，对于外国人对饮食严格的要求也无法达到预期，而永和豆浆在走
向国际的道路上，第一步走的就是健康类饮食，符合现代人的饮食要求，当然在永
和豆浆的市场细分和企业文化是离不开的，对于这个案例，我也只能说到这，
希望能帮到你，谢谢
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