
股识吧    gupiaozhishiba.com
 

如何创业！青年人创业有哪些具体步骤？-股识吧

一、什么都不会怎么创业

首先你需要想好，自己对什么行业有兴趣、那一种行业适合自己【销售、手工艺等
】，然后给自己一个小一点的目标来完成，循序渐进的发展自己的特长，成功是会
不知不觉的来到的。
祝你事业有成

二、青年人创业有哪些具体步骤？

怎样去创业 技巧一：因地制宜选行业
位于交通枢纽处的商铺，应以经营日常用品或价格低、便于携带的消费品为主。
位于住宅附近的商铺，应以经营综合性消费品为主。
位于办公楼附近的商铺，应以经营文化、办公用品为主，且商品的档次应相对较高
。
位于学校附近的商铺，应以经营文具、饮食、日常用品为主。
在投资商铺之前，就应该为它寻找“出路 技巧二：坚决“傍大款” 如果你相中的
商铺位于著名连锁店或强势品牌专卖店附近，甚至就在这些店面的隔壁，那么，你
大可省去考察商铺市场的时间和精力，因为你的商铺将可以借助这些店面的品牌效
应招揽顾客 技巧三：巧用“物以类聚” 管理部门并没有对某一条街道、某一个市
场的经营进行规定，但在长期经营中，某条街道或某一个区域，很可能自发形成销
售某类商品的“集中市场” 技巧四：独立门面不可少 有的店面没有独立的门面，
自然就会失去独立的广告空间，你也就失去了在店前施展营销智慧的空间，这会给
店面今后的促销带来很大麻烦 技巧五：周边民众购买力需知晓
商铺周边人群购买力的大小和质量，决定了商铺的基本价值。
当然，在那些购买力较强的区域，商铺的价值高，你获得投资回报的成本也相对较
高 技巧六：人流量很重要 投资商铺的收益在很大程度上取决于人流量。
真正支撑商铺长期盈利的是固定人流，其次是流动人流、客运流(公交、地铁的客
流) 技巧七：路边店能讨巧 如果商铺位于一条道路的一侧，就拥有了道路上来回两
个方向的客流，这种临街的商铺，价值不低 技巧八：建筑结构必须好
建筑物的结构也直接影响到商铺的价值，这一点很多人都没想到。
建筑物的结构多种多样，理想的商业建筑结构为框架结构，或者大跨度的无柱类结
构(如体育场馆)，这些结构的优点是：展示性能好，便于分隔、组合，利于布置和
商品摆放 技巧九：了解商铺的开发商
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选择品牌开发商，确保资金安全，是成功投资商铺的一个重要方面。
实力雄厚的开发商往往拥有完善的开发流程，以及众多的合作伙伴，这对商铺的商
业前景来说就是一种保证 技巧十：周边交通要便利 理想状态下的商铺或商业街市
，应具备接纳八方来客的交通设施，周边拥有轨道交通、公交车站点，当然，停车
场也是不可或缺的 技巧十一：不忽略发展空间 投资商业物业要具有发展的眼光。
有一些看似位置较偏的商铺，前期租金很低，商户难寻，似乎没啥“钱”途，不过
你可别忘了，任何事情都可能发生变化 技巧十二：把握投资时机有诀窍 从总体上
说，经济形势良好、商业景气、商业利润高于社会平均利润的时期，未必是投资商
铺的最佳时机，投资者选择商铺的空间很小，而且获得商铺要付出的成本很高。
反之，在有发展潜力的区域，商业气候尚未形成或正在形成中，投资者可以在较大
的范围内选择商铺，需要付出的成本也相对较低。

三、如何创业..?

一、创业要有足够的资源： 业务资源：赚钱的模式是什么；
客户资源：谁来购买；
技术资源：凭什么赢取客户的信赖？ 经营管理资源：经营能力如何；
财务资源：是否有足够的启动资金；
行业经验资源：对该行业资讯与常识的积累；
行业准入条件：某些行业受到一些政策保护与限制，需要进入资格条件；
人力资源条件：是否有合适的专业人才。
二、创业前要慎思： 第一，我为什么要创业？是否有足够的决心，愿意承担风险
吗？过去的利益是否舍得放弃？ 第二，我是否具备创业者应有的能力与素质，是
否能承受挫折，是否具有综合全面的素质，还是有专项技术特长？ 第三，我创业
成功的核心资源优势是什么？我具备的条件是：足够的资本？行业经验？客户资源
？技术创新？商业运作能力？与即将面对的竞争对手相比是否有明显的优势？ 第
四，是否有足够的耐心与耐力度过创业期的消耗，估计通过多长时间走过创业瓶颈
阶段，自己有多长时间的准备。
第五，创业最大的风险是什么，最坏的结果是什么，我是否能承受？不要只想到乐
观的一方面，对风险一定要有充分的心理准备，否则，一碰到现实状况与想象不一
样，一下会造成信心动摇。

四、我想创业，但不知道怎么开始
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大市场，前景行业，无非是能源、通信、金融行业 小市场，比较有前景的，是大
众所需，消费忠识度比较高的行业，比如饮食，零售、生产

五、我想问一下怎么才可以开始创业

在你的思维达到了可以创业的时候了，你就可以了。
创业不是有钱就可以做，也不是行业好就可以做。
做实业还要讲个人能力。

六、如何创业？？？

如果想要赚钱的话，你可以买个代理软件嘛！像我是上个星期买E虎直通车这软件
的，因为便宜啊只要70块钱左右就可以了，不过本店新店开张，有惊喜送，绝对令
你满意，还有售后服务。
还会送你核心经销商权限。
本人是学生，绝对不会骗你！你在那里面还可以充值移动，联通，电信的充值卡，
以及所有热门游戏点卡的，如果有什么不懂的你可以旺旺给我，我会一一帮你解答
我的旺旺是：恭贺新禧80后...！我Q1424001200我回答你问题的名字就是我的QQ，
你也可以加QQ问我！注：本店还代理易赛自动充值软件和点讯自动充值软件！

七、怎么样自己进行创业？

大市场，前景行业，无非是能源、通信、金融行业 小市场，比较有前景的，是大
众所需，消费忠识度比较高的行业，比如饮食，零售、生产
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