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证券机构业务如何拓展⋯证券投资顾问如何开展业务-
股识吧

一、证券经纪人如何拓展市场

外面逛逛拉点客户，去一些有钱人多的地方比如高档写字楼等

二、证券投资顾问如何开展业务

一般都是客户自己到证券公司来的

三、证券律师如何开拓业务

支持一下感觉挺不错的

四、证券公司和银行之间如何开展业务

证券公司的客户资金都必须经过银行进行第三方存管，证券资金流量是银行日常最
大的，最为主要的资金流。

五、证券公司银行驻点 客户经理 拓展客户资源的渠道

没有很有效的手段 股市好，开户的人自然多，现在股市不算是很好，你想拓展是
很难的，面对这种随机的陌生客户，除非本人有这个意愿，否则你很难开发到这个
客户的 除了尽量跟银行搞好关系，银行提供一些有效客户资源给你外，其他的办
法基本上是不太可行了 做这个客户经理这样的工作，全靠人脉关系了补充：开发
客户哪那么容易呢，哪有那种一驻点就可以很多客户资源的地方证券公司满大街都
是的，你这个思路不太好
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六、证券公司工作情况，如何发展人脉

干客户经理的话，底薪一般2K起，然后根据你拉来的客户数量有开户奖励，你的
客户交易产生的手续费有提成给你（一般提3%—20%），刚开始客户少，几乎没提
成，等客户积攒多了提成才是工资的大头。
一般证券公司会给你安排一个银行，你每天去驻点，对来银行办业务的银行客户做
营销，让他们成为你在证券公司的客户；
你也可以去小区、学校发展客户......干客户经理比较辛苦，如果你认同客户经理这
份工作，那么想发展得好只要坚持下去就行，通常新入职的客户经理干不到半年就
离职了，如果能坚持1年以上，收入就会比较好了，你刚进证券公司肯定会看见一
些很高收入的客户经理，那都是干了好几年积攒了很多客户的

七、证券公司类贷款业务如何开展

希望没有特别含义，以下是几种类贷款业务。
股票质押，上市公司股东将所持股票质押给证券公司，证券公司按一定折扣支付贷
款并收取利息，这个比较受股东欢迎，业务发展迅速。
融资融券业务，用于股票买卖，一般投资者可以申请。

八、如何做好证券经纪人的业务

这个肯定就是要多多拓展资源了，这个是需要多去寻找客户的这个是必须的这样才
能更多的开展业务
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