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上市公司销售成本怎么看⋯如何分析上市公司的基本面?
如何看，怎么看，看什么，从哪里看?-股识吧

一、销售成本是什么？在什么地方看得到销售成本？（上市公司
）

销售成本是指销售出产品的成本。
上市公司是需要向公众公布财务报表的，可以看到的。
一般在证监会有的。

二、房地产企业成本核算如何确定？

正确确定房地产企业的成本核算对象是房地产企业经营成果公允表述的基础。
一般来说，房地产企业的成本核算对象应结合项目的开发地点、规模、周期、功能
设计、结构类型、装修档次、层高等因素确定，而且一个成本核算对象只能计算出
一个单位成本，并据以结转销售成本。
对单体开发项目来说，一般以独立编制概算或施工图预算的单项开发项目为成本核
算对象。
但对开发规模较大，工期较长的项目，尤其是同一项目有不同的功能区，成本核算
对象如何确定？ 实务中存在以项目整体作为成本核算对象，待项目建成后再按一
定的标准在各功能区分配的做法。
比如，同一项目既有写字楼、又有公寓等功能。
不同的功能导致其设计不同从而建筑成本相差很大，这种情况下，如果不单独核算
各功能区的成本而将项目整体作为成本核算对象，会导致成本在各功能区上的平均
化，但各功能区销售价格和租金价格却相差很大，这样便导致成本和收入的不配比
，不符合会计上的配比原则。
实务中还有一种做法是先将整个项目作为成本核算对象归集各功能区成本，然后根
据各功能区的情况估计一个比例来分割不同功能区的成本，即从一个成本核算对象
计算出两个或多个单位成本，这种做法一方面会导致会计核算工作量的加大，另一
方面，由于分割比例是事后确定的，容易导致企业对各功能区单位成本的人为的调
节，不利于保证会计信息的可靠性。
较合理的做法是按不同的功能区确定成本核算对象，从一个成本核算对象计算出一
个单位成本。
这样既能满足会计信息的可靠性要求，又能保证成本和收入的配比。
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三、如何分析上市公司的基本面?如何看，怎么看，看什么，从
哪里看?

上市公司的基本面是决定该公司股票价格未来走向的基本依据，一般而言，要从几
个方面分析： 一、公司所处行业，该行业属于行业周期的那个阶段。
一般而言，如果属于成长期，其公司的发展潜力就比较大，未来的股价预期就会较
高。
二、公司在行业中的地位。
一般而言，如果公司处在行业的领先或垄断地位，该公司的前景就值得关注。
三、公司的经营管理层如何。
一家公司的管理人员常常决定该公司的未来走向。
好的公司可以被差的没有责任心的管理人员搞垮，但差的公司也可以被好的领导带
出低谷，走向辉煌。
四、公司过去几年的经营情况如何。
过去的经营情况虽然无法代表未来的公司发展状况，但可以由过去的经营看公司的
未来。
好的公司，其经营状况一般都会稳步增长，而不会大起大落。
当然这些都很笼统，需要你认真分析你所关注的公司的很多方面，只是基本的方面
应该关注这些。
一般而言，有关公司的基本分析情况在很多股票软件中提供的资料里都有。
但他们所能提供的是公司的基本情况，还不足以由此判断公司的未来。
有时，需要关注宏观经济政策的导向，行业发展的分析报告，金融市场的长期走向
和短期变化等等。
简单举例：08年国际铁矿石和铁精粉的60%`70%价格上涨，会导致钢铁价格大幅上
涨，同时影响钢铁业下游企业的工业品成本提高，人工成本和人民币的升值也会增
加企业的成本，但产品的出厂价格没有能得到相应幅度的提高，这就可能降低工业
制品的利润，股票的价格预期就会降低。

四、销售成本怎么核算出来

销售成本=营业费用+促销费用+广告费用+文宣费用+销售税金
营业费用含运作费用、业务费用、人员工资等
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促销费用又名通路费用，含渠道费用、各类促销活动等
广告费用指各类广告，包括电视、平面、线上、线下
文宣费用指POP、产品说明、DM、手册等制作费用
销售税金指实现销售的各类增值税、营业税。

五、财务人员如何从应收账款看企业财务状况（上）

企业财务问题，可以从多方面反应出来，本文选择应收账款的分析这一角度，观察
其与行业水平、企业同期水平的差异，分析出一个企业的经营状态及财务问题。
从应收账款看销售 企业的资金周转率指标可以从其所处行业的上市公司处取得。
例如，某公司账面应收账款为10亿元，同类上市公司的应收账款周转率为3，则可
以推测，该公司的销售收入为30亿元。
计算公式如下： 销售收入=应收账款×应收账款周转率=10×3=30亿元进一步，我
们还可分析确定销售成本的情况： 一般来说，从一个企业所处行业及该企业在行
业中的地位，有经验的财务人员可以确定该企业的毛利率水平。
例如，从上市公司年报分析，某企业所处行业上市公司的毛利率水平为40%，上市
企业之间毛利率差异不大。
根据了解，该企业在行业中处于较前位置，因此可判断，该企业的毛利率水平也应
在40%左右。
毛利率估计出来后，就不难计算公司的销售成本：销售成本=销售收入×（1-毛利
率） 根据上面的数据，我们可以确定：销售成本=30×（1-40%）=18亿元。
也就是说，如果公司的销售收入为30亿元，在行业毛利率为40%的情况下，企业的
销售成本应在18亿元左右。
从应收账款看资产 （一）流动资产财务人员可以通过对上市公司的研究，掌握行
业的存货周转率指标。
有了存货周转率，就不难判断企业的存货水平。
根据了解，某公司所在行业的平均存货周转率为2，因而，我们得出，该公司的存
货水平为： 平均存货=销售成本/存货周转率=18/2=9亿元。
企业的流动资产主要是应收账款和存货，如果企业管理较好的话，货币资金和其他
流动资产占比例应该不大。
货币资金的占用水平高低，主要看企业的支付方式、议价能力和筹资能力如何。
对供应方议价能力强的企业，货币资金可以相对保守；
较多采用银票作为支付手段的企业，货币资金（保证金）的水平一般较高；
筹资能力强的企业，准备支付的货币资金可以相对较少。
所以，一般来说，企业的流动资产约等于应收账款加存货。
所以，可近似采用以下公式表示： 流动资产=应收账款+存货=10+9=19亿元。
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假定货币资金占流动资产的比例为10%，可对流动资产进一步精确确定：
流动资产=（应收账款+存货）/（1-10%）=19/0.9=21亿元。
（二） 长期资产长期资产包括固定资产、无形资产和长期股权投资。
长期股权投资是在企业扩张时才会发生的，所以，这里我们先不讨论。
长期资产与流动资产的关系是项目与产能的关系，这在企业初创的可研报告中可以
找到答案。
也就是说，如果不考虑委托加工的因素，企业的营业额有多大，决定了企业的长期
资产有多少。
在考虑委托加工的情况下，我们也可以通过自产占比来判断长期资产的金额。
例如，某企业，一台机器设备价值100万元，占用厂房40平米，年生产值1
000万元。
通上面的数据，可以计算该企业的机器设备投资总额：
机器设备投资总额=年总产值/单位设备年产值×设备单价=300 000万元/1
000万元×100万元=3亿元这里，总产值按销售额计算。
长期资产与流动资产的关系也可以通过对同类上市公司来分析。
如A上市公司年销售额为50亿，其中，自产占20%，固定资产2亿，无形资产0.5亿，
则可以计算企业产值与长期资产的关系： 长期资产产出率=企业总产值/平均长期
资产=50×20%/（2+0.5）=4根据行业水平和企业相关数据，可以计算企业的长期资
产： 企业的长期资产=30/4=7.5亿元（三）总资产在流动资产和长期资产确定之后
，我们就不难判断企业的总资产水平了。
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