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股票客户如何洗理念，炒股票最重要的是什么理念？-股
识吧

一、炒股票最重要的是什么理念？

股票做到最后就是心态。
初级看涨跌中级看趋势高级看政策最终要看的是心态，好股票买了禁不起主力震荡
被清洗，怎么谈收获呢

二、炒股正确理念是什么？

①初入市者，应当学习，没有掌握市场的运动规律之前，最好先别操作。
� ②学习炒股首先必须有正确的炒股理念（即正确的炒股思想）。
� 其次，选股要选的正确（即选那些涨的多快稳的个股）。
� 再次，买入点和卖出点要准确及时。
�
③炒股当看准大势（盘），选对（准）个股，时机介入，波段炒作，顺势而为。
� 最好不参与个股的调整，更不参与个股的下跌。
� ④炒股忌“贪”、忌“怕”，股价在相对高位时莫贪，股价在相对低位时莫怕
，炒股应当有一颗平常心，按市场规律办事，顺势而为。
� ⑤多者之利取自于空，空者之损源于多。
� ⑥利多出尽不涨则必跌，利空出尽不跌则必涨。
� ⑦牛市中拉高要追进，熊市中拉高则要出局。
� ⑧不要因为小利益而耽误大行情，不在因小的振荡变化而迷失大方向。
� ⑨破强支撑线无条件走人（出局）。

三、庄家如何洗出散户

一般主力持有的基本筹码占流通盘的45％-50％，剩余的55％-50％在市场中。
在较长的吸货阶段,主力并不能肯定在此期间没有其它的主力介入，通常集中的“
非盘”如果在10％-15％以上，就会给主力造成不小的麻烦。
在操作过程中这种情况十分常见。
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经常两个主力几乎在同时介入，持仓比例都差不多，吸货阶段都十分吃力。
常常到最后这只股不错，但就是不涨，上下震荡，成交量时大时小。
这类股多半是几个主力碰了头，彼此相互制约。
如近期有两个主力同时看好南京某股票，当时该股只有3000万股的流通盘，双方在
吸货之后，都已持仓近千万股，这可进退两难了。
由于大主力之间进行“合作”几乎不可能，所以该股上下震荡至今，不能顺利上攻
，成了一块“鸡肋”，食之无味，弃之可惜。
所以必须“试盘”。
试盘的方法一般是主力用几笔大买单，把股价推高，看看市场的反应。
主力将大买单放在买二或买三上，推动股价上扬，此时看看有没有人在买一上抢货
，如果无人理，就说明盘面较轻，但股性较差；
如果有人抢盘，而且盘子较轻，就成功了一半。
紧接着主力在拉升到一定的价位时，忽然撤掉下面托盘的买单，股价突然地回落。
而后，主力再在卖一上压下一个大卖单，这时股价轻易下挫，这说明无其它主力吃
货。
在推升过程中，盘中有较大的抛压，这时主力大多先将买盘托至阻力价位之前，然
后忽然撤掉托盘买单，使股价下挫。
如此往复，高点不断降低，该股的持有者会以为反弹即将结束。
突然主力打出一个新高之后，又急转直下，此时比前期高点高，眼看很快要跌回原
地，非盘再不敢不减仓了，于是集中的抛单被拆散了。
比如：某大户的持股成本在10元左右(与主力的成本相近)，共15万股，主力在11元
左右开始试盘，连续几日从11元多下触10元，有一天突然破位下行到9.8元，此时大
户减磅3万,紧接着又猛地拉起到10.80元，大户认为应该拿回筹码，于是买回1万股
。
而后股价又拉至11.80元，大户还未来得及高兴，就又跌到10元。
大户感到抛压太大，又减磅4万，至此，大户持仓是15-3+1-4=9万的筹码，而且平
均成本比过去高多了。
这样在11元的抛盘由15万变成了零。

四、股票 怎么洗低成本

洗低成本 是建立你在高位买入股票的基础上 实现的。
比如说你10元买入1W元股票 现在跌到5元，你现在在补进5千 你的成本
就被摊低到7元多。
当然这是最简单的 一般常用的手法是在 半仓的情况下
利用手上的一部分筹码（和手上的剩闲资金） 每天利用上下3个点以内的反复操作
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实现短线获利 当天低位买入筹码 高位抛出手上旧有筹码

五、怎么样去向客户推荐买股票的内容

灌输理念的前提是需要的是客户听你讲解。
主要抓好以下几点要素，可以有效的向客户灌输理念：1、洽谈时给客户一种我不
是赚你钱，我在帮你省钱、赚钱的态度。
2、要让客户听到我们是一体的，而不是我、你，可以有效的让客户接受你的氛围
。
3、不要让对方太早知道你营销的内容，并且将内容分成一点一点，比如每次一两
句话，逐渐灌输，让对方毫不费力了解，轻松消化每一小节。
并且内容要一环扣一环，让对方每次吸收完你的一个理念后，还有好奇心或愉快的
心情去继续了解下一节内容。
4、学会用视频介绍。
视频的特征是每次出现一个画面和一句话，观看者会很轻松地理解了这句话的内容
。
接着又出现新的画面和一句话，又会被对方轻松吸收。
随着时间轴的推移，观看者很快会对产品或服务有了90%以上的了解！5、但是在
某种情况下，不能用视频形式展示，该如何做？可以将内容做成图文混排，但不要
集中一起，将内容分成很多模块。
模块与模块不能离得太近，这样的弊端是，客户还没看第一个模块内容的时候，可
能已经好奇地跳过在看第二模块了；
但模块与模块也不能离得太远，不然可能因为屏幕尺寸原因，视线中只有第一个模
块，客户不知道还有第二、第三等模块，只看完第一部分内容就关闭了。
最好的距离是在屏幕内显示1.1个模块，其中的0.1个就是第二模块的前小部分，以
吸引对方接着往下看。

六、怎样向客户灌输理念

灌输理念的前提是需要的是客户听你讲解。
主要抓好以下几点要素，可以有效的向客户灌输理念：1、洽谈时给客户一种我不
是赚你钱，我在帮你省钱、赚钱的态度。
2、要让客户听到我们是一体的，而不是我、你，可以有效的让客户接受你的氛围
。
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3、不要让对方太早知道你营销的内容，并且将内容分成一点一点，比如每次一两
句话，逐渐灌输，让对方毫不费力了解，轻松消化每一小节。
并且内容要一环扣一环，让对方每次吸收完你的一个理念后，还有好奇心或愉快的
心情去继续了解下一节内容。
4、学会用视频介绍。
视频的特征是每次出现一个画面和一句话，观看者会很轻松地理解了这句话的内容
。
接着又出现新的画面和一句话，又会被对方轻松吸收。
随着时间轴的推移，观看者很快会对产品或服务有了90%以上的了解！5、但是在
某种情况下，不能用视频形式展示，该如何做？可以将内容做成图文混排，但不要
集中一起，将内容分成很多模块。
模块与模块不能离得太近，这样的弊端是，客户还没看第一个模块内容的时候，可
能已经好奇地跳过在看第二模块了；
但模块与模块也不能离得太远，不然可能因为屏幕尺寸原因，视线中只有第一个模
块，客户不知道还有第二、第三等模块，只看完第一部分内容就关闭了。
最好的距离是在屏幕内显示1.1个模块，其中的0.1个就是第二模块的前小部分，以
吸引对方接着往下看。

七、什么是股票个人操作理念

这比那些没完没了地问大盘会跌到哪个点的问题，让人愉快多了。
有思想的人才会懂得问这样的问题。
我来回答一下。
个人操作理念，在我观念中，是股票诸多技能和思维中，首推第一位的。
没有这个，一切无从谈起。
市场上不成功的散户们为什么总是转不出套牢割肉割肉套牢的怪圈？终极原因就在
这里，没有个人操作理念。
人云亦云，或者听股评看博客，人家推荐就买，结果。
。
。
。
。
。
被各种庄托耍弄来蹂躏去。
资产一再缩水，然后再骂天骂地骂ZF。
个人操作理念，三部分。
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一，大趋势判断二，选股思路三，操作手法和纪律。
没有这三点，自己就要检讨了，因为我们要在这片食肉动物充斥的草原上生存下去
。

八、怎么样去向客户推荐买股票的内容

这些全靠自己的技术和对市场走向判断的经验。
看好市场走向，选定带动市场的版块，从板块中挑选龙头，所谓龙头就是此版块中
最先启动的，和业绩什么的无关。
还有记得一只股票不要推荐给3个以上的客户，小盘股就更是如此了。
推荐给客户多的话，主力会开始洗盘，主要就是洗这些大户，怕他们在拉升途中抛
货给他们造成损失。
这是肺腑之言哪⋯⋯我的客户被洗了一个月⋯⋯
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