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如何做好股票电话销售的开场白：电话销售开场白-
股识吧

一、电销话术开场白

这个要你大量的打电话总结出适合自己的经验话术，一般开场白都是一样的，首先
介绍自己公司和目的，前1分钟要让对方产生兴趣，一般一个电话是解决不了问题
的，需要多次电话才能成功，不同的客户又不同的回答，这要靠大量练习，电话打
多了就知道该说什么了，反应就很快了，话要说到客户心理，什么时候你达到既又
电销的目的了，又让客户感觉他欠你份人情就OK了

二、电话营销话术和开场白？

电话销售其实相对于直销来说更“简单”一点！
开始谈话时别一下就进入主题，要旁敲侧击。
例如你是卖茶叶的，你也许可以这样!
你：“您好，请问您是某某某先生（女士）吗？”
客户：“XXX”（也许你会被拒绝，如没被拒绝如下） 你：“您好，我是某某公
司的小张（小李，小吴！记住，说小名，这样会更方便你与客户间的交流）”
客户：“XXX”（也许你会被拒绝，如没被拒绝如下） 你：“根据公司和我对您
的了解，您应该是一位茶道专家吧？”（您应该是一位爱茶人士吧）
客户：“XXX” 到这以后，如果客户没有拒绝你，表示你已经成功了一半了！开
场白已经出来了，后面就看你自己了！ 在与客户交流时，你语言可以稍微诙谐一
点，这样你们的交流会更轻松！当然根据客户不同，语言组织也不同，一名优秀的
电话销售，你必须几句话就能抓住客户心理！ 销售，你必须先把自己销售给客户
，客户才会接受你的产品！所以先要和客户有一定的“心理交流”，千万不要急躁
否则注定失败！

三、电话销售开场白

原发布者:诺达名师电话销售九种开场白 作为一名优秀的电话销售员，在初次打
电话给客户时，必须要在30秒内做到公司及自我介绍，引起客户的兴趣，让客户愿
意继续谈下去。
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即销售员要在30秒钟内清楚地让客户知道下列3件事：    1、我是谁，我代表
哪家公司？    2、我打电话给客户的目的是什么？    3、我公司的产品
对客户有什么用途？电话销售开场白一：直截了当开场法  销售员：你好，女士
/先生吗？我是德裕理财俱乐部的理财顾问任奎，打扰您了，我们公司现在做一次
市场调研，能否请您帮个忙呢？ 客户：没关系，是什么事情？    ——客户
也可能回答：我很忙或者正在开会或者以其他原因拒绝。
 销售员必须马上接口：那我一个小时后再打给你吧，谢谢你的支持。
然后，销售员要主动挂断电话！ 当一个小时后打过去时必须营造一种很熟悉的气
氛，缩短距离感：女士/先生，你好！我姓任。
你叫我1小时后来电话的⋯⋯）电话销售开场白二：同类借故开场法 销售员：女
士/先生，我是德裕集团西安公司的任奎，我们没见过面，但可以和你交谈一分钟
吗？  客户：可以，什么事情？    ——客户也可能回答：我很忙或者正在
开会或者以其他原因拒绝。
  销售员必须马上接口：那我一个小时后再打给你，谢谢。
然后，销售员要主动挂断电话！  当一个小时后打过去时必须营造一种很熟悉的
气氛，缩短距离感：朱小姐/先生，你好！我姓任。
你叫我1小时后来电话的⋯⋯）电话销售开场白三：他人引荐开

四、电销话术开场白

您好，我是专业的股票市场投资顾问，能跟您咨询个问题吗?您身边有朋友在炒股
票吗?(问候，表明身份，探讨请教的语气来延展话题，切入主题策略)(股票是个大
众话题，如果电话对象合理，对股票投资很多人是有兴趣的.)

五、电话销售话术第一句怎么说好

您好，我是。
。
。
自报家门

六、电话销售话术开场白
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电话销售已经成为了现代比较流行的销售方式，拿起电话每个人都会，但是如何通
过电话与对方良好的沟通，并达成销售意向，可并不是一件简单的事情了。
成功的电话销售开场白，销售员要在30秒钟内清楚地让客户知道下列三件事：1、
我是谁，我代表哪家公司？2、我打电话给客户的目的是什么？3、我公司的产品对
客户有什么用途？开场白最好用最简短精炼的语句表达自己的意图，因为没人会有
耐心听一个陌生人在那发表长篇大论，而且客户关心的是这个电话是干什么的，能
够给他带来什么，没有用处的电话对任何人来说，都是浪费时间。
例如：您好，张总，我是早上果业有限公司XXX，我们公司主要是做各种高档水果
、干果产品配送，还有各种干果、红酒、茶油礼盒。
我们的产品您可以作为员工福利、节日礼品发放，还能提供给您的客户，维护好您
的客户关系。
注：不要总是问客户是否有兴趣，要帮助客户决定，引导客户的思维；
面对客户的拒绝不要立刻退缩，放弃，最主要是约客户面谈。

七、电话销售开场白

你好，女士(先生)很高兴为您服务！(然后就可以说自己需要说的了。
)

八、电话销售开场白怎么说

问候对方，并自报家门。
对客户简单了解，有针对性的介绍产品。

九、电话销售开场白要怎么说？

建议你换工作吧``在深圳这边做电话销售的多如牛毛，一般在人才市场的话都是硬
是找不到工作了，才会去做电话销售，在深圳`找不到工作的人一般都会先选择做
业务，业务里面一般做不了的，最后就选择了做电话营销，``我相信，你也应该知
道，待遇也低的可怜，与其这样，还不如早点走，找一个适合自己的工作，实在是
没必要在这工作上浪费时间的时间.....
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