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一、股票软件销售流程及思路？

呵呵，地毯式撒网，传销式忽悠。
。
。
经典。
。
如果你相信软件的话，股民就离赔钱不远了

二、证券软件的销售技巧有哪些?

三、如何销售炒股软件

所有的销售技巧，包括在（网络上）销售股票软件的技巧，可以简单地浓缩成一句
话，那就是：促使顾客达成交易的关键是满足顾客的欲望，你的产品是什么并不重
要，重要的是通过你的产品这个媒介，顾客可以得到某种欲望的满足。
当你与顾客进行行之有效的沟通时，顾客所感受到的不应该是你要卖给他东西，而
是能够从你这个得到非常专业的他所想要的帮助。
这，就是最关重要的销售任何产品的技巧。
许多专业销售人员感觉到自己在实际销售中面对的最大的、最令人头痛的、最难应
付的问题就是价格问题。
那么，为什么在销售中卖方会经常遇到价格问题？金钱是否就是决定买方购买的因
素？对于这一问题，我们关键是要正确认识和理解两种因素，一是清洁因素，二是
满足因素。
金钱并非最主要的激发买方购买的因素，金钱不足以激励买方产生强大的购买力量
。
当然，买方会因为支付太多而感到沮丧，但只是当他们认为其他人与他们相比能得
到折扣或更低价格时才会这样。
买方对付价格的态度与他们对待清洁的态度具有明显的相似之处，人们一般只是在
手脏了的时候或是习惯性地去洗手，仅是想保持清洁的或维持习惯的愿望促使人们
去洗手，这对价格与购买也是一样，所以价格因素在心理学上又称作清洁因素。
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如果金钱并非最主要的激发买方购买的因素，那么是什么呢？心理学通过大量研究
证实，买方购买的动力大多来自于成就感、对自身工作的满意、工作本身所具有的
挑战性、所担当的责任、个人发展的可能性以及对未来的期许等，这在心理学上称
作满足因素，因为它们能够促成满足，而清洁因素仅仅通过它们形成的不满足感起
作用。
所以，强调买方拥有产品后的价值感，而非对自己产品的观感，譬如成本，在销售
中是最最重要的技巧。
建议读一本书：《行为心理学》（学苑出版社，2003年）。
章乃器学院导师推荐书目 《行为心理学》全集下载(txt格式)：

四、如何销售股票软件

如下方法：1、搞免费股票培训，不要直接推销软件，以软件为例进行介绍；
2、建个群并在股吧推广，然后在群里用软件作分析，准确性高自然大家就乐意买
；
3、先在网站上免费给大家下载试用一个月时间，好用大家自然会购买；
4、直接到交易大厅推销（这个估计大家不会很欢迎的）。
最后说句：好软件肯定有需求，广告宣传很重要！

五、炒股软件推销技巧和方法以及经验心得？

炒股 软件推销

六、如何推销炒股软件

这个东西就是骗人 ，如何推销 只能看你有多么能说谎话了 谎话越大 推销的就好
例如你就说 巴菲特用的就是我们的炒股软件 （说实话你们的软件比这句话还假）

七、股票软件销售技巧

奉劝你二句，不要生气： 1、建议你改行，一是以为股票大环境现在不好！二是股
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票软件销售100%都是骗人的；
2、我最近几年带了很多从事股票销售转投我门下的人员，哈哈

八、如何做股票软件的推广

股票软件目前转化率比较高的推广就是做信息流广告，其次是竞价都还可以。
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