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上市公司同行业怎样比较-
如何估价上市公司，对比标准是什么-股识吧

一、上市公司一般以行业分类有哪些啊？

为了提高证券市场的信息质量，规范上市公司行业分类信息，中国证监会公布了《
上市公司行业分类指引》。
应该说，《指引》对上市公司的分类较原来两地交易所的行业划分更加细致，并且
参考和借鉴了国家统计局、联合国国际产业分类、北美产业分类标准和摩根斯坦利
全球行业分类等国内外权威行业划分标准。
然而，不少证券业专业人士认为，目前两地交易所公布的分类结果仍有值得商榷之
处。
按照《指引》的规定，上市公司分类的原则与方法是以上市公司营业收入为分类标
准。
当公司某类业务的营业收入比重大于或等于50%，则将其划入该业务相对应的类别
。
当公司没有一类业务的营业收入比重大于或等于50%时，若某类业务营业收入比重
比其他业务收入比重均高出30%，则将该公司划入此类业务相对应的行业类别。

二、公司上市后有那些优势和劣势

成为上市公司有哪些优势与劣势？ 答：上市公司在有些国家也称为公众公司，如
同公众人物一样，公司上市有很多优势，但同时也需要经受更多的考验。
总体而言，公司上市具有以下优势：（1）拓宽企业融资渠道，特别是上市后的再
融资，能够帮助公司很大程度上摆脱对银行的依赖。
（2）提升公司形象，提升企业品牌价值，上市公司是实力和信誉的体现，对公司
是再好不过的宣传。
（3）促进公司管理、运营合法化、规范化，有利于公司建立、完善现代企业制度
。
但在上市之后，公司也将面临巨大的挑战：（1）公司外部监督严格化，所有可能
影响股票价格和企业经营、管理的重大信息都需要及时公布，公司要面对来自政府
、社会、媒体的多重监督。
（2）公司内部管理公开化。
证监会和证券交易所对上市公司内部管理有近乎严苛的要求，很多公司的决策必须
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透明化。
（3）面临更多市场风险，股票价格易受市场波动，影响公司资产价值的因素增大
。
所有这些因素，都是在上市抉择前必须充分予以考虑的。

三、对比分析自己熟知的同行业不同企业的目标市场选择与市场
定位策略。请举例说明，跪求，求速度。

案例分析 营销经典：特步的差异化定位 2001年，特步公司在充分地分析论证后，
开始将应业资源由海外市场转向国内市场。
事实上，此时的国内市场竞争非常激烈，高端品牌有阿迪达斯，耐克，锐步等国际
品牌，中间有李宁，安踏，双星等大众品牌。
同时，在三四线品牌阵营中，又有很多数不清的地域品牌。
为了生存与进一步发展，特步选择了差异化生存之道。
特步通过科学的市场定位，通过产品差异化，形象差异化、推广差异化这3大策略
，一步步迈向成功之路。
一一一一一一

四、如何估价上市公司，对比标准是什么

对上市公司的股价，一个是对比同行业的估值，一个是对比历史的股值，参考市盈
率及市净率以及销售市值比率。

五、对比分析自己熟知的同行业不同企业的目标市场选择与市场
定位策略。请举例说明，跪求，求速度。

现在IT企业发展很快，对这方面的人才需求很大。
我们的生活现在也离不开网络。
所以这个。
。
。
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。
前景还是很好的。
。
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