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上市公司证券部设置哪儿些岗位－－证券公司有哪些岗位-
股识吧

一、一个上市公司的证劵部有哪些部门

1.行政管理部门，2.生产管理部门3.财务部门4.市场销售部门5.技术管理部门和研究
开发部门6.人力资源管理部门7.法律部门
这是一个上市公司所需要的部门，不是单单的说一个证券部要哪些部门
，要上市需要各部门的配合。

二、上市公司证券部都设立那些职位？

公司的投资部一般是公关部和副经理管辖一般的上市公司都有专门的投资部门一般
是由公司经理管理下面有主任和部门分管看公司大小应该也有5.6个职位

三、证券公司都有哪些职位 每个职位都是做什么的~？

一、经纪业务类 任职要求：本科及以上学历；
5年以上证券或者金融从业经验，3年以上营业部管理经验；
熟悉证券法规，符合中国证监会的证券高管人员任职条件；
具有较强的责任心，有较强的管理能力和市场拓展能力，在应聘地有广泛的客户资
源。
经纪业务部业务主办
任职要求：经济、工商管理、信息技术等相关专业本科及以上学历；
2年以上证券工作经验；
熟悉经纪业务规则和流程，熟悉证券法规和公司规章制度；
了解风险控制、财务等专业知识，有证券从业人员资格证书；
沟通协调能力强，有一定管理能力；
写作能力较强，有独立撰写制度流程的经验。
证券分析师任职要求：本科及以上学历，金融、证券投资等经济类相关专业；
熟悉各类金融产品，具备证券投资咨询资格；
具有较强的证券投资分析能力；
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具有良好的口头表达及沟通能力；
2年以上投资理财工作经验或投资咨询岗位工作经历；
具有较高的行情把握能力、投资分析能力和市场影响力。
高级客户经理 任职要求：专科及以上学历，有客户资源者优先；
有市场营销或金融业从业经验；
品德良好，无不良记录；
有较强的沟通能力和客户开发能力。
营业部信息技术员 任职要求：国家统招计算机、通信等相关专业本科及以上学历
或者从事证券公司信息技术工作三年以上且具有计算机相关专业大专学历；
熟悉MS Windows 2k/xp、MS SQL Server 2k、Novell Netware 4.11、MS
Foxpro、Linux，能够独立分析和解决计算机相关软硬件故障；
具有良好的团队合作精神，性格开朗，良好的协调沟通能力，工作积极主动，良好
的敬业精神；
具有MCSE、CCNA、CNE、证券从业人员等资格者优先。
营业部客户服务人员
任职要求：本科及以上学历，熟悉经纪业务规则和流程，有档案管理经验者优先；
具有较强的沟通能力；
责任心强，考虑问题细致；
办事迅速准确，能敏锐发现问题；
熟练使用办公软件、办公自动化设备。
二、投行业务类保荐代表人任职要求：具有保荐代表人资格；
有投行项目运作经验；
工作主动、自我进取，具有团队合作精神，有良好的敬业精神。
高级经理任职要求：本科及以上学历；
具有2-3年投行或证券相关从业经历；
有成功的投行项目运作经验；
工作主动、自我进取，具有团队合作精神，有良好的敬业精神；
通过保荐代表人资格考试者优先。
项目助理任职要求：财经专业研究生及以上学历；
工作主动、自我进取，具有团队合作精神，有良好的敬业精神。
三、研究类行业研究员任职要求：有色金属、医药、旅游、区域经济、机械等相关
专业，研究生及以上学历；
两年以上证券研究或相关行业工作经验（同时具备者优先），其中一年以上证券研
究经验；
具备较深厚的产业理论和行业分析基础，熟悉相关领域企业运作和行业相关知识；
逻辑判断能力强，较强的人际交往能力，良好的文字、口头表达能力；
工作主动、自我进取，具有团队合作精神，有良好的敬业精神。
助理研究员任职要求：机械工程、材料、有色金属、财经、金融工程、旅游、区域
经济等相关专业研究生及以上学历；
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具有两年以上相关行业工作经历，熟悉证券行业；
有较强的文笔功夫，能够快速将手头资料组织成文章；
具有较强人际交往能力；
工作主动、自我进取，具有团队合作精神，有良好的敬业精神。
四、财务类核算部副经理 任职要求：财经专业本科及以上学历；
道德素质良好；
5年以上财务工作经验；
有证券、会计师事务所从业经验或注册会计师资格者优先。
营业部财务经理

四、证券公司有什么部门与职位

一、证券发行员职位概述：证券发行员是指在证券经营机构从事证券代理发行业务
的专业人员。
二、证券交易员职位概述：证券交易员是指在证券经营机构从事证券代理交易、自
营业务的专业人员。
三、证券投资顾问职位概述：证券投资顾问是指从事向客户提供证券投资咨询、理
财顾问服务并收取报酬的专业人员四、证券经纪人职位概述：证券经纪人指在证券
交易所中接受客户指令买卖证券，充当交易双方中介并收取佣金的证券商。
它可分为三类，即佣金经纪人、两元经纪人与债券经纪人。
拓展资料：要分清到证券公司主要工作，首先要明白证券公司的主要部门。
1、投资银行部，承销保荐(股票和债券)和并购，主要做业务。
2、经纪业务部，主要拉客户的(俗了点，实事)。
3、资产管理部，跟基金公司业务有点类似，做证券投资的，交易员。
4、研究所，宏观，行业研究的。
宏观大多需要博士毕业，行业研究，硕士即可，多数券商喜欢招聘有行业背景(本
科理工或在相关公司工作过)的做行研。
5、直接投资部(多是以分公司的形式成立的，如中信的，金石投资；
国信的，弘盛投资，都在创业板有项目上市)，有十多家证券公司都成立了直投部
，以后会更多。
大多需要有经验的，投行经验或者项目经验，因为这个部门的主要工作就是找项目
。
6、随着股指期货和融资融券推出后，也会成立相关部门，也会需要研究员，以后
应届生也可尝试。
7、电子商务部，计算机专业的，感兴趣的可以试试。
主要是保证交易网络的畅通的。
应届研究生，毕业多数去去投行部或者研究所，本科毕业可进营业部做经纪业务。
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五、证券公司有哪些岗位

如果你没有什么关系的话，除了客户经理，其他岗位没戏的 只有客户经理这个岗
位大量需要人，原因你也知道，这个岗位门槛低，而且是帮证券公司拉客户的，自
然大量需求 其他普通岗位，基本上一个萝卜一个坑，不差人的，对于应届生来说
，没有关系，那就意味着没戏了 专业性岗位，比如分析师之类的，那看的是资历
，有相关从业经验的人才需要，应届生也不需要的
所以，没有关系的话，你只能选择做客户经理，或者不做

六、证券公司有哪些职位

营业部的话分成前台（客户经理）中台（客服）后台（柜台）。
客户经理就是出去跑客户啊，跑社区啊跑银行啊，通常是分成营业部的客户经理都
是分成几个团队的，你要学习的话你的团队长和其他同团队的老人都是可以教你的
，你自己要多问~去银行驻点的话一般也是几个人一起去的，你可以看人家怎么做
，不过有银行这么好的渠道让你去已经是很好的机会了，人家不会那么好把这么好
的客户资源让你去做~对了小券商的客户经理一般都要兼任投资顾问，就是给你的
顾客进行信息方面的服务，所以你还是要加强专业方面的知识基础才能做得更好。
绝对是很有挑战的工作；
中台就不用拉客户了，做公司中不归属任何客户经理的那部分客户的服务，另外还
有其他一些客户档案整理之类的活儿，他们的专业基础会更好一些，甚至有几个也
叫做分析师的人物，他们会给客户经理推荐一些股票，还会开一些投资者学习会之
类的。

七、证券公司一般有哪些部门？

证券营业部是证券公司的一个部门，主要功能是给炒股的客户提供一个炒股的场所
.营业部里的前台部门主要有市场部和服务部等部门，市场部的工作是开发客户，
服务部当然是做客户的服务的.至于后台的财务部和后勤部门，都是对员工的管理
和服务的部门，一般客户是不会接触的
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