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股票期货交易员怎么找客户⋯怎么寻找股指期货客户-
股识吧

一、做期货的话应该怎么找客源啊？

把所有亲戚同学摸个遍，跟他说：“这样的，我最近期货公司上班，现在开发客户
，我呢不知道怎么把期货知识教给客户，这样我先给你培训期货知识，你看哪里不
懂，你跟我说不理解的地方，这样我下次客户讲会好一点，帮个忙行哇”说不准，
你同学聊着聊着觉得，唉这个不错啊。
我也开个户吧。
再问他要他认为可能对这方面感兴趣的3个人，说对方不做就不打扰，把圈子给扩
开。
一开始的营销都是从自己身边的关系网络开始，关系是第一步。

二、做期货怎么样联系客户

期货客户经理，投资顾问，经纪人都是这样的，熬过一段时间经验自然就积累了，
等有了自己一套计划就有很大的针对性了，运气+努力吧。
希望你能早日挖掘到你的第一桶金。
打个预防针，前期你也许会压力很大，贵在坚持吧。
。

三、请问股票操盘手怎样寻找客户？

那你去考个证吧！比如自考之类的！为了长期的发展！或者你通过一些网上营销找
客户，先给客户赚到钱，赢得客户的信任。
真正的能力才是实的，你可以找找那个企业需要操盘手，用实力跟他们说话。
不要去证券公司和基金的，去那些个人和企业。
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四、我是一名期货公司业务员，请问怎样才能找到客户啊？

去证券交易所，现在股市行情不好。
有投资欲望和投资经验的股民是期货的潜在客户。
去大的写字楼，发传单。
现在来说，开发期货客户光靠打电话是不行的。

五、怎么寻找股指期货客户

找些有资金的 现在正做股票的 比较好接受 再讲期货的优点儿
也要对客户讲到必要的风险 以后必定是自己的客户 要对客户负责呀

六、做期货的话应该怎么找客源啊？

在找客户之前建议你先加深自己在期货方面的知识，现在想做期货的人很多，但是
害怕风险的人更多，用你很专业的知识，和你对市场的见解去开发你的客户，至于
客户怎么寻找，那很简单，广场的散步，朋友，朋友的朋友，只要愿意倾听的人，
都是你的潜在客户，个人认为，自己的知识最关键，否则什么样的客户也不好把握
。
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