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股票客户经理在哪里找.中信证券怎么能查到自己的客户
经理-股识吧

一、如何查询我的华泰证券客户经理

打客服，然后说账户，她们就给你客户经理手机号的，我就是这样改佣金的

二、在证券公司做客户经理，没有经验，怎么找客户？或者怎样
推出自己？

拉动亲戚，朋友门，转户

三、新手想炒股怎么找客户经理啊

您好，针对您的问题，国泰君安上海分公司给予如下解答&nbsp；
新手炒股首先，炒股开户一定是要本人用本人的身份证办理的，不能代理其他人开
户，也不能用自己家人的身份证和银行卡为自己开户。
其次，找一家口碑好一点的证券公司去做炒股开户，一般新手炒股开户以后最好是
有一位专业人士指导一下的，否则如何下载软件，如何做转账，如何做基本的操作
都一无所知。
再次，找到适合的证券公司以后再他们正常营业时间（一般是工作日周一到周五上
午9点到下午的15点，有的证券公司周末也是可以办理开户的，去之前可以打听清
楚，最好能够在网上找到工作人员预约一下）去办理开户就可以了。
最后，在证券公司开户以后，找他们的客户经理指导一下简单的软件下载以及印证
转帐如何操作就可以了。
以上是新手炒股开户的简单步骤，不过开好户以后也可以不急着买股票的，因为证
券公司有的理财产品也很不错的，可以适当的做做，有时候比做股票也不差的。
登录国泰君安上海分公司*：//sh.gtja*进行预约即可有客户经理对应服务。
希望我们国泰君安证券上海分公司的回答可以让您满意！回答人员：国泰君安证券
客户经理：洪经理（员工工号009301）国泰君安证券——百度知道企业平台乐意为
您服务！如仍有疑问，欢迎向国泰君安证券上海分公司官网或企业知道平台提问。
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四、网上平安证券怎么查客户经理

1、证券公司的客户经理一般是当初去证券公司开户时的客户经理，一般不会换客
户经理的。
如果要查询客户经理，最简单也是最快捷的方法就是打电话给证券公司要求查询。
2、中国的证券公司客户经理是指接受证券公司的聘用，从事客户招揽和客户服务
等活动的证券公司营销人员（业内自称金融业农民工）。
成功的客户经理的收入是非常可观的。
客户经理收入的高低，并不依赖于职位的高低，是否得到老板的赏识，而是完全取
决于其所拥有的客户的价值。
证券客户经理的薪资一般由：“底薪+提成（股票佣金提成+基金佣金提成）+年底
利润分红”构成。

五、股票开户为什么要找客户经理？

如果不找客户经理，直接去营业部，那你就会被算为证券公司的自然增长客户，任
何人都不能和公司分享你所缴纳的佣金，所以在营业部接待你的人不会有任何利益
相关，所以就不会给你调佣金。
你的证券资金账户在券商手里，在你通过银证转账转到证券账户的时候，证券公司
就能看到你的资金量。

六、如何查询自己在证券公司的客户经理

1、证券公司的客户经理一般是当初去证券公司开户时的客户经理，一般不会换客
户经理的。
如果要查询客户经理，最简单也是最快捷的方法就是打电话给证券公司要求查询。
2、中国的证券公司客户经理是指接受证券公司的聘用，从事客户招揽和客户服务
等活动的证券公司营销人员（业内自称金融业农民工）。
成功的客户经理的收入是非常可观的。
客户经理收入的高低，并不依赖于职位的高低，是否得到老板的赏识，而是完全取
决于其所拥有的客户的价值。
证券客户经理的薪资一般由：“底薪+提成（股票佣金提成+基金佣金提成）+年底
利润分红”构成。
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七、证券 客户经理

1.证券客户经理的收入由哪几块组成？ 答：1是开户（有效户）收入，2是佣金提成
2.开户有没有提成的？ 答：有提成，必须是有效户，空户没有（意思就是你开的户
里要有资金在做股票，这个资金要大于一个数额）各公司规定不一样，有很多是2
万 3.网上交易的有没有提成呢？若有，佣金提成和在营业部交易的提成相等吗？如
果少是少多少呢？ 答：只要是交易都产生佣金，当然有提成。
佣金在网上交易和营业部交易手续费有所不同，但是佣金都是给你提一样的，例如
10%，30%，50%。
（客户交易的费用是他成交单子的千分之1-3）就是说，客户买了1万元股票，佣金
是30元（我们按照千3的佣金算），你的提成从这个30元里面提百分之多少。
如果你做久了，手上的客户越来越多，资产量也越堆越高，能达到几个亿，他们每
月的操作股票产生的佣金，能给你带来不菲的收入，（跳槽之后这个客户不跟着你
转到新公司，可就没有啦）。
4.在证券公司的发展空间怎样？什么岗位才能给缴住房公积金？
答：发展空间很好。
但是市场不好的时候，比如今年，新开户的人少了，从别的公司转户过来的也少了
，开展业务特别困难，所以你赚的也少了，在07年一个普通客户经理轻松地能开很
多户，但是今年，打破脑袋也找不着几个客户，所以赚的就少多了，再加上证券公
司要不了那么多人，开始想办法砍掉一部分业绩不好的客户经理。
国泰君安是大公司，在佣金上没有优势，不如一些推出超级低佣的小公司，但是口
碑和品牌好，是07年开户数量和产生佣金最高的证券公司之一。
如果在这样的大公司呆久了，能升级到区域经理或者总监这个级别当然更好了，毕
竟是金融中层嘛。
但是如果上不去的话，想跳槽也有优势，从大公司到小公司当个小小的管理人员不
成问题，但是从小公司到大公司，可就困难了。
对，现在要求必须有证上岗，在查这个，所以你如果暂时没有证的话，得在10月考
个证书。
从业资格的，5科过2科即可。

八、中信证券怎么能查到自己的客户经理
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您好，开户的时候联系您的人就是客户经理，如果没通过联系，自己在网上或者前
台开户，属于公司公共账户，没有固定的客户经理，建议您联系一个客户经理重新
开立一个账户

九、我想开户，怎么找证券客户经理?

您好： 在国泰君安的网上预约就会给您匹配客户经理，客户经理主动联系您的。
您拨大全国的客服95521选*人工服务进行预约，或开户咨讯，也会有客户经理主动
联络您的。
另外，有些银行也有证券公司的客户经理驻点的。
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