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股票销售和贷款销售哪个好做⋯在武汉做金融投资理财股
票的销售好不好做.如题 谢谢了-股识吧

一、贷款销售员好做还是房子销售好做

凡是销售工作，都不会轻松，因为现在各行各业基本都是供大于求。
至于说贷款销售还是房产销售哪个好做？相比较而言，房地产中的一手房（新房）
销售，要逼贷款销售员好做一些。
因为：房地产尽管一直是舆论争议话题，但房地产发展这二十多年，房价总的趋势
是在上涨，除了个别地方，房地产需求也比较旺盛，特别是在国内投资渠道狭窄的
现实状况下，房产投资居高不下，房产在通胀的今天，其保值作用十分明显。
一手房的销售人员，就是置业顾问，能依靠开发商强大的平台优势、强大广告和渠
道拓客能力、高逼格的案场打造，以及高频次的活动营销，来吸引客户，置业顾问
只需要把握客户需求，完成交易促成，即使客户来访少，置业顾问也可以依赖开发
商提供的客户名单和整合的渠道，做电话行销和外出拓展。
而贷款销售虽然适用范围更广，无论什么行业都需要资金支持。
但因为这些年关于贷款的丑闻，特别是p2p网贷平台频繁跑路的新闻报道，再加上
满大街的贷款理财公司，每天大量的贷款电话骚扰，让很多人觉得这里面骗局居多
（实际不是这样，但客户就这么认为），造成贷款行业口碑不好，除非你在四大国
有银行做贷款销售，否则销售难度很大。
另外，贷款销售主要的业务模式是电话营销，这些年电话营销已经泛滥成灾，不少
客户非常讨厌电话骚扰，成功率很低，对销售人员的信心打击很大，看你能承受的
了不。

二、做金融销售好吗？底薪低、可是提成很高、这个好做吗这个
工作？

金融销售是非常吃提成的，喜欢做并且有较强能力的人年薪过百万很正常。
但是这一行的现状是人才流失率特别高，原因主要是销售类的工作开始的时候成就
感比较低，开前几单也比较难，很可能需要从亲戚朋友那里寻求一些帮助。
所以金融销售相对来说不太适合初入职场的小白，更适合有几年工作经验，并且积
累了一定人脉的人，但是如果小白能坚持下来，慢慢摸索，后期的发展也是很值得
期待的。
销售类的工作特别锻炼人，也比较自由，如果真的有兴趣做并且有一定人脉资源的
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，可以尝试一下。
但是也要提前打打预防针，行百里者半九十，如果没有兴趣或者对销售类工作有些
抵触的或者性格本身就不太适合的，还是选择从事自身专业背景相关的工作慢慢积
累会更好一些。

三、做哪种销售类的工作好些

你面试的这3个都不是太理想，只能相对来说做地推，学点实战拜访经验，暂时还
行，不过不是长久之计。
做信用贷款和网络销售一点实际意义也没有。
如果你要做销售业务的话，要做的好其实实业和虚拟都可以，但我周围做业务做得
好的拿到高薪的，基本都是欧美大外企（做食品行业、医药行业的居多）销售业务
员，进去工资就不低，上海这样的外企销售进去就有6000以上，做个2年左右就能
升职到区域销售主管，薪水就在1万以上了，如果运气好，5年左右做到销售大区经
理，年薪都在30万以上了。
我周围就有这样的人，建议你可以从这个思路上去考量。
望采纳我的建议和回答。

四、贷款销售是什么样的工作

如果是银行，那么恭喜你获得个比较不错的工作。
这基本不用销售，人家都会来找你。
如果是贷款公司，那么就辛苦了。
公司是骗子公司都不一定，而且能找到的客户一般都是银行不能贷到款的客户，有
违法嫌疑。

五、现在的金融销售好做吗？比如股票和原油类。

不好做，现在满大街都是投资
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六、在武汉做金融投资理财股票的销售好不好做.如题 谢谢了

在哪里都不好做，特别是现在金融危机，没有多少人再去盲目的做这些相对的高风
险的投资了，那么做理财投资这方面的销售，会更加困难！ 求采纳

七、请问做股票软件销售前景怎么样啊?

现在很多专业不专业的公司都在做股票分析，有一部分还是相当不错的，但问题在
于你的分析呢感、能力和势力，最主要的是要守信用。

八、做金融销售好吗？底薪低、可是提成很高、这个好做吗这个
工作？

金融销售是非常吃提成的，喜欢做并且有较强能力的人年薪过百万很正常。
但是这一行的现状是人才流失率特别高，原因主要是销售类的工作开始的时候成就
感比较低，开前几单也比较难，很可能需要从亲戚朋友那里寻求一些帮助。
所以金融销售相对来说不太适合初入职场的小白，更适合有几年工作经验，并且积
累了一定人脉的人，但是如果小白能坚持下来，慢慢摸索，后期的发展也是很值得
期待的。
销售类的工作特别锻炼人，也比较自由，如果真的有兴趣做并且有一定人脉资源的
，可以尝试一下。
但是也要提前打打预防针，行百里者半九十，如果没有兴趣或者对销售类工作有些
抵触的或者性格本身就不太适合的，还是选择从事自身专业背景相关的工作慢慢积
累会更好一些。

九、请问做股票软件销售怎么样？

还是可以的，看你怎么做了，股票软件销售主要是推广该公司的付费系统，软件是
否好卖取决于你对自己的定位，已经你的公司对自己产品的定位。
股民的心理是为了赚钱。
往往有的公司通过给股票的方式拉股民付费买软件，这样的公司不值得做。
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因为这样的公司基本上活不了多久。
要做的话还是要真正找一家可以长期去为之奋斗的公司。
另外是需要了解股票知识的，一般都会有培训的，学历低不是问题。
只要你会说话就行，一般现在都是采取电话营销的方式销售软件。
仅供参考
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