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股票电销怎么博取同情心证券电销话术(如何把一项对股
民很有帮助服务讲解到股民心坎上)-股识吧

一、做电销在股市行情暴涨或暴跌的各种情况下要怎么去扫白单
开场白

真真的原因是所谓的机构，主力想把利润最大化，当他在低位弄到廉价的了筹码时
，就想着要怎么样才能把该股票快速拉离他的成本区，然后用相对短的时间推上他
的目标价位，欺瞒拐骗，找黑嘴，找股托，做假消息，假新闻，千方百计把股价拉
上去，如是就有了我们看到的暴涨，暴涨过后，在高位他们把筹码换给了散户，该
票失去了强拉的动力，成为了空中楼阁，泡沫要破了，回归本位，加上套牢的散户
，哀鸿遍野的割肉，使得股票急速下挫，这就是暴涨暴跌的真实原因.

二、股市里左侧进场机会是什么意思？

左侧交易即随个股下跌途中买进、右侧交易即随个股在上涨途中买进。

三、我是一个做股票电销，怎么才能提高业绩？

1过硬的心理素质。
做电销，最首要的就是要脸皮厚，不怕被拒绝。
心理素质要好，不能遭受一点”不适“，就想挂电话。
如果是这样，那么你永远都卖不出产品。
2处惊不变的胆识和能力。
可能是习惯了被粗鲁的拒绝，所以当大多数的话务员听到电话另一端传来彬彬有礼
的声音时反倒会蒙场，此时，话务员可能会选择挂断电话，或者急不择言的介绍，
最终损失掉潜在客户。
所以要想提升自己的业绩，不妨先锻炼自己处事不惊的能力和胆识。
3要有角色快速转换的能力。
电销面对的客户量是很大的，一天话务员要拨出的电话大概有200来个，这从某种
程度上要求话务员必须有角色快速转换的能力，不能说打了一个女强人的电话后，
再打一个老年人的电话时还是一样的语速和表达方式。
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4把握产品卖点，琢磨亮点。
产品的卖点一般都会在培训中被反复强调，但是有时卖点是和客户需求不沾边的，
所以在销售过程中不要满足于对产品知识的大致了解，要多琢磨产品怎样和客户的
需求挂上钩。
5尊重客户，从客户的角度出发。
推销产品的过程也是向别人展示自己的过程。
要想让别人接受自己的产品，首先就得让客户接受自己。
那么怎样让客户接受自己呢？尊重是第一位的，不管客户的语气怎样的蛮横、傲慢
，都要控制好自己的音色音量，做到不着急不生气，从客户的实用角度有针对性地
介绍渲染产品的某个方面。
6不和客户发生争执，更不要和客户纠结一个问题。
在和客户交流的过程中，客户往往会就某一句话问东问西，这时千万不要和客户较
真，解答完客户的疑虑后，要很快转到产品的卖点上，不要被客户的问题带的跑偏
了。
更不要和客户发生争执，针对模棱两可、不影响销售的说辞，尽可以回答：嗯
，是等来肯定客户，以将谈话尽快地转到产品上。
7反复拉动，不轻易放弃。
电销不是一蹴而就的，在一次成功的销售中，最少也要有三次拉动。
所以在销售的过程中千万不能轻易放弃。
在一通电话中要针对产品和客户需求的结合点反复拉动，直至成功。
要注意的是在一通电话中如果拉动超过了六次，那么就要先结束这通电话了，因为
继续拉动会造成客户反感，不利于下一通电话的沟通。

四、各位帮帮忙。我现在有一问：当在电销中遇到老股民活对股
市有自己简介的情况下，我们怎么办。

遇到老顽固 下一个 就OK 偶尔打电话 保持联系

五、如何在朋友圈发一句博得别人同情的话？

这个时代。
不需要这么做。
自己努力加油，你发一些博取同情的话，其实背地里很多人都在看你的笑话。
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六、在校不上早晚自习的“理由”

就是博取老师的爱心及同情心

七、证券电销话术(如何把一项对股民很有帮助服务讲解到股民
心坎上)

开户送钱，他还不来吗
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