
股识吧    gupiaozhishiba.com
 

2021年供应链上市公司有哪些_华为手机产业链上的上市
公司有哪几个?-股识吧

一、页岩油概念股一览 页岩油概念上市公司有哪些

投资建议我们分析了整个天然气的产业链，认为从时间角度看，首选储运环节（下
游需求爆发式增长带动）、次选勘探开发环节（上游开采逐步推动进步）；
同时在天然气占能源消费不断提高的大背景下，拥有天然气资源和分销管网的企业
将持续受益。
我们建议长期持续跟踪关注天然气产业链上的公司，其中建议重点关注下列公司：
储藏运输：富瑞特装、蓝科高新(加入自选股，参加模拟炒股)、中集安瑞科勘探开
发：杰瑞股份、江钻股份、恒泰艾普(加入自选股，参加模拟炒股)、通源石油(加
入自选股，参加模拟炒股)、宏华集团资源&amp；
分销：煤气化(加入自选股，参加模拟炒股)、领先科技(加入自选股，参加模拟炒
股)、东华能源(加入自选股，参加模拟炒股)、昆仑能源、广汇股份(加入自选股，
参加模拟炒股)。
参考自：财富赢家网 *：//stock1.cf8*.cn/news/20220224/365390，5.shtml

二、新能源汽车的供应链涉及电池源头供应商的产业有哪些？上
市公司业绩较好有哪些？

锂电池 -比亚迪正极材料-天齐锂业，佛山照明，中信集团，杉杉

三、深圳有哪些供应链公司上市了

利丰公司。
。
。
。
。
。
。
。

                                                  页面 1 / 5



股识吧    gupiaozhishiba.com
 

。
。
。
。
。

四、供应链金融公司有哪些呢？

一个特定商品的供应链从原材料采购，到制成中间及最终产品，最后由销售网络把
产品送到消费者手中，将供应商、制造商、分销商、零售商、直到最终用户连成一
个整体。
在这个供应链中，竞争力较强、规模较大的核心企业因其强势地位，往往在交货、
价格、账期等贸易条件方面对上下游配套企业要求苛刻，从而给这些企业造成了巨
大的压力。
而上下游配套企业恰恰大多是中小企业，难以从银行融资，结果最后造成资金链十
分紧张，整个供应链出现失衡。
“供应链金融”最大的特点就是在供应链中寻找出一个大的核心企业，以核心企业
为出发点，为供应链提供金融支持。
云图征信搭建"互联网+供应链金融服务"平台，为核心企业提供产品化服务，提升
其客户粘度和效益，同时高效快捷地服务于其上下游企业，降低中小企业在传统融
资中的高昂成本，解决融资难题。
应答时间：2022-01-13，最新业务变化请以平安银行官网公布为准。
[平安银行我知道]想要知道更多？快来看“平安银行我知道”吧~
*s：//b.pingan*.cn/paim/iknow/index.html

五、供应链公司排行榜有哪些？恒捷供应链排名怎么样？

研究和咨询公司Gartner公布2022年全球供应链25强公司排名(The Gartner Supply
Chain Top 25 for 2022)，联合利华连续三年获得第一名。
长期的供应链领导者、去年名列第二位的麦当劳，则加入了包括苹果、宝洁和亚马
逊在内的“大师级”(Masters)行列。
本排行榜是依据Gartner和同行的意见，公司最近三年的总资产报酬率，库存周转
水平，收入增长水平，企业社会责任(CSR)等指标，最后得出各企业的综合得分，
并排出顺序。
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综合得分=同行的意见×25%+Gartner研究意见×25%+总资产报酬率×20%+库存周
转率×10%+收入增长×10%+CSR成分得分×10%。
上榜公司的年营收要高于120亿美元。
排名 公司 总部所在地 综合得分1、联合利华(Unilever) 英国/荷兰 6.362、Inditex
西班牙 4.853、思科(Cisco Systems) 美国 4.414、高露洁棕榄(Colgate-Palmolive) 美国
4.405、英特尔(Intel) 美国 4.366、耐克(Nike) 美国 4.257、雀巢(Nestle) 瑞士
4.218、百事公司(PepsiCo) 美国 3.999、H&amp；
M 瑞典 3.9610、星巴克(Starbucks) 美国 3.8511、3M 美国
3.5612、施耐德电气(Schneider Electric) 法国 3.5513、诺和诺德(Novo Nordisk) 丹麦
3.3714、惠普(HP Inc.) 美国 3.3015、欧莱雅(L’Oreal) 法国
3.2616、帝亚吉欧(Diageo) 英国 3.2517、三星电子(Samsung Electronics) 韩国
3.2218、强生(Johnson &amp；
Johnson) 美国 3.0819、巴斯夫(BASF) 德国 3.0220、沃尔玛(Walmart) 美国
2.9821、金佰利(Kimberly-Clark) 美国 2.9622、可口可乐(The Coca Cola Co.) 美国
2.8723、家得宝(Home Depot) 美国 2.8124、阿迪达斯(Adidas) 德国
2.5825、宝马(BMW) 德国 2.4

六、2022年开展社区团购必须重视哪些问题？

一、从销地供应链到产地供应链大部分社区团购公司的买手制是没有培育起来的，
而是严重依赖本地供货商，把本地供货商作为了自己的买手，但是大部分本地供货
商却没有什么产品营销能力，只是个二道贩子。
他可以跟任何社区电商平台合作，一旦合作，所有平台其实本质上都在同质化竞争
。
本质上，社区电商是一个需求链驱动供应链的业态。
所以，供应链体系的建设、优化是社区团购电商长远发展的关键，而能够代表社区
团购未来发展防线的不是那些虚有其表的销地供应链支撑的社区电商公司，而是具
有产地供应链优势的社区电商公司。
二、重点本地化运营、精细化目前很多公司在进行区域扩张，可以说是蒙眼狂飙。
这就导致了很多运营细节跟不上，这些小问题越累积越多，最终可能会变成“溃于
蚁穴”的悲剧。
因此社区团购的发展要打好基础，注意拓展速度跟得运营能力要形成正比。
虽然说社区电商公司比较轻，但也不是靠着一个IT系统+运营人员就可以飙起来的
。
社区电商公司本质上是一家供应链公司，是一个M2C(产销一体化)模式的公司，供
应链好比蛇之7寸，重要性自然不言而喻。
目前来看，很多平台商品选品的原则是：稀缺、本地、特色；
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切入的场景是当地社区居民的高频且刚需的三个场景：厨房(米面粮油、蔬菜等)、
客厅(水果+休闲视频)、卧室(美妆用品)。
所以，在异地扩张的过程中，复制的也是这种“方法论”，如何挖掘出符合当地社
区居民消费的爆款商品，如何找到符合这些要求的供应链是关键。
三、强化运营能力，善于借助智能工具本质上，社区电商综合利用了地段式流量和
社交式流量来降低成本，进而提高效率，以达到强化体验的目的。
从成本和效率来说，一点都不担心各个社区电商平台的运营能力，唯一担心的就是
用户体验，平台的每一次活动、运营方式都要有温度感、亲切感和服务感。
所以社区团购系统本身的运营能力和用户体验也是至关重要的。

七、华为手机产业链上的上市公司有哪几个?

华为没有上市

八、锂电池概念股有哪些？锂电池产业链上市公司一览

展开全部 分析指出，锂电池产业链上市公司主要包括锂资源上市公司、锂离子电
池材料上市公司和锂离子电池上市公司。
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