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客户是上市公司拖款怎么办——客户与厂家的货款纠纷问
题 我客户拖欠我货款
我可不可以从法律方面求助？-股识吧

一、假如你碰到客户拖款怎么办

xx谈钱伤感情我也不想追你要 可是没办法 你看有空帮我办理了

二、大家进来说说遇到客户拖款的事情是怎么处理的

没有高级方法，这就像遇到小偷一样，他已心怀不轨，你就防不胜防。
虽说恶意的方法有效，但副作用太大，后面的成本可能更高。
运气好就“磨”回来吧。

三、尾款客户迟迟不给，该怎么办？

我是销售升降机的，一般合同流程是，首付全款的30%，付到货运站再付到全款的
90%，安装完毕后付清余款。
有一客户信誓旦旦说首付给你一万，安装完毕后付清你尾款，刚开始我没同意。
客户请自来公司，说的挺实在。
说安装完了这一台付清余款后，还有一台，接着给你打全款，让你公司做。
老板信以为真，以为钓到大鱼了，就把合同签了。
升降机给他安装完毕后，他说家里出了点事，处理完后就给全款，谁知一拖再拖。
我夹在中间很难受。
老板还算厚道，没给我脸子看，只是一个劲的愁闷烟，我心里明白，这钱再难要，
我也得去要啊！客户电话也接，短信也会，就是迟迟不打款，纠结！！怎麽办呢？

四、客户拖欠货款怎么办

其实只要注意以下几点，大家都可以通过法律途径解决。
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第一，收集证据。
具体的说，主要有以下证据。
1、要有欠条、对帐单、结算单等债权凭证，这些是直接证据。
2、如果没有这些直接证据，那就需要有合同、送货单、订货单、入库单、转账记
录等间接证据，这些单据也一定要有对方的签字或者盖章确认。
此外，双方在履行合同过程中形成的会谈纪要、往来函等，可能会对原合同有一定
的补充或变更，这些证据也应当注意保存。
如果收集证据确有困难的，也可以向法院申请法庭调查。
第二，还要注意收集对方的财产状况。
1、起诉前应当详细了解对方的财产状况，包括房屋、土地、车辆以及银行存款等
。
2、如果对方有财产的，在起诉的时候应该向法院申请财产保全，防止对方在诉讼
期间转移、隐匿或者变卖财产，以便案件审结后能够顺利执行。

五、企业拖欠货款是找律师还是找要债公司好

建议找律师处理，找追债公司的话，如果追债公司追债手段涉嫌刑事犯罪，委托人
可能也会被追究责任。
关于律师收费律师收费具体查询《广东省物价局、司法厅律师服务收费管理实施办
法》。
目前，律师行业普遍采取政府指导价收费和风险收费。
政府指导价收费如下：广东省律师服务政府指导价一、按计时收费方式收费的收费
标准：200-3000元/小时。
二、按计件收费方式收费的收费标准：1.刑事：(1)侦查阶段：2000-6000元/件(2)审
查起诉阶段：6000-16000元/件(3)审判阶段：6000-33000元/件刑事自诉、担任被害人
代理人的按上列标准执行。
刑事案件因时间或地域跨度极大、属集团犯罪和其他案情重大的、复杂的，可以在
不高于规定标准1.5倍之内协商确定收费标准。
2.不涉及财产的民事、行政诉讼：3000-20000元/件三、涉及财产的民事、行政诉讼
收费标准：在收取基础费用1000-8000元的基础上再按其争议标的额分段按比例累
加计算收取：5万元(含5万元)以下：免加收5万-10万(含10万元)：8%10万-50万(含50
万元)：5%50万-100万(含100万元)：4%100万-500万(含500万元)：3%500万-1000万(
含1000万元)：2%1000万-5000万(含5000万元)：1%5000万元以上：0.5%风险收费如
下：风险代理收费是指律师事务所在接受委托时，只收取基础费用，其余服务报酬
由律师事务所与委托人就委托事项应实现的目标、效果和支付律师服务费的时间、
比例、条件等先行约定，达到约定条件的，按约定支付费用；
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不能实现约定的，不再支付任何费用。
实行风险代理收费，律师事务所应当与委托人签订风险代理收费合同，约定双方应
承担的风险责任、收费方式、收费数额或比例。
实行风险代理收费，最高收费金额不得高于收费合同约定标的额的30%。
关于诉讼时间，一般一个审限在三到六个月。
关于执行，则重点在于被执行人是否有财产可执行。

六、上市公司拖欠工资怎么应付

用人单位拖欠工资，劳动者可以：一、向本单位劳动争议调解委员会申请调解；
二、到劳动行政部门举报(通常是劳动管理监察大队)；
三、也可以直接申请仲裁；
四、如果对仲裁结果不满意可以在拿到仲裁书后15天之内到法院起诉。

七、客户与厂家的货款纠纷问题 我客户拖欠我货款
我可不可以从法律方面求助？

明显将了你一军啊 怎么还迷糊着呢 不管他给她助理多少钱
只要你账户上没有这笔钱的存入 那你就可以去法院起诉追偿货款
你可以打出银行的流水单 这个总不会有假的 然后向他索要打款单
如果打错账户了那就是他的责任了 跟你一点关系都没有 也不影响你追款
他打错了他自己向别人请求偿还你拿回你那份钱就行了 PS
如果他说你给他的账号就是这个 你可以让他举证 毕竟你没这个卡 也没给错号
怎么说他都是错的 而且还有人打五万都不好好核对信息的么 肯定是故意骗你的
再一个 打钱时 柜台小姐都会问您要打入的账户户主是不是XXX？
这个他总不会知道那不是你还打钱吧 肯定是故意的 这种官司你一打一个赢

八、在没有合同的情况下，客户拖欠货款怎么办？

最简单直接的办法就是起诉，尽管没有书面合同。
但相关口头约定以及双方交货及收货等履行行为，已经构成了买卖合同，但还需要
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收集其他证据证明欠款的事实。
买卖合同纠纷要特别注意不超过2年的诉讼时效，建议在知道被侵权之日起2年内提
起诉讼。
因为双方之间不存在书面合同，只是事实上的挂靠关系，对外是利用了对方名义去
签订合同，所以比较被动。
必须举证证明双方之间存在事实的挂靠关系，实际加工人是侯先生。
举证可以通过发货证明、取料证明、之前合作中的钱款获取情况、录音等途径去获
得，还可以通过收集发货单、送货单、提货单、运单、对账单或证人证言等证据证
明合同事实。
法律依据：《合同法》第六十一条：合同生效后，当事人就质量、价款或者报酬、
履行地点等内容没有约定或者约定不明确的，可以协议补充；
不能达成补充协议的，按照合同有关条款或者交易习惯确定。
第六十二条 当事人就有关合同内容约定不明确，依照本法第六十一条的规定仍不
能确定的，适用下列规定：(一)质量要求不明确的，按照国家标准、行业标准履行
；
没有国家标准、行业标准的，按照通常标准或者符合合同目的的特定标准履行。
(二)价款或者报酬不明确的，按照订立合同时履行地的市场价格履行；
依法应当执行政府定价或者政府指导价的，按照规定履行。
(三)履行地点不明确，给付货币的，在接受货币一方所在地履行；
交付不动产的，在不动产所在地履行；
其他标的，在履行义务一方所在地履行。
(四)履行期限不明确的，债务人可以随时履行，债权人也可以随时要求履行，但应
当给对方必要的准备时间。
温州律师：网页链接(五)履行方式不明确的，按照有利于实现合同目的的方式履行
。
(六)履行费用的负担不明确的，由履行义务一方负担。
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更多关于《客户是上市公司拖款怎么办》的文档...
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